ФЕДЕРАЛЬНОЕ АГЕНТСТВО ПО ОБРАЗОВАНИЮ

ФЕДЕРАЛЬНОЕ ГОСУДАРСТВЕННОЕ ОБРАЗОВАТЕЛЬНОЕ УЧРЕЖДЕНИЕ ВЫСШЕГО ПРОФЕССИОНАЛЬНОГО ОБРАЗОВАНИЯ

НАЦИОНАЛЬНЫЙ ИССЛЕДОВАТЕЛЬСКИЙ  ТЕХНОЛОГИЧЕСКИЙ УНИВЕРСИТЕТ

«МИСиС»

Кафедра политической экономии

О.А. ГРУЗДЕВА

ИСТОРИЯ ЭКОНОМИКИ 

И 

ЭКОНОМИЧЕСКИХ УЧЕНИЙ

Конспекты лекций

для учебного плана подготовки бакалавров

Направление 080500 “Менеджмент”

Москва 2010г

ОГЛАВЛЕНИЕ

3Методические указания к изучению курса


4Раздел 1. ПРЕДМЕТ И МЕТОД ИСТОРИИ ЭКОНОМИКИ И ЭКОНОМИЧЕСКИХ  УЧЕНИЙ


Раздел 2. ИСТОРИЯ ЭКОНОМИКИ ДРЕВНЕГО МИРА
8
12Раздел 3. ЭКОНОМИКА АНТИЧНЫХ ГОСУДАРСТВ. ЗАРОЖДЕНИЕ ЭКОНОМИЧЕСКОЙ МЫСЛИ


Раздел 4. ФЕОДАЛЬНАЯ СИСТЕМА ХОЗЯЙСТВА
19
Раздел 5. ГЕНЕЗИС КАПИТАЛИСТИЧЕСКОЙ ЭКОНОМИКИ
29
Раздел 6. ЭВОЛЮЦИЯ ЭКОНОМИЧЕСКОЙ МЫСЛИ В ПЕРИОД ЗАРОЖДЕНИЯ РЫНОЧНОЙ ЭКОНОМИКИ И ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСТВА
36
Раздел 7. ИНДУСТРИАЛЬНАЯ (ДОМОНОПОЛИСТИЧЕСКАЯ) СТАДИЯ РАЗВИТИЯ КАПИТАЛИЗМА
42
Раздел 8. ПРЕВРАЩЕНИЕ ПОЛИТИЧЕСКОЙ ЭКОНОМИИ В НАУКУ
52
Раздел 9. МИРОВАЯ ЭКОНОМИКА В ЭПОХУ ПЕРЕХОДА К ИМПЕРИАЛИЗМУ (МОНОПОЛИСТИЧЕСКОЙ СТАДИИ РАЗВИТИЯ КАПИТАЛИЗМА)
59
Раздел 10. ФОРМИРОВАНИЕ ОСНОВНЫХ НАПРАВЛЕНИЙ СОВРЕМЕННОЙ ЭКОНОМИЧЕСКОЙ  МЫСЛИ
66
Раздел 11. ВОЗНИКНОВЕНИЕ И СТАНОВЛЕНИЕ ХОЗЯЙСТВЕННОЙ СИСТЕМЫ ГОСУДАРСТВЕННОГО СОЦИАЛИЗМА В СССР
73
Раздел 12. СТАНОВЛЕНИЕ РАЗЛИЧНЫХ СИСТЕМ РЕГУЛИРУЕМОГО КАПИТАЛИЗМА
78
Раздел 13. ЭВОЛЮЦИЯ МИРОВОГО КАПИТАЛИСТИЧЕСКОГО ХОЗЯЙСТВА ВО ВТОРОЙ ПОЛОВИНЕ ХХ – НАЧАЛЕ ХХI ВВ.
85
Раздел 14. СОВРЕМЕННЫЕ ЭКОНОМИЧЕСКИЕ ШКОЛЫ
95
Раздел 15. ХОЗЯЙСТВЕННАЯ СИСТЕМА СОЦИАЛИЗМА ПОСЛЕ ВТОРОЙ МИРОВОЙ ВОЙНЫ И ЕЕ КРИЗИС
99
105БИБЛИОГРАФИЧЕСКИЙ СПИСОК





Методические указания к изучению курса

Курс истории экономики и экономических учений является одной из важнейших дисциплин, необходимых для подготовки современного экономиста. Он тесно связан с курсами экономической теории, истории, социологии, психологии, философии, с конкретными экономическими дисциплинами.

В данном учебно-методическом комплексе вопросы истории экономики и экономических учений даются взаимоувязано, что помогает точнее ориентироваться в изучаемом предмете. При изложении материала автор придерживается следующего подхода: сначала рассматриваются обстоятельства и особенности экономического развития той или иной страны на определенном историческом этапе, а затем показывается, как это отразилось в тех или иных экономических теориях, зародившихся или уже существующих в рассматриваемый период времени. Весь материал разбит на 15 крупных блоков (разделов), последовательно охватывающих определенный исторический период времени от момента зарождения хозяйственной жизни человека до современности.

Следует заметить, что предлагаемый учебно-методический комплекс в силу ограниченности объема не может дать студенту всеобъемлющих знаний по всему курсу или даже по той или иной конкретной теме. Материалы пособия предназначены для того, чтобы обеспечить студентам необходимый минимум представлений о важнейших экономических идеях и школах, помочь понять логику возникновения и взаимодействия многообразных событий и явлений, происходивших в экономической истории человечества на протяжении веков. Поэтому углубленное освоение курса предполагает кропотливую самостоятельную работу студента над первоисточниками и разнообразной учебной литературой.

Раздел 1. ПРЕДМЕТ И МЕТОД ИСТОРИИ ЭКОНОМИКИ И ЭКОНОМИЧЕСКИХ  УЧЕНИЙ

Основные вопросы:

1. Происхождение и становление экономической истории как науки. 

2. Предмет экономической истории и ее функции. 

3. Методы исследования и источники данных, используемых в экономической истории. 

4. Факторы экономического развития. 

5. Проблемы периодизации экономической истории: формационный и цивилизационный подходы.

1. Происхождение и становление экономической истории как науки

Экономическая история – наука сравнительно молодая, хотя ее составляющие – история и экономическая теория – зародились еще в древности

Отцом истории ученые почти безоговорочно считают древнегреческого ученого Геродота (490–425 гг. до н.э.). Именно он впервые обозначил область исторического исследования. История прежде всего изучает в хронологической последовательности такие события жизни человечества как войны, революции, восстания, жизнь царствующих особ, выдающихся политических деятелей и т.п. В повседневную хозяйственную жизнь людей историки, как правило, «не заглядывают». Зато этим активно занимаются экономисты. 

Экономика как наука также зародилась в Древней Греции. Ее творцами считают древнегреческих философов Ксенофонта (430–354 гг. до н.э) и Аристотеля (384–322 гг. до н.э). Однако лишь к XVIII в. стараниями прежде всего великого шотландца А. Смита (1723–1790) экономическая теория обрела предмет своего исследования – изучение наиболее общих закономерностей процессов производства, распределения, обмена и потребления материальных благ. В научном сообществе сложилось убеждение, что экономическая теория (политическая экономия) не должна отвлекаться на исторические, национальные особенности экономического развития различных стран.

Данный подход был подвергнут сомнению немецкими учеными, представителями старой исторической школы Ф. Листом (1789–1846) и др. Они полагали, что экономическая теория должна изучать не всеобщие законы развития экономики, а исторические особенности экономического развития отдельных стран. Именно тогда, в 1850-1870 гг., было положено начало новой научной дисциплины – экономической истории, хотя ее создатели и не вполне отдавали себе в этом отчет.

В 1880–1890-е гг. экономическая история стала учебной дисциплиной в ведущих университетах мира. В России впервые этот курс был прочитан в 1885/86 учебном году В.Ф. Левитским (1854–1915) в Ярославском (Демидовском) юридическом лицее, а чуть позднее – М.М. Ковалевским (1851–1916) в Санкт-Петербургском университете. 

2. Предмет экономической истории и ее функции

Экономическая история – наука комплексная. Она включает две составляющие: историю экономики и историю экономических учений. Предмет изучения данной науки включает две составляющие: 

1) хозяйственную жизнь человечества в ее исторической эволюции (от первобытного состояния до современности);

2) процесс возникновения, развития и смены экономических идей и воззрений в условиях изменения в экономике, науке, технике и социальной сфере общества.

Структурными уровнями экономической истории являются: эволюция способов производства; история развития хозяйственных механизмов; история отдельных отраслей народного хозяйства; история отдельных экономических процессов (инфляции, кризисов, экономической интеграции и т.д.); история экономических явлений и институтов (налогов, денег, цен, кредита и т.д.); история развития экономических научных школ и взглядов отдельных ученых на экономические процессы и явления.

Экономическая история – наука фундаментальная. Она выполняет познавательную, мировоззренческую, методологическую, прогностическую и образовательную функции: При этом экономическая история тесно связана с конкретными экономическими дисциплинами, с всеобщей историей, историей отдельных стран и народов, археологией, философией, историей науки, географией, демографией, политологией, социологией, культурологией и психологией.

3. Методы исследования и источники данных, 

используемых в экономической истории

Основными методами исследования в экономической истории являются традиционные для исторических дисциплин: хронологический и синхронный. Кроме того, в современных условиях ученые все шире стали использовать количественные методы (прежде всего методы экономико-математического моделирования), а также методы социологических исследований (опросы и наблюдение).

Источниками данных для экономической истории служат: данные археологических раскопок, материалы учета населения, данные системы национальных счетов, тексты летописей, законов государства, постановлений и указов верховной власти, другие архивные материалы, труды историков и ученых-экономистов, художественная литература и публицистика, кино и другие произведения культуры.

4. Факторы экономического развития

Ведущим фактором экономического развития в современных условиях, по мнению большинства ученых, является научно-технический прогресс. Далее по степени значимости следуют: уровень развития средств коммуникации, степень обеспеченности энергией и виды энергии, экономическая политика государства. Несколько меньшее значение сейчас по сравнению с прошлым играют такие факторы как природно-климатические условия, количество, качество и менталитет населения, геополитическое положение страны. Разнообразное сочетание этих факторов приводит к тому, что одни страны, например, Англия в ХVIII веке, США в конце ХХ века, вырываются в своем развитии далеко вперед, другие, напротив, отстают в своем развитии.

5. Проблемы периодизации экономической истории:

 формационный и цивилизационный подходы

Одной из центральных проблем экономической истории является проблема ее периодизации. Периодизация – это установление определенных, хронологически последовательных этапов в экономической жизни общества. В настоящее время существует более двух десятков вариантов периодизации хозяйственной истории человечества., которые развиваются в рамках двух основных подходов: формационного (стадиального) и цивилизационного.

В основе формационного (стадиального) подхода лежит идея универсальности исторических путей развития человечества во всех странах. В соответствии с тем или иным главным признаком ученые выделяют несколько хронологических этапов развития экономической истории, общих для всех стран и народов. Так, К. Маркс (1818–1883) выделял пять формаций (первобытно-общинную, рабовладельческую, феодальную, капиталистическую, коммунистическую), базирующихся на последовательной смене способов производства. Американский футуролог Д. Белл (р.1919) в зависимости от уровня развития техники (технологии) и структуры отраслей хозяйства выделяет три вида стадий развития экономики: доиндустриальную, индустриальную и постиндустриальную. Один из наиболее известных вариантов стадиального подхода в середине ХХ века предложил американский ученый У. Ростоу (1916-2003).
Цивилизационный подход, напротив, исходит из идеи уникальности развития той или иной страны, из приоритета особенного над общим. Под цивилизацией большинство ученых ныне понимает особый культурно-исторический тип общества, включающий в себя совокупность экономической системы, этнической основы, религии, культуры и менталитета народа, а также особых принципов его жизни. Наиболее обоснован этот подход в трудах русского ученого Н.Я. Данилевского (1822–1885) и английского историка А. Тойнби (1889–1975).

Не вдаваясь в дискуссию и не отрицая справедливости доводов в пользу каждого из отмеченных подходов, полагаем, что все же более предпочтительным и соответствующим реальному положению дел является сочетание обоих подходов при первенстве формационного.
Вопросы для внутрисеместрового контроля по разделу 1:

1. Что изучает экономическая история? Сформулируйте ее предмет

2. Какая школа политической экономии стоит у истоков экономической истории как науки?

3. Когда история экономики стала учебной дисциплиной в России?

4. Назовите ученых, прочитавших первые курсы по истории экономики в Российских учебных заведениях.

5. Какие функции выполняет экономическая история?

6. Каковы основные источники данных, используемые в экономической истории? Можно ли выделить среди них главные и второстепенные?

7. Какие методы используют ученые в своих исследованиях по экономической истории?

8. Каковы важнейшие факторы экономического развития? Как они влияют на уровень развития экономики той или иной страны в ту или иную эпоху?

9. Кто из ученых был наиболее последовательным сторонником стадиального подхода к анализу экономических процессов и явлений?

10. В чем заключается главное отличие цивилизационного подхода в истории экономики от  формационного?

Раздел 2. ИСТОРИЯ ЭКОНОМИКИ ДРЕВНЕГО МИРА

Основные вопросы:

1. Экономическое развитие первобытного общества. 

2. Экономика древневосточных цивилизаций. Азиатский способ производства. 

1. Экономическое развитие первобытного общества

Отправная точка в истории человечества – первобытно-общинный строй, самая длительная по времени эпоха. Хронологически он охватывает период от выделения человека из животного царства (около 3,5 млн лет назад) до образования классовых обществ в 3-м тысячелетии до н.э. Имея в виду особенности техники изготовления орудий труда в этот период, историки назвали его каменный веком. В свою очередь каменный век условно делится на три этапа: палеолит или древний каменный век (3,5 млн. – 12 тыс. лет до н.э.), мезолит или средний каменный век (12–8 тыс лет до н.э.), неолит или новый каменный век (8–3 тыс лет до н.э.)

В эпоху палеолита формой организации жизни людей была родовая община. 

Родовая община – форма организации жизни кровных родственников, имеющих совместное имущество и трудящихся сообща на базе естественного (по полу и возрасту) разделения труда. Родовая община занималась присваивающим хозяйством. Его основными формами выступали коллективные собирательство, рыболовство, охота. Распределение добытого носило уравнительный характер, оно подчинялось важнейшей цели – выживанию рода.

Территория обитания общины находилась в коллективной собственности, орудия труда, оружие, бытовая утварь, одежда и украшения – в нестрогой личной собственности. 

В эпоху мезолита появились лук и стрелы, долбленые лодки, удочка и острога, была одомашнена собака. Все это способствовало переходу от коллективных форм охоты и рыболовства к индивидуальным. Однако собирательство все еще лежало в основе пищевого рациона людей. 

В период мезолита роды объединяются в племена. Племя – это союз родов, живших в одной местности и говоривших на одном языке. 

Постепенно  племена стали специализироваться на тех или иных видах хозяйственной деятельности, возникло общественное разделение труда. Именно общественное разделение труда лежит в основе производящего хозяйства, ранними формами которого были земледелие, скотоводство и ремесло. 
Исторический переход от присваивающего хозяйства к производящему получил название неолитической революции. Она ознаменовалась также переходом от родовой к соседской (территориальной) общине, не все члены которой уже были связаны узами кровного родства. 

В эпоху неолита было изобретено колесо, гончарный круг и горн, ткачи изготовляли льняные и шерстяные ткани, люди стали осваивать обработку меди, золота и серебра. 

По мере углубления общественного разделения труда и развития на его основе все более регулярного обмена возникает прибавочный продукт, что становится основой появления частной собственности и имущественного неравенства.

В свою очередь появление более или менее регулярного прибавочного продукта способствовало оформлению отношений рабства. Рабами вначале были только военнопленные. Позже в рабов стали обращать (на определенный срок) за долги или провинности и членов общины. 

Так на смену первобытному равенству пришли отношения классового неравенства, возникли первые рабовладельческие общества. Появление этих обществ сопровождалось возникновением государства. Государство – это основной институт политической системы классового общества, характеризующийся формой правления, наличием органов и механизмов управления обществом, а также определенной территорией, на которой это управление осуществляется.

2. Экономика древневосточных цивилизаций. Азиатский способ производства

Первыми государствами и первыми рабовладельческими обществами в истории человечества были государства Древнего Востока, нередко объединяемые под названиями восточные деспотии или речные цивилизации. К ним относятся Шумер, Аккад, Ассирия, Вавилон, Древний Египет, Древняя Индия, Древний Китай. Хронологические рубежи периода существования этих государств (конец IV– первая половина I тыс. до н.э.) совпадают с так называемым бронзовым и началом железного века.

Раннему и успешному развитию древневосточных государств во многом способствовали теплый климат, высокое плодородие земли, наличие руд цветных и благородных металлов, удобные транспортные пути в виде полноводных рек (Тигр и Евфрат, Нил, Инд и Ганг, Хуанхэ и Янцзы) и теплых морей. Не рассматривая особенности экономического развития каждого из ранних рабовладельческих государств, которые, на наш взгляд, были вызваны, в первую очередь, религиозно-культурными причинами, отметим то общее, что было характерно для всех них.

1. Хозяйство имело преимущественно натуральный характер. Основной отраслью экономики было ирригационное земледелие в условиях речных долин. Урожайность основных сельскохозяйственных культур при этом была весьма высока (среднем сам-15…сам-20) 

2. В экономике наблюдалось разнообразие видов ремесел и высокая степень искусности городских ремесленников. 

3. Главной производительной силой общества были юридически свободные, но экономически зависимые от государства крестьяне-общинники и ремесленники. В пользу государства они должны были регулярно налоги (натурой и деньгами). Помимо этого общинники несли и трудовые повинности по строительству и ремонту каналов, дорог, храмов и т.д. 

4. Численность и удельный вес рабов в населении был незначителен (не более 2-7 %) Рабство носило преимущественно долговой, патриархальный характер. 

5. Государство имело форму деспотии, то есть самодержавной власти. В пользу верховной власти изымалась большая часть прибавочного, а порой и необходимого, продукта в виде своеобразной ренты-налога. 

6. Собственность на ирригационные сооружения и большую часть земли была государственной. Государство контролировало жизнь своих подданных с помощью многочисленного (до 20 % населения) чиновничьего и репрессивного аппарата. 

7. В обществе наличествовала жесткая иерархия: обязанности и права каждого зависели от его места на социальной лестнице. Огромную роль в поддержании существующего порядка вещей играла религия.

Отмеченные особенности развития древневосточных государств позволяют сделать вывод о существовании в них так называемого азиатского способа производства (термин введен в научный оборот К. Марксом). Этот способ производства зиждется на системе неразделенности государственной власти и собственности, на необходимости подчинения каждого интересам государства, на трудовой повинности всех и вся в пользу государства. 

Представление о хозяйственной жизни древневосточных цивилизаций дают немногочисленные свидетельства экономической мысли той поры. Среди них наиболее показательны: кодекс вавилонского царя Хаммурапи, труды Конфуция, индийский трактат «Артхашастра».

Вопросы для внутрисеместрового контроля по разделу 2:
1. Каковы основные черты первобытной экономики?

2. Какие важнейшие изменения произошли в экономике в эпоху мезолита?

3. Что такое неолитическая революция?

4. Назовите формы  присваивающего и производящего типов хозяйства.

5. Что такое общественное разделение труда? Назовите важнейшие виды общественного разделения труда.

6. Каковы основные черты азиатского способа производства?

7. Что объединяет экономику  государств, принадлежащих к речным  цивилизациям?

8. Когда  и где был создан кодекс царя Хаммурапи?

9. Что представляет собой долговое рабство?

10. Какова была роль рабского труда в экономике древневосточных  цивилизаций?

Раздел 3. ЭКОНОМИКА АНТИЧНЫХ ГОСУДАРСТВ. ЗАРОЖДЕНИЕ ЭКОНОМИЧЕСКОЙ МЫСЛИ

Основные вопросы:

1. Основы античной системы хозяйства.

2. Экономическое развитие Древней Греции

3. Экономическое развитие Древнего Рима.

4. Экономические идеи Ксенофонта, Платона и Аристотеля 

1. Основы античной системы хозяйства

Классические формы рабовладения существовали в государствах античного мира,  в Древней Греции и Древнем Риме.

Античная система хозяйства базировалась преимущественно на производительном труде рабов. При такой системе рабов требовалось много. Долговое рабство в античных государствах было упразднено, что исключало обращение в рабов соплеменников. Главным источником рабов стали войны и пиратство. Таким образом, рабами становились преимущественно чужеземцы. Рабов рассматривали уже не в качестве человеческой личности, а как элемент имущества. Спартанцы называли их человеконогие, римляне считали рабов говорящими орудиями, наряду с молчащими (мотыга, плуг) и мычащими (рабочий скот). Рабы не могли иметь никакой собственности, не имели права вступать в брак. Естественное воспроизводство рабов, таким образом, практически исключалось. Рабов жестоко эксплуатировали, заставляя трудиться на грани (а порой и за гранью) физических возможностей, и заменяли по мере необходимости новой военной добычей.

Основу технической базы античного производства составляли изделия из железа, что предполагало довольно высокий уровень развития металлургии. Однако подавляющая часть металла шла все же на создание вооружений. Дешевый труд рабов не способствовал техническому прогрессу в гражданских отраслях, прежде всего в сельском хозяйстве.

Эти общие черты античного способа производства имели свои особенности в Древней Греции и Древнем Риме.

2. Экономическое развитие Древней Греции

Рабовладельческие античные государства Древней Греции возникают в ХII-ХI вв. до н.э. в виде полисов. Полис – это особый тип города-государства с расположенными вокруг него поселениями общинников, усадьбами богатых землевладельцев, полями, пастбищами, виноградниками и т.д. В полисах существовало своеобразное сочетание общинной и частной форм собственности на землю. Право владения землей на территории полиса имели лишь его граждане.

Двумя наиболее сильными и известными полисами Древней Греции были вечные соперники – Афины и Спарта.

Афинский вариант античного рабства базировался на более демократических принципах организации общества и более развитых товарно-денежных отношениях. 

Важную роль в становлении афинского государства имели реформы по ликвидации долгового рабства и выкупу афинян, проданных в рабство на чужбину, которые провел в 594 г. до н.э. афинский правитель Солон. Этими реформами также были ограничены размеры частных земельных участков, что поддерживало мелких и средних землевладельцев. Было введено свободное распоряжение имуществом по завещанию, поощрялись торговля и ремесла, устанавливалось единообразие весовой и денежной систем.

Удобные морские бухты, богатые залежи серебра, мрамора и гончарной глины при недостатке плодородных земель обусловили ремесленную и внешнеторговую направленность афинской экономики. 

Ремесленное производство существовало в виде эргастерий, в которых трудилось от 10-12 до 100-150 рабов. В сельском хозяйстве рабов было немного, так как в Афинах аграрный сектор экономики не имел ведущего значения. По афинским законам хозяева могли продавать и физически наказывать рабов, но убивать их не имели права.

В силу ведущейся в разных полисах собственной чеканки монет (впервые это произошло в Лидийском царстве уже VII вв. до н.э.), единой денежной системы в масштабах всей Древней Греции не существовало. Поэтому весьма востребованы были услуги ростовщиков-менял (трапезитов). С расширением внешней торговли появляется безналичный расчет, а меняльные конторы становятся прообразами банков. 

Иной вариант античного рабства сложился в Древней Спарте. Спарта была ранним тоталитарным государством. Законодателем, заложившим основы ее общественного устройства, считается  полулегендарный Ликург (IХ-VIII вв. до н.э.). Вся земля в Спарте находилась в собственности государства. Она была разделена в уравнительное пользование между отдельными семьями спартанцев. Обрабатывали землю илоты, местные жители покоренных спартанцами Лаконики и Мессении. Илоты существовали на положении рабов государства, сдаваемых в своеобразную аренду отдельным спартанским семьям. За это с обрабатываемых илотами земель государство получало натуральный оброк (апофору), равный половине собранного урожая.

Для поддержания илотов, десятикратно превосходящих спартанцев по численности, в повиновении насаждалась атмосфера перманентного террора. Убийство илота не осуждалось и никак не наказывалось, на илотах спартанцы оттачивали свое боевое искусство в перерывах между войнами.

Сами спартанцы всякий труд, кроме военного, считали для себя позорным. Ремесло и торговля в полисе развиты были слабо и являлись уделом периэков, свободных, но граждански неполноправных жителей Спарты.

Спартанцы считались равными друг другу как в экономической и политической сфере, так и в быту. Поэтому никаких имущественных различий не допускалось. Роскошь, золотые и серебряные деньги законами Ликурга были запрещены. В Спарте осуществлялось общественное воспитание детей.

3. Экономическое развитие Древнего Рима

Римский вариант античного рабства признается учеными высшей его формой. В своем развитии Древний Рим прошел три этапа: царский (753–510 гг. до н.э.), республиканский (509–30 гг. до н.э.) и императорский (30 г. до н.э.–476 г. н.э.)

На первом этапе происходило разложение родовой общины. При этом коренные жители Рима (патриции) получали землю в частную собственность. Некоренные жители Рима (плебеи) гражданских прав не имели, общинной землей пользоваться не могли и занимались главным образом торговлей и ремеслом. Рабство имело долговой характер, рабы преимущественно использовались в домашнем хозяйстве. 

На втором этапе по закону Петелия в 326 г. до н.э. долговое рабство было отменено для жителей италийского Рима, а в 287 г. до н.э. по закону Гортензия патриции и плебеи были уравнены в правах.

В отличие от Древней Греции главной отраслью экономики Рима было сельское хозяйство. Именно здесь наиболее широко использовался труд рабов. Весомым было значение рабского труда также в строительстве домов и мостов, прокладке водопроводов и дорог, в добыче полезных ископаемых. Наряду с хозяйством рабы использовались и в других сферах – в качестве домашних учителей, лекарей, артистов (это были в основном рабы-греки), гладиаторов и т.д.

Возрастающий спрос на рабов покрывался в ходе широких завоевательных походов Рима. Другими его источниками служили пиратство и долговое рабство. Положение рабов в Риме было более тяжелым, чем в Древних Афинах. В рамках римского права раб рассматривался как движимое имущество, и его жизнь и смерть зависели только от воли хозяина. 

Доля рабов в населении Римской империи была чрезвычайно высока – 25-33 %. 

На завоеванных Римом землях создавались громадные, в несколько сот га, хозяйства – латифундии. Они специализировались в основном на производстве зерновых и технических культур, а также выращивании винограда и оливок. В латифундиях трудились сотни и даже тысячи рабов. 

В самом Риме были распространены многоотраслевые хозяйства среднего размера – виллы. Типичная вилла имела 50-60 га земли и 12-20 рабов для ее обработки Производительность труда в виллах была в 2-3 раза выше по сравнению с трудом свободных общинников. Это достигалось за счет очень четкой кооперации труда. Описания вилл оставили нам Катон, Варрон, и Колумелла

И виллы и латифундии были ориентированы на рынок. Товарность вилл составляла 70–90 % урожая, у латифундий – более 90 %. 

В императорскую эпоху римская цивилизация вступает в свой расцвет, который длился вплоть до II в. н.э. Между тем в связи с отсутствием самовоспроизводства рабов и прекращением крупных войн экономика стала испытывать нехватку рабочих рук. Цены на рабов возросли в 1,5-2 раза по сравнению с периодом Республики, что понизило доходность всех отраслей хозяйства. 

В ходе борьбы с этой тенденцией появилась особая система арендных отношений – колонат. Колонами становились рабы-вольноотпущенники, а также свободные общинники, которые обрабатывали землю с помощью своих средств производства и платили землевладельцу фиксированную арендную плату. Постепенно колоны попадают в сильную личную и экономическую зависимость от землевладельцев. По закону императора Константина Великого (332 г.) колонам запрещалось покидать арендованную землю, пойманные беглые колоны возвращались своим хозяевам и должны были работать закованными. Колонат стал наследным состоянием.

Однако все эти меры не смогли удержать экономику Римской империи от кризиса. Отсутствие действенных стимулов к технологическому развитию экономики и к труду основной массы производителей (рабов)  явились той фундаментальной причиной, которая в конечном счете привела к краху рабовладельческой системы хозяйства. А набеги германских племен стали той внешней силой, которая в 476 г. уничтожила Западную Римскую империю. 

4. Экономические идеи Ксенофонта, Платона и Аристотеля

Экономическая мысль античности представлена прежде всего в произведениях великих философов Древней Греции – Ксенофонта, Платона и Аристотеля, а также в трудах и речах римских общественных деятелей.

Основным трудом Ксенофонта (430–354 гг. до н.э.), содержащим экономические идеи, является трактат «Экономикос» (в разных переводах «Домострой», «О домашнем хозяйстве»). В нем философ дает характеристику образцового хозяйства. Этим идеалом было замкнутое натуральное рабовладельческое хозяйство (дом).

С точки зрения Ксенофонта, основой всего хозяйства является земледелие, основанное на рабском труде. Ремесло, торговлю и особенно ростовщичество философ осуждал. Разделение людей на свободных и рабов ученый признавал естественным, естественным он считал и разделение труда на умственный (для свободных эллинов) и физический (для рабов и опустившихся простолюдинов) Одним из первых он обратил внимание на прямую связь между глубиной разделения труда и размерами рынка.

Ксенофонт четко подметил, что любой товар обладает свойствами полезности (потребительная стоимость в современной терминологии) и обмениваемости на другую, равновеликую ценность (меновая  стоимость). Деньги он оценивал как концентрированное богатство. Выделял такие функции денег как средство обращения и средство накопления сокровищ.

И, наконец, Ксенофонту мы обязаны термином экономия, который происходит от двух древнегреческих слов: ойкос (дом) и ном (закон), и в буквальном переводе означает искусство управления домохозяйством. 

Выдающийся мыслитель античной эпохи Платон (428–347 гг. до н.э.) в своих трудах также разрабатывал теорию идеального общественного устройства. Основные экономические идеи высказаны им в работах «Государство», «Диалоги», «Законы».
Главным и наиболее почетным занятием в государстве Платон почитал земледелие. Занятия ремеслом и торговлей, как недостойные, он считал уделом иностранцев, а рабство полагал естественным состоянием. Функцию управления ученый отводил философам. Платон выступал против частной собственности, за государственное регулирование браков и общественное воспитание детей. В этой связи он считал почти идеальным государственное устройство Спарты. 

Платон одним из первых поставил вопрос об изначальной основе цены и факторах, влияющих на нее. Он считал, что установление и регулирование цен – функция государства. При этом цена должна обеспечивать продавцу возмещение затрат и получение умеренной прибыли, уровень которой тоже должно определять государство.

Деньги Платон считал искусственным изобретением людей. При этом он утверждал, что деньги должны выполнять только две функции: средства обращения и меры стоимости, то есть служить для  облегчения обмена. Он крайне отрицательно относился к накоплению сокровищ, выступал против продажи товаров в кредит.

Самым выдающимся из древнегреческих ученых, которого многие считают первым профессиональным экономистом, был Аристотель (384–322 гг. до н.э.). Он также основывал свое учение на предпосылке естественности рабства. Главные экономические идеи высказаны им в работах «Никомахова этика» и «Политика».

Рассуждая о хозяйственной жизни людей, Аристотель делит ее на две сферы: экономику и хрематистику (от хрема – имущество). Цель экономики – производство потребительных стоимостей, необходимых для жизни и ведения домашнего хозяйства. К сфере экономики ученый относил земледелие, ремесло и мелкую торговлю. Эти виды хозяйственной деятельности, по его мнению, являются естественными и должны поддерживаться государством. Вторая сфера представлена крупной торговлей и ростовщичеством. Хрематистика – это презренное накопление денег, искусство наживать состояние. 

Деньги, по Аристотелю, есть всеобщее средство обмена, обеспечивающее его удобство, они являются продуктом договоренности людей. Из функций денег Аристотель уделил особое внимание мере стоимости. 

Аристотель первым поставил вопрос о том, что делает товары соизмеримыми. Решая эту проблему, он не был последовательным, но высказал несколько гениальных догадок. В его трудах мы можем найти и утверждение, что в основе пропорций обмена лежит полезность товаров, и мысль о том, что сравнимыми товары делают деньги, и зачатки трудовой теории стоимости. Все это предопределило развитие экономической науки на столетия вперед. Заметим, что вопрос, поставленный Аристотелем, однозначно не решен экономической наукой и по сей день

Аристотель сформулировал весьма близкое к современному понятие «справедливой цены», считая, что она устанавливается в результате обоюдного добровольного согласия между свободными и равноправными участниками обмена.

Научной заслугой Аристотеля является и разграничение им форм движения денег и товаров при естественном экономическом обмене (товар – деньги – товар) и при погоне за богатством, то есть в хрематистике, – (деньги – товар – деньги). Здесь он вплотную подошел к пониманию капитала как движения денег с целью их безграничного увеличения. 

Заметим, что идеи Аристотеля определяли развитие экономической мысли вплоть до начала эпохи капитализма

Вопросы для внутрисеместрового контроля по разделу 3:
1. Каковы основные черты античной экономики?

2. Что такое древнегреческий полис?

3. Каковы две основные модели античного хозяйства, существовавшие в полисах Древней Греции?

4. Что такое средиземноморская триада в сельском хозяйстве древнегреческих полисов?

5. Каково было главное направление реформ Солона в Афинах? Когда эти реформы осуществлялись?

6. Каковы были взгляды Ликурга по вопросам денег?

7. Когда и где в Древней Греции появились первые монеты? Из какого металла они чеканились?

8. Что такое эргастерии?

9. Кто такие илоты?

10. Каковы были основные источники рабов в античных государствах?

11. В чем специфика римского варианта античного рабства?

12. Чем вилла отличается от латифундии?

13. Что представлял собой  колонат в древнем Риме?

14. Кто из древнегреческих философов является автором термина «экономия»?

15. Как называется главный труд Ксенофонта, в котором изложены его экономические воззрения?

16. Каковы взгляды Платона и Аристотеля на частную собственность и рабство?

17.. Что Аристотель подразумевает под терминами «экономика» и «хрематистика»?

18. Каковы были взгляды Аристотеля по вопросам товарного обмена и денег?

19. Каков был уровень развития товарно-денежных отношений в античных государствах?

20. Каковы основные причины кризиса античной модели хозяйственного развития?

Раздел 4. ФЕОДАЛЬНАЯ СИСТЕМА ХОЗЯЙСТВА 

Основные вопросы 

1. Основные черты феодальной экономики. Этапы эволюции феодализма: ранний, развитый, поздний. 

2. Классическая модель феодальной экономики (Франция). 

3. Экономика средневекового города.

4. Особенности феодального хозяйства в Англии, Германии, России, Японии. 

5. Экономическая мысль Средневековья 

1. Основные черты феодальной экономики. Этапы эволюции феодализма 

Феодальная (от лат. feodum – поместье) система хозяйства была почти универсальной в истории мировой экономики. У ее истоков в большинстве стран стояла родоплеменная община, а в Западной Европе еще и античное рабство.

Хронологически для Западной Европы историю феодализма принято разбивать на три этапа: 1) ранний феодализм (с V по Х вв.); 2) классический феодализм (с ХI  по XV вв.); 3) поздний феодализм (с ХV по XVII вв.).

В России же феодализм продержался до второй трети ХIХ в. 

Феодальной системе хозяйства присущи следующие основные черты:

1) господство натурального хозяйства, функционирующего в системе простого воспроизводства; 2) преобладание низкопродуктивного в целом аграрного сектора экономики над торговым и ремесленным (промышленным); 3) низкий в целом уровень техники и знаний, господство ручного производства; 4) сочетание крупной земельной собственности, сосредоточенной в руках класса феодалов (сеньоров), с мелкими индивидуальными хозяйствами непосредственных производителей – крестьян; 5) своеобразное положение крестьян, которые в большинстве своем были лишь держателями, а не собственниками земли; 6) различные формы и степень внеэкономического принуждения крестьян: личная и поземельная (крепостная) зависимость, судебное подчинение власти феодала, сословное неполноправие; 7) огромная значимость сословной и внутрифеодальной (вассальной) иерархии. 8) основная форма прибавочного продукта – феодальная земельная рента.

2. Формирование феодальной земельной собственности. Феодальная земельная рента и ее формы

Экономической основой феодального способа производства являлась монополия феодала на землю. Формирование феодальной земельной собственности шло разными путями. Классическим считается вариант, имевший место во Франкском королевстве.

Начиная  с VIII в., франкские короли из династии Каролингов, руководствуясь прежде всего военными соображениями, закрепляли за своими воинами (рыцарями) территории, жители которых обязаны были содержать рыцаря, его оруженосцев и слуг. Рыцари же обеспечивали там внутренний порядок и управление. Такие пожалования назывались бенефициями (благодеяниями). Они не могли передаваться по наследству и выделялись лишь в пользование при условии несения военной службы. 

Постепенно в течение VIII – Х вв. бенефиции становились пожизненными и наследуемыми. Такие земельные владения получили общие названия лен, фьеф или феод. Во Франции, Испании и Италии их обычно называли сеньорией, в Англии – манором, в России – вотчиной и поместьем. Наследование обычно осуществлялось на принципах майората, то есть от отца к старшему сыну.

В свою очередь владельцы крупных имений часть своих земель стали передавать более мелким дворянам в обмен на вассальную присягу. Возникла иерархическая лестница класса феодалов. Классический ее вариант наблюдался во Франции: от простых дворян (шевалье) вверх по «ступенькам» к баронам, маркизам, графам, герцогам. Наверху лестницы находился король.

Феодальный идеал выражался в двух основных принципах, хотя не везде и не всегда они соблюдались в полной мере:

1. Нет земли без сеньора, нет сеньора без земли.

2. Вассал моего вассала – не мой вассал.

Одновременно с оформлением системы феодальных владений шел процесс формирования зависимого населения (закрепощения земледельцев). Он осуществлялся следующими путями

1) «естественное» попадание в крепостную зависимость бывших колонов или рабов с пекулиями.

2) прямое насилие по отношению к свободным общинникам со стороны феодалов;

3) добровольный переход свободных земледельцев (вместе со своими земельными участками) под покровительство феодала с целью защиты от врагов ценой ограничения личной независимости и утраты собственности на землю.

Владельцы феодов приобретали иммунитет, то есть право вершить государственные функции (судебные, налоговые, административные, полицейские и др.) по отношению к проживающим на их территории, не согласовывая свои решения с королевской властью.. 

К Х в. сформировалась и система баналитета, означавшая монополию феодала на помол зерна, выпечку хлеба, производство сахара, виноградного вина, стрижку овец и т.л.

В основном же власть феодала реализовывалась через присвоение земельной ренты. Рента существовала в двух формах: барщины (отработочная рента) и оброка (продуктовая рента, позже, денежная рента). Размер ренты, ее формы и характер уплаты варьировался в зависимости от различных обстоятельств. 

Начиная с Х в.  развивается процесс коммутации повинностей, то есть их объединение и перевод в денежную ренту. Тем самым коммутация неизбежно подтолкнула развитие рынка.

3. Экономика средневекового города: ремесло, торговля, университеты

Значительную роль в экономике средневекового общества, начиная с Х–ХI вв. стали играть города. Существенный толчок росту городов как поселений ремесленников и торговцев дала коммутация повинностей. 

С XI в. города начинают вести борьбу со светскими и духовными феодалами за политические и экономические вольности. Развернулся процесс коммунальных революций, в ходе которых города добивались статуса самоуправляемых общин (коммун). Это означало право выбора городского совета и мэра, наличие собственного военного ополчения, судопроизводства и финансов. Городские жители получали привилегии по сравнению с селянами-земледельцами; но при этом города укрывали за своими стенами беглых крепостных. Для большинства городов общим правилом было, что любой зависимый человек, прожив в городе один год и один день, становился свободным. 

В ХV в. в Европе насчитывалось до десяти тысяч городов, расстояние между ними не превышало 20…30 км, а количество жителей в среднем составляло от двух до пяти тысяч. Крупнейшими городами той поры были Париж, Милан, Севилья и Константинополь (80 – 100 тыс. жителей). Немало было и городов с населением около 40 тыс. человек, например, Лондон, Кёльн, Прага, Рим, Киев, Новгород. 

Городские ремесленники, торговцы и ростовщики объединялись в корпорации: цехи и гильдии. 

Ремесленный цех объединял мастеров одной специальности, получавших монопольное право на производство и сбыт данного вида изделия в пределах города и его округи. Цеховые уставы регламентировали технологию, требования к качеству продукции, места и условия закупки сырья и сбыта изделий (продажные цены), сроки и условия обучения ремеслу. Кроме устава, каждый цех имел выборную администрацию (старшин), своего святого покровителя, эмблему, печать, кассу. Цехи организовывали взаимопомощь и совместные празднества. Таким образом, цехи осуществляли следующие функции: охрана собственности; защита от внутренней и внешней конкуренции; организация потребительской и сбытовой кооперации; организация взаимопомощи

К ХIV в. в Париже было 350 цехов, в Лондоне – 60, Кёльне – 50, первые же цеховые организации возникли в Италии. Россия цеховой организации ремесла почти не знала. Между тем, по мере развития рынка цеховая модель организации производства все очевиднее доказывала свою ограниченность. Чрезмерная регламентация цехом условий производства, труда и жизни его членов, консерватизм цеховых правил весьма сковывали технико-экономическое развитие производства, тормозили развитие нарождающихся капиталистических отношений.

Параллельно с ростом городов развивалась и торговля. Главной ее формой с ХIII–XV вв. стали ярмарки, приуроченные к месту и времени рынки, куда стекалась продукция из разных городов, сел и стран. Здесь велась не только розничная, но и крупная оптовая торговля. Крупнейшими ярмарками, имевшими общеевропейское значение, были ярмарки в Шампани, Лионе, Женеве, Франкфурте-на-Майне, Лейпциге и Брюгге. Некоторые из них функционируют по сей день.

Ярмарочная торговля была сферой деятельности купечества. Поскольку в средневековье торговое дело было опасным занятием, купцы создавали свои корпорации – гильдии, включавших купцов данного города, торгующих определенным товаром. В городах гильдии строили фактории – торговые дворы, обеспечивавшие безопасность приехавших в город купцов и их грузов.

Основными функциями купеческой гильдии были: защита и охрана собственности; регламентация  товарного состава и правил торговли; ограничение конкуренции внутри гильдии; создание и поддержание монопольных условий торговли; упорядочение системы мер и весов.

Внутренняя торговля в эпоху феодализма была развита слабо, зато международная развивалась весьма бурно, особенно по двум основным направлениям – южному (Средиземное море) и северному (Балтийское и Северное моря).

В средиземноморской (или левантийской) торговле главную роль играли купцы Генуи, Венеции, Флоренции. Они торговали оружием, шелками, пряностями, украшениями, зерном, маслом. Норма прибыли в этой торговле была довольно высока – 25-40 %. [6, с.74]

Северная торговля имела бόльшую производственную направленность. Купцы торговали рыбой, солью, воском, пенькой, лесом, мехами, льном, смолой, сукном, металлическими изделиями, зерном и шерстью. Норма торговой прибыли здесь была гораздо ниже – 5-8 %, но меньшим был и риск. 

В середине ХIV в. для охраны и регламентации торговли в северном регионе была создана международная купеческая гильдия – Ганзейский союз (Ганза). В разное время она объединяла от 60 до 170 городов во главе вначале с Любеком, позднее Гамбургом. Ассоциированными членами Ганзы на востоке были Новгород и Псков, на западе – Лондон и Брюгге.

Единая денежная система в Европе отсутствовала, однако потребности торговли требовали развития меняльного и кредитного дела, которое сосредоточилось в руках ростовщиков, тоже объединявшихся в гильдии. Наиболее бурно эти процессы шли в городах Ломбардии и Северной Италии. Именно там появились первые банки (по-итальянски banca – скамейка уличного менялы) и банкирские дома. 

Средневековые города, помимо центров ремесла и торговли, становились также культурными и образовательными центрами. В ХII–ХIII вв. появились первые, ныне знаменитые на весь мир, университеты: Парижский, Болонский, Оксфордский, Кембриджский. В XV в. их было уже 65. Во многих университетах заработали свои типографии. Книгопечатание помогало распространять новые знания и идеи. Заметим, что в России первый университет (Московский) был открыт при Елизавете Петровне, в 1755  . 

4. Классическая модель феодальной экономики (Франция)

Классическая модель феодальной экономики, по мнению большинства ученых, получила развитие в средневековой Франции. Именно здесь оба вышеупомянутых принципа феодализма проявились во всей полноте. Именно здесь существовала наиболее изощренная система разнообразных феодальных податей (серваж). Существовала и королевская талья, взимаемая в пользу верховной власти страны, в основном в периоды войн. Платили крестьяне и церковную десятину. В результате в распоряжении крестьянских хозяйств нередко оставалось значительно менее половины дохода, произведенного в хозяйстве.

Тяжелое положение крестьянства, многократно усиленное страданиями во времена Столетней войны, привело к мощному восстанию – Жакерии (1358 г.).

С ХIII в. в ходе процесса коммутации повинностей начинается переход на цензиву. В этом случае крестьянин ежегодно платил феодалу фиксированную денежную сумму за право пожизненного и наследуемого пользования участком земли, а также королевскую талью. Отмена цензивы произошла лишь в 1793 г. в ходе Великой Французской революции.

4. Особенности феодальной экономики Англии

Важнейшей особенностью феодальной экономики Англии была гораздо большая централизация государственной власти, при которой практически отсутствовал второй принцип классического феодализма. После норманнского завоевания 1066 г. почти все владельцы маноров (лендлорды) попали в вассальную зависимость от короля, а не от герцогов, графов или баронов.

Расцвет манориальной системы наблюдался в Англии в ХII–ХIV вв. Основными категориями зависимого крестьянства тогда были вилланы с наделами 15…30 акров земли (2/3 всех крестьян)  и коттеры с наделами от 2 до 5 акров. Были также копигольдеры –  пожизненные держатели земли по решению манориального суда, копия которого хранилась в местной церкви, лизгольдеры – арендаторы как сеньоральных, так и церковных земель и фригольдоры – свободные держатели земли (около 20 % всех крестьян). Все они платили лендлорду денежную ренту.

Важной особенностью английского феодализма являлось то, что главной отраслью сельского хозяйства было овцеводство, а не земледелие. Торговля шерстью, которую вели не только феодалы, но и зависимые крестьяне, подрывала основы крепостного хозяйства. Уже к концу ХIV в., особенно после восстания Уота Тайлера в 1381 г., наступает почти полная коммутация, а затем и выкуп феодальных повинностей. Как полагают историки, уже в ХV в. почти все английские крестьяне стали лично свободными. Во многом это было связано с расширением земель под пастбища для овец, что получило название огораживаний, повлекших за собой обезземеливание крестьян и массовый сгон их с земли. Многие ученые называют подобные процессы аграрным переворотом.

Появились и новые английские дворяне (джентри), которые либо сдавали земли в аренду, либо организовали крупные овцеводческие хозяйства на основе исключительно наемного труда. 

6.  Особенности феодальной экономики Германии

Германия до 1871 г. как единая страна не существовала. Поэтому применительно к Средневековью это название условно объединяет множество мелких и относительно крупных государств, которые лишь в последней трети ХIХ в. объединились в Германскую империю. Становление феодальных отношений в Германии происходило в ХI в., то есть несколько позднее, нежели во Франции или Англии. Тем не менее уже в началу ХII в. здесь почти не было свободных крестьян. Для немецкого феодализма характерно долгое преобладание барщины над оброком. Сама барщина была более разнообразна, нежели где-либо в Европе. Германия почти не знала коммутации повинностей, поскольку здесь в торговлю втягивались не крестьяне, а сами феодалы.

В Германии быстро росли города: к ХIII в. их было около 700. Многие города уже в этот период стали вольными. В них успешно развивались ремесла и торговля.

Тяжелое положение германского крестьянства на фоне разворачивающейся Реформации церкви привело к Крестьянской войне 1524–1526 гг. под предводительством Томаса Мюнцера. После поражения восставших крепостничество только усилилось. Как это не покажется на первый взгляд странным, освобождение от крепостной зависимости большинству немецких крестьян принес на штыках своей армии Наполеон Бонапарт в начале ХIХ в. 

7.  Особенности феодальной экономики Японии

Особенности феодализма в Японии во многом были обусловлены ее изолированностью (географической и религиозной) от остального мира. Японское государство возникло в середине VII в. Кодекс 701 г., оформивший политическую централизацию страны, установил и надельную систему пользования землей, целиком находившейся в собственности государства. Держатели наделов – семьи общинников – должны были уплачивать натуральный налог (рисом, тканями) и обрабатывать государственные поля, а также выставлять одного воина от 50 дворов в императорскую армию.

С IX в. надельная система эволюционировала в феодальную: наряду с владениями императорского дома и буддийских монастырей из раздаваемых государством привилегированных наделов возникли наследственные поместья – «именные поля». Принадлежащие им земли феодалы отдавали в «держание» крестьянам, которые платили натуральный (рисовый) оброк (до половины урожая). Господская запашка и, соответственно, барщина в Японии отсутствовала. 

К XIV в. возвысились крупные феодальные кланы землевладельцев-воинов – дайме и одновременно произошло усиление роли сословия служилых воинов – самураев. Самураи не имели участков земли, а селились в замках дайме и служили им за рисовый паек. 

В ХVI в. появились «новые дайме» – инициаторы строительства дорог, торговых складов, городских торговых кварталов. Если в ХV в. в Японии было 85 городов, то в ХVI в. – уже 269. Так закладывались основы современной японской урбанизации.

В городах Японии купцы и ремесленники, так же как и в Европе, объединялись в гильдии и цехи. В ХVI–ХVII вв. появляются первые торговые дома и казенные мануфактуры (металлургические, гончарные, фарфорово-фаянсовые, сахарные), на которых применялся труд беглых крестьян.

В этот период Японию открыли для себя португальские и испанские мореплаватели, у которых японцы быстро переняли огнестрельное оружие. Между тем, в силу различных причин политического и религиозного характера в 1630-е гг. сёгун Токугава Иэясу установил режим самоизоляции Японии: под страхом смерти японцам запрещались контакты с внешним миром (включая ввоз книг), строительство крупных морских судов, исповедование христианства. Европейцы были изгнаны из страны, и лишь для голландцев, было сделано исключение: они могли вести торговлю с Японией через единственный порт Нагасаки. Режим самоизоляции продлился вплоть до середины ХIХ в.

8.  Особенности феодальной экономики России.

Значительное своеобразие отличает и феодализм в России. В самом общем виде специфика российского феодализма состояла в следующем.

1. Российский феодализм не наследовал рабовладению.

2. В России всегда была велика доля государственной земельной собственности, всегда была сильна власть государства над личностью людей. Видимо, поэтому в стране не сложилась четко выраженная система вассалитета и, соответственно, внутрифеодальная иерархия. 

3. Если в Западной Европе развитие идет от условного земельного владения к наследуемому (от бенефиция к феоду), то в России, напротив, – от наследуемого владения к условному (от вотчины к поместью). Вплоть до ХV в. вотчина преобладала. Поместья массово возникают в конце ХV в. Соответственно появляются два вида феодалов: – бояре (вотчинники) и дворяне (помещики). При Иване Грозном произошло резкое увеличение числа поместий, но только при Петре I поместье стало наследуемым владением, исчезли различия между ним и вотчиной (по Указу 1714 г.) 

4. В России процесс закрепощения крестьян был очень длительным. Окончательное оформление крепостного права растянулось с ХV в. (Судебник 1497 г.) по ХVII в. (Соборное уложение 1649 г.). Между тем наиболее тяжелые формы крепостной зависимости возникли еще позже, при Екатерине II. Отмена крепостного права произошла только в 1861 г. по Манифесту Александра II.

5. Россию отличали тяжелые и разнообразные формы личной зависимости крестьян: от холопов, близких по своему положению к рабам, и смердов, несущих повинности в пользу бояр, до чёрных, позднее государственных, крестьян, плативших подати только казне.

6. Огромное значение для возникновения специфики российского феодализма имеет противостояние Древней Руси с татаро-монгольскими завоевателями в XIII–ХV вв. Домонгольская Русь развивалась вполне по-европейски. В силу своего расположения на важнейших торговых путях той поры («из варяг в греки» и «из варяг в персы») она была страной, ориентированной на международную транзитную торговлю. Весьма уважаемой частью русского общества были купцы, торгующие с зарубежьем (гости).

Русь была страной городов, их количество к XIII в. достигло 300. Киев той эпохи насчитывал более 100 тыс. жителей и был более населенным и благоустроенным, чем Париж На Руси бурно развивалось ремесло, историки насчитывают 64 ремесленные специальности, которыми владели русские мастера. Тем не менее, купцы и ремесленники не объединялись в цеха и гильдии вплоть до XVIII в.

В 30–40-е годы XIII в. русские княжества были завоеваны монголами. Монголо–татарское иго тяготело над страной два с половиной столетия. Враги разорили дотла более 70 городов, уничтожили многие виды ремесел, истребили и угнали в плен, по некоторым оценкам, четверть населения страны, русские облагались тяжелой данью.

В результате Русь стала серьезно отставать в развитии экономики от стран Западной Европы. Хронологически это отставание составило примерно 150–200 лет. Многие исследователи полагают, что именно в XIII–ХV вв. были заложены основы того, что развитие России склонилось к так называемому «догоняющему» типу. 

9. Экономическая мысль Средневековья

Экономическая мысль эпохи феодализма охватывает широкий круг проблем: от обоснования законности владения землей до выявления особенностей движения товаров и денег.

Так, в Салической правде, составленной при короле франков Хлодвиге (481–511), признается верховное право общины на пахотные земли, обосновывается строгая система мер по охране собственности каждой семьи и закрепляются права наследования имущества только по мужской линии.

В «Капитулярии о виллах» Карла Великого (VIII в) формулируются правила ведения феодального хозяйства: взимание натурального оброка, создание необходимых запасов продуктов и семян, наличие необходимых ремесленных производств (кузнечного, сапожного, мыловаренного и др.), реализация излишков продуктов и закупка того, что в хозяйстве не производится.

Аналогичные «Правды», «Кодексы», «Уложения» и другие образчики феодального права имелись в каждом из сотен раннефеодальных государств Европы. В России это была «Русская правда» Ярослава Мудрого и «Поучение» Владимира Мономаха.

Другим направлением экономической мысли эпохи феодализма были труды средневековых ученых-богословов, в частности, Фомы Аквинского (Аквината) (1225–1274). Главные его работы «Сумма философии» и «Сумма теологии».
Опираясь на труды Аристотеля и Священное писание, Фома обосновал естественность и правомерность существования рабства и крепостничества. Труд необходим, так как освобождает от праздности, а частная собственность нужна для общей пользы. Он выступал за самообеспечение государства, за его независимость от торговли, от купцов. 

Большое внимание Фома уделил характеристике денег и понятию «справедливой цены», которая должна быть сообразна издержкам и обеспечивать людям блага соразмерно их сословию. За деньгами он признавал существование функций меры стоимости и средства обращения, резко выступал против ростовщичества. Торговлю ради барыша Аквинат осуждал, но признавал возможность получения торговой прибыли как платы за труд торговца. Получение земельной ренты Фома считал справедливым.

Особое влияние на экономическую мысль позднего Средневековья оказали взгляды идеологов Реформации Мартина Лютера (1483–1546) и Жана Кальвина (1509–1564). Оба они с позиций христианского вероучения критиковали торгашеские основы современного им феодализма. В книге «О торговле и ростовщичестве» Лютер, проведя различие между внутренней и внешней торговлей, выступил с резким осуждением последней. Ростовщиков же он сравнивал с ворами и убийцами и считал неоправданным взимание процента. 

Весьма важными являются идеи Лютера о недопустимости праздности и важнейшей роли труда для человека, который хочет быть угоден Богу.

Эти положения получили дальнейшее развитие в учении Ж. Кальвина. В своем главном сочинении «Наставление в христианской вере» (1536) он провозглашает первейшими гражданскими обязанностями каждого человека не только честный труд, но и земной аскетизм, бережливость, расчетливость, скопидомство. Идеи Лютера и Кальвина стали теоретической основой буржуазных революций в Нидерландах и Англии, легли в основу так называемой протестантской этики, на которой и по сей день базируются наиболее экономически успешные модели капиталистического общества.

Вопросы для внутрисеместрового контроля по разделу 4:

1. Каковы основные черты феодальной экономики?

2. Что такое аллод, бенефиций и феод и в чем состоит различие между ними?

3. На какие три сословия делилось население феодальных государств Европы?

4. Что такое баналитет и какова его роль в развитии феодальных отношений??

5. На каких принципах базировалась классическая (французская) модель феодальной экономики?

6. Что такое иммунитет феодала?

7. Что представляет собой феодальная земельная  рента? В каких формах она существовала на разных этапах развития феодализма?

8.  Каковы были причины роста средневековых городов в Европе?

9. Что такое средневековый цех? Какие функции он выполнял?

10. В чем проявлялся консерватизм цеховой организации ремесла?

11. Что такое гильдии? Какие функции они выполняли?

12.. Каковы были основные торговые пути средневековой Европы?

13. Какие причины сдерживали развитие внутренней и внешней торговли в  средневековой Европе?

14. Что представлял собой Ганзейский торговый союз?

15. Что такое коммунальные революции?

16. Что представляли собой средневековые ярмарки?

17. Что такое коммутация повинностей?

18. В чем специфика российского феодализма?

19. Когда началось формирование всероссийского рынка?

20. Каковы были масштабы распространения барщины в средневековой Японии?

21. Каковы отличительные черты  германского феодализма?

22. Каковы главные особенности феодальной экономики Англии?

23. Каковы взгляды Фомы Аквинского  на труд, торговлю и частную собственность? 

24. Каковы взгляды М. Лютера и Ж. Кальвина на труд, торговлю и ростовщичество?

25. Какую роль сыграли взгляды М. Лютера и Ж. Кальвина в становлении и развитии капитализма в некоторых странах Западной Европы?

Раздел 5. ГЕНЕЗИС КАПИТАЛИСТИЧЕСКОЙ ЭКОНОМИКИ

Основные вопросы 

1. Первоначальное накопление капитала. 

2. Мануфактурное производство. 

3. Великие географические открытия. Образование колониальных империй. 

4. Генезис капиталистической экономики в странах первого эшелона (Голландия, Англия). 

1. Первоначальное накопление капитала

Период XVI– XVII вв. в истории Европы – это эпоха первоначального накопления капитала, пролог к эпохе капитализма.

Первоначальное накопление капитала – это исторический процесс насильственного отделения производителей от средств производства и создание условий для развития капитализма.

Основу этого процесса составило обезземеливание крестьянства, а также разорение мелких городских и сельских ремесленников. В этом же русле лежит и секуляризация (обращение государством в светскую собственность) монастырских земель. Классические формы этих процессов наблюдалась в Англии в XIII–XVII вв, особенно остро и жестоко они протекали в период правления Генриха VIII (1491–1547). В других странах такого массового обезземеливания не наблюдалось и процесс первоначального накопления капитала шел значительно медленнее.

Тем не менее, обезземеливание и разорение больших масс населения создало одну из основ капитализма – привело к зарождению пролетариата (лично свободных, но лишенных средств производства наемных работников). Возникли предпосылки формирования рынка рабочей силы.

Параллельно на другом полюсе появился класс буржуазии, капиталистических предпринимателей, обладающих не только крупными денежными богатствами, но и средствами производства, и готовых применять труд наемных работников. Основу этого класса составили купцы, ростовщики, цеховые мастера, часть дворянства и чиновничества.

Итак, в результате первоначального накопления капитала возникли основные классы капиталистического общества (наемные рабочие и буржуазия) и сформировались предпосылки нового, экономического, способа принуждения к труду. При этом формируется новая, капиталистическая дисциплина труда, так называемая «дисциплина голода». Для всех же предшествующих эпох характерно преобладание внеэкономического принуждения к труду основной массы работников и господство «дисциплины палки».

Переход от феодализма к капитализму сопровождается появлением новых форм организации производства. 

2. Мануфактурное производство

Мануфактура – предприятие, основанное на применении наемного труда и разделении технологического процесса на ряд отдельных операций. Первые мануфактуры возникли в Италии и Фландрии уже в XIV–XV вв. в сукноделии.

Мануфактура подготовила появление нового экономического строя – капиталистического – и развивалась в трех основных формах:

1) централизованная мануфактура как объединение специализированных наемных рабочих в мастерской под одной крышей,

2) рассеянная мануфактура, основанная на труде рабочих-надомников, при централизованном снабжении их сырьем и сбыте готовой продукции; 

3) смешанная мануфактура, как сочетание элементов централизованной и  рассеянной форм. 

Хозяевами мануфактур выступали, главным образом, богатые купцы, реже цеховые мастера. Они и заложили основу будущего класса промышленной буржуазии. 

Нередко учредителем мануфактур выступало государство. Особенно характерен этот процесс был для Франции и России в XVII–XVIII вв.

К первым русским казенным мануфактурам относят возникшие XVI в. литейные, пушечные и денежные дворы, а первой частной мануфактурой считают солеварню купцов Строгановых, основанную в 1515 г. Первые мануфактуры в металлургии (заводы, как их стали называть) в России были построены в 1636–1637 гг. 

Подчеркнем, что если в Западной Европе развитие мануфактур происходило на основе найма рабочей силы, то в России вплоть до ХIХ в. существовали мануфактуры, основанные на труде крепостных, и так называемые посессионные мануфактуры, использовавшие труд насильно приписанных к ним работников. Исключением были купеческие мануфактуры, где применялся наемный труд. 

3. Великие географические открытия. Образование колониальных империй

Фактором, ускорившим становление капитализма и придавшим дополнительные импульсы первоначальному накоплению капитала, были Великие географические открытия. К важнейшим из них принято относить: открытие Христофором Колумбом Америки в 1492 г., открытие морского пути в Индию Бартоломео Диасом (1486–1487) и Васко да Гамой (1497–1498), первое кругосветное путешествие Фернандо Магеллана (1519–1522).

Великие географические открытия были вызваны следующими обстоятельствами:

1. Затруднения в традиционной средиземноморской торговле из-за завоевания Византии турками-османами потребовали поиска новых торговых путей.

2. Бурное развитие торговли привело к нехватке золота и серебра как денежного материала (средства обращения) и потребовало открытия новых источников драгоценных металлов. 

3. Возник государственный интерес к поиску новых земель как источникам богатства и мощи власти, что породило государственное покровительство и финансирование морских экспедиций.

4. Изменения социальной структуры общества (обезземеливание крестьян, разорение ремесленников, обнищание дворян) создавали питательную среду, из которой черпались «кадры» для рискованных морских экспедиций.

5. Развитие науки, техники, судостроения и мореплавания к концу XV в. дало возможность осуществлять дальние морские путешествия.

Великие географические открытия имели далеко идущие последствия. В сферу влияния ведущих европейских государств попали огромные заморские территории, возникла система колониализма. 

За короткий срок в экономику Европы пришли огромные ресурсы. Многократно возросли размеры международной торговли, расширился ее ассортимент, в нем появились кофе, какао, табак, чай, рис, картофель, томаты, тростниковый сахар, новые виды пряностей и древесины. Возродилось и такое постыдное явление как работорговля, прежде всего африканскими рабами. 

Все эти обстоятельства значительно ускорили процесс первоначального накопления капитала. Больно ударила по европейским странам и «революция цен».

«Революция цен» была вызвана наплывом драгоценных металлов из Нового Света. За ХVI в. общий уровень цен вырос в Испании – в 4,5 раза, в Англии – в 4 раза, во Франции – в 2,5 раза, в Италии и Германии – в 2 раза. Неодинаковым был и рост цен на различные товары. Больше всего выросли цены на хлеб. Более умеренным был рост цен на мануфактурные товары. 

«Революция цен» вызвала падение реальной заработной платы, что способствовало росту доходов владельцев мануфактур и усиливало позиции третьего сословия в тех странах, где развивалось промышленное предпринимательство, в первую очередь – в Голландии и Англии.

4. Генезис капиталистической экономики в странах первого эшелона

В XVI в. Нидерланды находились под владычеством испанской короны. Налоговый и религиозно-полицейский гнет испанского абсолютизма привел к Нидерландской буржуазной революции 1566–1609 гг. Ее результатом стал распад Нидерландов на Южные, оставшиеся в составе империи Габсбургов, и Северные, добившиеся независимости и провозгласившие себя Республикой Соединенных Провинций Нидерландов. Наиболее значительной из Соединенных Провинций была Голландия, поэтому и новое государство – первую в истории буржуазную парламентскую республику – стали называть Голландией. В ее главном городе– Амстердаме в 1602–1609 гг. были основаны первые в мире колониальная Ост-Индская компания, банк и биржа современного типа. В XVII в. город стал мировым центром торговли и кредита, «магазином Европы». Колониальная экспансия Голландии охватила Юго-Восточную Азию и Африку. 

Превращению Голландии в XVII в. в образцовую капиталистическую страну, страну с самой динамичной экономикой, способствовало прежде всего ее лидерство в судостроении, судоходстве и транзитной заморской торговле, рыболовстве и китобойном промысле. Голландский флот насчитывал в середине XVII в. по различным оценкам от 15 до 22 тыс. судов разных типов, что составляло не менее 75% мирового флота. 

Голландцы первенствовали в северной морской торговле, вывозя из России «корабельные товары» (пеньку, лен, смолу, деготь, мачтовый лес), из Польши – зерно. Амстердам с его специализированной хлебной биржей стал зерновым складом Европы. Так закладывалась система общеевропейского разделения труда, в рамках которой Восточная Европа оказалась на положении аграрной периферии.

Вместе с тем Голландия была не только торговой страной. В городах, где в XVII в. проживало 60% населения, росла мануфактурная промышленность, причем получили распространение централизованные мануфактуры (в металлургии, типографском деле, сахарной и спирто-водочной промышленности, пивоварении). И все же главной и очень прибыльной отраслью промышленности была суконная, работавшая на привозном из Англии сырье. 

Кроме того, в Голландии развивалось птицеводство и молочное животноводство, сыро- и маслоделие; выращивание овощей, цветов и технических культур (особенно красящих растений). Амстердам стал общеевропейским центром табачной промышленности и алмазогранильного дела. 

Коммерческому процветанию Голландии способствовали установление в ней – первой из европейских стран – веротерпимости. В стране находили приют бежавшие от репрессий испанские и португальские евреи, английские пуритане, французские гугеноты, ломбардцы, шотландцы и многие другие. 

Вместе с тем уже в середине XVII в. Голландия стала испытывать все большую конкуренцию со стороны Англии Огромную роль в борьбе двух стран сыграл Навигационный акт Кромвеля (1651 г.), запрещавший использовать голландский флот в торговле Англии с ее заморскими территориями. Последовавшие за этим англо-голландские войны Голландией были проиграны. К концу века она уходит на вторые роли, уступив пальму экономического лидерства англичанам. 

Как справедливо заметил К. Маркс, «история упадка Голландии как господствующей торговой нации есть история подчинения торгового капитала промышленному капиталу» 

Иной была история становления капитализма в Англии. Здесь первоначальное накопление капитала, начавшееся в период огораживаний, получило мощный импульс в эпоху Великих географических открытий. Долгое правление Елизаветы I Тюдор (1558-1603)  стало первым этапом возвышения Англии как морской торговой державы. Финансовый советник королевы Т. Грэшем основал Лондонскую королевскую биржу, а свое состояние завещал на устройство мореходной школы. Британский флот под командованием Ф.Дрейка одержал победу в сражении с испанской «непобедимой армадой» (1588 г). В 1579 г. была основана первая английская колония в Северной Америке, названная в честь королевы Вирджинией (Девственницей). Был создан целый ряд купеческих компаний, получивших от королевы монопольные права на ведение заморской торговли. Самой прибыльной из них стала английская Ост-Индская компания.

Вторая половина XVII в. и почти весь XVIII в. ознаменованы ростом британских колониальных владений и крупными внешнеполитическими и экономическими успехами Англии. К концу XVIII в. Британская империя обладала колониями в 75 раз по территории и в 6 раз по населению большими, чем территория и население собственно Англии. 

Грабеж колоний и пиратство как источники первоначального накопления дополнялись работорговлей. Как правило, работорговля осуществлялась в рамках так называемой «треугольной торговли»: англичане закупали в испанских колониях, расположенных на островах Карибского моря, где были плантации сахарного тростника, патоку и везли ее в свои североамериканские колонии. Там из патоки делали ром. Ром везли в Африку и выменивали на него у местных вождей их соплеменников. Полученных таким недорогим образом рабов везли в Америку и все повторялось снова и снова. 

Большое значение для Англии имела «корабельная торговля» с Россией. Возникнув в 1553 г. после посещения Москвы капитаном Р. Ченслером и с одобрения Ивана Грозного, эта торговля обеспечивала Англию мачтовым лесом, парусиной, пенькой, льном, смолой, дегтем, воском, медом и, позднее, железом. Через созданную в 1555 г. Московскую компанию англичане ввозили на Русь сукна и оружие, позже хлопчатобумажные ткани. В начале XVII в. Архангельский порт принимал за навигацию до 14 английских кораблей. В XVI–XVIII вв. Англия была ведущим торговым партнером России, постоянно борясь здесь за лидерство с Голландией. 

Торговая экспансия сопровождалась активизацией деятельности Лондонской биржи, где уже в 1688 г. впервые в истории появились игроки на повышение и понижение курсов акций – быки и медведи. Лондон как международный финансовый центр стал оттеснять Амстердам, чему также в немалой степени способствовало создание в 1694 г. Национального Банка Англии 

XVII век стал для Англии временем расцвета сельской рассеянной мануфактуры. Рассеянная мануфактура обеспечивала прибыли, сравнимые с прибылями от участия в заморских торговых компаниях.

Другие источники накопления капитала изыскивала английская аристократия: последовала новая, заключительная, волна огораживаний. В результате слой мелких свободных земледельцев практически исчез. Наряду с классом фермеров, арендующих землю у лордов, расширился слой разоренных людей, лишенных средств к существованию и вынужденных продавать свою рабочую силу.

Коммерческая активность знати распространилась и на добычу полезных ископаемых из своих земель, в основном угля и железной руды. Среднегодовой объем добычи угля в XVIII  в. не опускался ниже 80 % от общеевропейского уровня. 

Для удобства сбыта было организовано массовое строительство дорог и каналов. В результате к 1780-м гг. Англия получила развитую транспортную инфраструктуру – систему внутренних путей сообщения, позволявших значительно снизить издержки перевозки продуктов, расширить емкость внутреннего рынка и прочно связать его с внешним рынком через Лондон и другие порты. 

Развитие национального рынка шло рука об руку с обретением Англией статуса гегемона на мировом океане и в международной торговле. Внешний рынок стимулировал промышленное развитие: С нововведений в хлопчатобумажной и керамической промышленности началась новая эпоха – крупного машинного производства товаров массового спроса. 

Вопросы для внутрисеместрового контроля по разделу 5:

1. Что такое первоначальное накопление капитала?

2. Какую роль в процессах первоначального накопления капитала в Англии сыграли огораживания?

3. Каковы причины и последствия Великих Географических открытий?

4.. Какие новые товары появились на рынках европейских стран в результате Великих Географических открытий?

5. Каковы были масштабы увеличения объемов ввоза в Европу золота и серебра, вызванное Великими Географическими открытиями? 

6. Какую роль сыграла «революция цен» в экономическом развитии Европы?

7. Какие страны Европы считаются наиболее пострадавшими от «революция цен»?

8. Какие группы товаров максимально подорожали в ходе «революция цен» в Европе?

9. Что такое мануфактура? Когда и где появились первые европейские мануфактуры?

10. Каковы были основные формы западноевропейских мануфактур?

11. В чем специфика мануфактурного производства в России?

12. Что такое биржа? Где и когда появились первые биржи?

13. Какие страны объединяются понятием  «страны первого эшелона»?

14. Почему ученые называют Нидерланды первой и «образцовой» капиталистической страной?

15. Какими причинами был вызван исторический проигрыш экономики Голландии в ее борьбе с Англией на рубеже XVII - XVIII  столетий?

16. Что такое корабельная торговля? 

17. Какие страны были ведущими торговыми партнерами России в XVI – XVIII веках?

18. Что такое «треугольная торговля»?

19. Как шли  процессы создания колоний у  европейских стран?

20. В чем  выражался особый подход английской земельной аристократии к организации промышленного и сельскохозяйственного производства в XVI – XVIII веках?

Раздел 6. ЭВОЛЮЦИЯ ЭКОНОМИЧЕСКОЙ МЫСЛИ В ПЕРИОД ЗАРОЖДЕНИЯ РЫНОЧНОЙ ЭКОНОМИКИ И ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСТВА

Основные вопросы 

1. Меркантилизм – первая экономическая школа. 

2. Последователи меркантилизма в Англии, Франции, России. 

3. Физиократы. 

4. Возникновение английской классической политэкономии (У. Петти)

1. Меркантилизм – первая экономическая школа

Великие географические открытия и процессы, связанные с первоначальным накоплением, вызвали не только изменения в соотношении сил между основными государствами Европы, но и повлекли за собой изменения во взглядах господствующих классов на внешнюю торговлю, на отношение к накоплению драгоценных металлов. Так зарождается первая в истории экономическая школа –  меркантилизм. 
Термин меркантилизм (от итальянского mercante – купец, торговец) в научный обиход ввел А. Смит. Данное понятие включает себя две составляющие: теоретическую и практическую.

Теория меркантилизма представляет собой одно из направлений экономической мысли, основные положения которого сводятся к следующему.

1. Деньги – это воплощение общественного богатства, подлинное богатство может иметь только денежную форму.

2. Деньги (и, соответственно, богатство) – это золото и серебро. 

3. Непосредственным источником богатства служит обращение, сфера торговли, где товары превращаются в деньги. Производство товаров на экспорт служит лишь предпосылкой для создания богатства.

4. Источник богатства нации лежит исключительно во внешней торговле, поскольку внутренняя торговля лишь перемещает деньги и товары из рук в руки, не принося прибыли стране.

5. Страна должна как можно больше продавать за рубеж собственных товаров и как можно меньше покупать за границей.

Практика меркантилизма, тесно связанная с теорией, заключалась во всемерном поощрении экспорта, активном протекционизме, поддержке экспансии торгового капитала, в развитии флота, колониальных захватах. Проводимая национальными государствами политика меркантилизма делала ставку на развитие мануфактур, чтобы за счет сокращения импорта и увеличения экспорта готовых изделий добиться активного торгового баланса и тем самым увеличить количество благородных металлов в казне.

Принято с достаточной степенью условности выделять в развитии меркантилизма два этапа: ранний (конец XV в – первая половина XVII в.) и поздний (вторая половина XVII в.– семидесятые годы XVIII в.).

Ранний меркантилизм часто называют монетарным. Для него характерны: требования всемерного сокращения импорта, запрет на вывоз из страны золота и серебра (под страхом смертной казни), поддержание фиксированного соотношения между золотыми и серебряными монетами, активный денежный баланс. 

Поздний меркантилизм называется меркантилизмом торгового баланса или мануфактурным меркантилизмом. Для него характерны: требования превышения вывоза готовых изделий своей страны над ввозом товаров из других стран, поощрение тех направлений мануфактурного производства и сельского хозяйства, которые дают экспортные товары, протекционизм, то есть защита внутреннего рынка от импорта путем налогов, пошлин и иных законодательных мер. 
Идеи и практика меркантилизма получили распространение практически во всех странах Европы. Известно более двух тысяч представителей этого направления, объединенных общей идеологией, но живших в разных странах в разное время и, как правило, не знавших о трудах друг друга.

2. Последователи меркантилизма в Англии, Франции, России

Наиболее крупные теоретические и практические успехи меркантилистов наблюдались в Англии. Здесь идеи раннего меркантилизма пропагандировал Уильям Стаффорд (1554–1612). В работе 1581 г «Краткое изложение некоторых обычных жалоб различных наших соотечественников» он выступил за активное регулирование денежного обращения, запрет вывоза из страны золота и серебра, ограничение импорта. 

Между тем самым известным представителем английского меркантилизма был Томас Ман (1571–1641), один из руководителей английской Ост-Индской компании. Наиболее известен его трактат «Богатство Англии во внешней торговле, или Баланс внешней торговли как регулятор нашего богатства», само название которого акцентирует внимание на главных постулатах позднего меркантилизма. Т. Ман обосновал государственную политику защиты национального рынка, позже получившую название протекционизма. Основные инструменты этой политики, предложенные в трактате, остаются неизменными и по сей день. Это импортные квоты, протекционистские таможенные тарифы, экспортные субсидии и налоговые льготы экспортерам.
Во Франции начало политики меркантилизма положили король Генрих IV Бурбон, и кардинал Ришелье. Их дело продолжил Жан-Батист Кольбер (1619–1693) – генеральный контролер финансов при Людовике XIV. Он расширил начатую Генрихом IV практику создания централизованных королевских мануфактур, ориентированных на производство, в том числе и экспортное, предметов роскоши (тонких сукон, шелковых чулок, кружев, гобеленов, художественного стекла, зеркал и т.д.). Эта политика впоследствии была названа кольбертизмом. 

Теоретические особенности позднего французского меркантилизма представлены во взглядах Антуана де Монкретьена (1575–1621). Опубликовав в 1615 г. «Трактат политической экономии», он ввел в науку словосочетание, которое дало название экономической науке. А. Монкретьен ратовал за расширение французской торговли, обосновывал справедливость больших прибылей торговцев, требовал ограничения деятельности иностранного купечества во Франции. Несколько глубже других меркантилистов А. Монкретьен продвинулся в понимании богатства, справедливо считая, что не количество золота делает государство богатым, а наличие предметов, необходимых для жизни. 

В России идеи меркантилизма распространялись, начиная с XVII в. В 1667 г. советник царя Алексея Михайловича думный боярин Афанасий Лаврентьевич Ордин-Нащокин (1605-1680) составил Новоторговый устав. Согласно Уставу иностранным купцам для торговли отводились только три города (Архангельск, Псков, Новгород). На иноземные товары устанавливалась единая пошлина в 6 %, на предметы роскоши – 15 %. Пошлины взимались только золотыми или серебряными монетами. Вывоз золота и серебра из России ограничивался нуждами экспорта. А.Л. Ордин-Нащокин был инициатором развития импортозамещающего производства, он руководил созданием в стране стекольных, кожевенных, бумажных и металлургических мануфактур.

Практику меркантилизма решительно проводил в жизнь Петр I (1672-1725). В его царствование при участии казны (не менее 40 % в финансировании) были созданы сотни мануфактур (их число возросло с 20 в 1697 г. до 205 в 1721 г.), торговый и военный флот, введены более десятка импортных пошлин, проведена реформа денежной системы, построен Санкт-Петербург не только как новая столица, но и как морской порт, ориентированный на торговлю с Европой. В этой торговле Россия имела активное сальдо торгового баланса. 

Идеи меркантилизма вообще и экономическая деятельность Петра I в частности нашли свое теоретическое осмысление в «Книге о скудости и богатстве», вышедшей в 1724 г. из-под пера Ивана Тихоновича Посошкова (1652–1726). Скудость государства автор связывает с праздностью населения, с неумением «работать рачительно». Богатство он связывал со строгой экономией, умением работать «с прибытком». И.Т. Посошков предлагал наделить крестьян землей, ограничить их повинности, приобщать к грамотности, заменить подушную подать поземельной. Он выступал за развитие отечественной промышленности и призывал вывозить из России не сырье, а готовые изделия, соблюдать положительный торговый баланс.
К концу XVIII в. меркантилистские идеи утратили популярность, поскольку все явственнее становилась зависимость роста национального богатства от развития производства. Резким критиком меркантилизма был А. Смит. 

3. Физиократы

В середине XVIII в. во Франции появляется совсем иное направление экономической мысли, физиократия (в переводе с греческого – власть природы). Основоположником школы физиократов был Франсуа Кенэ (1694–1774), а наиболее известным его последователем –  Анн Робер Жак Тюрго (1727–1781).

В отличие от меркантилистов физиократы считали источником богатства не торговлю, не сферу обращения, а производство. Но не всякое производство, по их мнению, увеличивает богатство, а лишь то, где «работает природа». Такой отраслью является сельское хозяйство. Промышленность же лишь преобразует вещество, созданное в сельском хозяйстве, и не является источником богатства. 

Ф. Кенэ исходил из концепции естественного порядка, в основе которой лежат законы, установленные Богом для воспроизводства и распределения материальных благ. Право собственности – основа этого порядка. В противовес меркантилистам он полагал, что деньги лишь посредник в обмене, а не воплощение богатства нации, и выступал против государственного вмешательства в экономику.

Ф. Кенэ принадлежит идея разделения общества на три класса: 1) производительный класс (земледельцы); 2) класс собственников (землевладельцы); 3) бесплодный класс (промышленные предприниматели, наемные рабочие, ремесленники, торговцы).

Модель экономических взаимоотношений между этими классами Ф. Кенэ представил в своем главном труде «Экономическая таблица» (1758). Эта модель по существу представляет собой первую в истории экономической мысли схему воспроизводства общественного продукта. 

Ф. Кенэ впервые ввёл в научный оборот деление капитала на основной и оборотный (в его терминологии это «первоначальные авансы» и «ежегодные авансы»).

Поскольку физиократы выступали против государственного регулирования экономики, их справедливо считают пионерами экономического либерализма. Знаменитая фраза из доклада Жана-Клода Гурнэ (1712-1758) на ассамблее школы физиократов 1758 г. «Laissez faire, laissez passer» (в свободном переводе с французского – «предоставьте делам идти своим ходом») стала символом экономического либерализма. С тех пор выражение «laissez faire» стало синонимом понятия «система государственного невмешательства в экономику».

Идеи физиократов способствовали дальнейшему уточнению предмета политической экономии, продвигали экономическую науку по пути познания экономических законов.

4. Возникновение английской классической политэкономии (У. Петти)

Особняком в истории экономической мысли периода генезиса капитализма стоит фигура английского ученого Уильяма Петти (1623-1687). Ряд исследователей считают его меркантилистом, другие видят в нем родоначальника классической политэкономии. Логичнее считать его взгляды переходными, отражающими противоречивые процессы становления капиталистического способа производства. Основные труды У. Петти: «Трактат о налогах и сборах» (1662), «Политическая анатомия Ирландии» (1672), «Политическая арифметика» (1676), «Разное о деньгах» (1682).
У. Петти дал свое, отличное от меркантилистов, понимание богатства нации. Он  утверждал, что торговля не является источником богатства, а недостаток населения – главный источник бедности страны. Афоризмом стала его фраза: «Труд есть отец и активный принцип богатства, а земля – его мать». Тем самым У. Петти вплотную подошел к созданию основ трудовой теории стоимости. Он различал внутреннюю стоимость, которую назвал «естественной ценой», и рыночную цену товара, выявил зависимость между величиной стоимости и производительностью труда.

У. Петти подробнейшим образом рассмотрел вопросы ренты, считая ее прибавочным продуктом, остающимся после возмещения издержек (заработной платы и семян). Он ввел понятие дифференциальной земельной ренты по плодородию и местоположению. Наряду с земельной рентой ученый выделял и денежную ренту, под которой понимал ссудный процент. Процент У. Петти считал платой за неудобства, испытываемые кредитором при ссуде денег. Ученый считал цену земли капитализированной рентой и предложил формулу ее подсчета как суммы годичных рентных платежей за период совместной жизни трех поколений людей.

Следует особо отметить, что У. Петти был весьма разносторонним ученым, он заложил основы таких наук как демография  и социальная статистика. Первым в Европе он подсчитал объемы национального богатства и национального дохода Англии. 

Вопросы для внутрисеместрового контроля по разделу 6:

1. В чем состоит сущность меркантилизма? 

2. Сколько этапов в своем развитии прошел меркантилизм? Как менялась теория и практика меркантилизма на разных этапах его развития?

3. В чем меркантилисты видели главный источник богатства страны?

4. Что такое протекционизм, имеет ли он место в современных условиях?

5. Кто являлся наиболее известными представителями теории и практики меркантилизма в Англии, Франции и России?

6. В чем заключаются основные идеи школы физиократов?

7. Какая отрасль экономики, по мнению физиократов, является главной, создающей богатство страны?

8. Какую роль сыграла в развитии экономической науки  работа Ф. Кенэ «Экономическая таблица» ?

9. В чем состоит вклад У.Петти в экономическую науку?

Раздел 7. ИНДУСТРИАЛЬНАЯ (ДОМОНОПОЛИСТИЧЕСКАЯ) СТАДИЯ 

РАЗВИТИЯ КАПИТАЛИЗМА

.

Основные вопросы 

1. Промышленный переворот  в Англии: его этапы и последствия.

2. Особенности промышленного переворота и становление капитализма во Франции

3. Реформистский путь перехода к рыночной экономике  в Германии.

4. Особенности промышленного переворота и формирование модели «переселенческого» капитализма в США.

5. Становление промышленного капитализма в Японии (патерналистская модель).

6. Реформистский путь перехода к капитализму в России 

1. Промышленный переворот  в Англии: его этапы и последствия

Период между английской (1642–1649) и французской (1789–1794) буржуазными революциями получил в истории и литературе название эпохи Просвещения. Экономической составляющей эпохи Просвещения стала промышленная революция, или, точнее, промышленный переворот.

Промышленный переворот означал переход от мануфактурного производства, основанного на кооперации специализированного ручного труда наемных рабочих, к фабричному производству, основанному на механизации труда посредством системы специализированных рабочих машин, оперирующих одновременно множеством рабочих инструментов и приводимых в движение единым двигателем, превращающим энергию из одной формы в другую. 

В классическом виде промышленный переворот происходил в Англии. Именно здесь удачно соединились разнообразные факторы промышленного взлета: а) наличие классов буржуазии и пролетариата; б) развитое мануфактурное производство; в) ориентация сельского хозяйства на промышленность (овцеводство); г) удачное географическое положение: открытость морским торговым путям, большое количество рек; д) наличие месторождений угля и железной руды; е) развитие научной мысли и образования; ж) огромные колониальные владения. 
Промышленный переворот в Англии можно разделить на три этапа.

1. Подготовительный-этап (с 30-х гг. XVIII в. по 1785 гг.). Осуществляется механизация текстильной, в первую очередь, хлопчатобумажной промышленности. Новая техника потребовала и новых форм организации производства. В 1769 г. инженер Д. Аркрайт построил первую текстильную фабрику, где были установлены прядильные машины, работавшие на водяном колесе. В 1780 г. в стране было уже 20 таких фабрик.

Технический прогресс охватил и другие отрасли. В 1782–1784 гг. Дж Уаттом создана паровая машина двойного действия. В России такую машину еще в 1763 г. изобрел механик И. Ползунов, но тогда в нашей стране применения она не нашла.. 

2. Этап «взлёта» (1785 – 1805 гг.) начался с распространением паровой машины Дж. Уатта. Паровая машина стала универсальным двигателем для крупной промышленности. С ее появлением отпала необходимость размещать предприятия в сельской местности, вблизи рек, и промышленность стала концентрироваться в городах, стягивая в них массы пролетариата.
Железо превратилось в основной конструкционный материал, появились паровые мельницы с полностью металлическим оборудованием, железные суда и т.д. Развитие потребностей металлообработки привело к появлению новой отрасли промышленности – машиностроения. Это положило начало индустриализации – коренному изменению в производстве средств производства, приводящему к активнейшему внедрению машин во все отрасли промышленности.

Развивалась фабричная система. К концу XVIII в. в Англии функционировало уже 150 текстильных фабрик.

3. Завершающий этап (первая треть XIX в) ознаменован развитием парового транспорта: от паровой повозки Р. Тревитика (1801 г.) до паровоза Дж. Стефенсона и прокладки железных дорог (с 1825 г.). С 1811 г., опираясь на изобретение 1807 г. американцем Р. Фултоном парохода, начинается  их массовое строительство. В этот период завершается индустриализация страны, производство средств производства обретает адекватную машинную базу.

Основными социально-экономическими последствиями промышленного переворота были: а) урбанизация. Лондон превратился в крупнейший промышленный город мира с населением в 0,5 млн. чел.; б) сдвиг занятости в обрабатывающую промышленность; в) концентрация и централизация капитала; г) рост промышленного и сельского пролетариата; д) установление жесткой дисциплины труда; е) массовое применение женского и детского труда; ж) превращение фабрикантов в наиболее влиятельный слой предпринимателей; з) обострение конфликта интересов трех главных классов – лордов-землевладельцев, промышленной буржуазии и пролетариата; и) рост пауперизма и социального протеста рабочего класса. 

Следствием промышленного переворота явилось циклическое развитие экономики. С 1825 г. капиталистическое производство периодически (примерно каждые 10-11 лет) попадало в кризисы перепроизводства с последующими депрессиями. С 1857 г. эти кризисы стали мировыми, так как в той или иной степени захватывали экономику не только Англии, но и других стран. 

В результате промышленного переворота произошло перерастание торгово-океанической гегемонии Англии в ее промышленную гегемонию, она стала подлинной мастерской мира. Более дешевые и добротные английские ткани вытесняли с рынков текстиль других стран; континентальная Европа оказалась в зависимости от английских паровых машин, станков, металла, угля. К 1870 г. Англия стала не только мировым фабрикантом, но и мировым перевозчиком товаров: ей принадлежало 60 % мирового торгового флота.

Превратившись в мастерскую мира, Англия перешла к новой внешнеторговой политике – политике свободной торговли (от протекционизма к фритредерству). В первой половине ХIХ в. были снижены или отменены таможенные пошлины практически на все товары, а в 1849 г. был отменен и «манифест протекционизма» – Навигационный акт Кромвеля, что положительно сказалось на развитии английской экономики и еще более усилило ее позиции на мировых рынках.

Страна укрепилась в положении мирового банкира: Лондон стал крупнейшим мировым финансовым центром, а британский фунт стерлингов доминировал в международной валютной системе золотого стандарта, принятой в 1870-е гг.

Начавшись в Англии, промышленный переворот в XIX в. охватил и другие страны Европы. Принято считать, что те страны, где процессы индустриализации завершились сравнительно быстро (Англия, Франция, США), являются странами первого эшелона капитализма. К странам второго эшелона относят Германию, Россию и Японию, где капитализм развивался медленно, по реформистскому пути.

2. Особенности промышленного переворота и становление капитализма 

во Франции

Промышленный переворот во Франции начался еще в конце XVIII в., но завершился лишь после 1850 г. 

В текстильной промышленности не только распространялись английские изобретения (прялка «Дженни»), но внедрялись и отечественные технические новинки – станок Л. Жаккарда для изготовления узорчатых шелковых тканей (1805 г.) и льнопрядильная машина Ф. Жерара (1810 г.). В том же 1810 г. была изобретена технология промышленного консервирования продуктов, что позволило выйти на решение проблем снабжения армии. С 1831 г. началось строительство железных дорог, а в 1860-е гг. распространяется бессемеровский способ выплавки стали.

Однако политические потрясения на протяжении многих десятилетий (Великая Французская революция, правление и завоевательные походы Наполеона и его «Континентальная блокада», Реставрация) не способствовали индустриальному прогрессу страны. К этому следует добавить высокий удельный вес крестьянства (более 50 % всех занятых в экономике вплоть до 1840-х гг.) и ориентацию французской буржуазии не на производство, а на кредитно-ростовщические операции и спекуляцию землей.

Лишь после очередного государственного переворота 1851 г. индустриализация вступила в решающую стадию. Наполеон III содействовал ускоренному развитию тяжелой промышленности путем широкого предоставления правительственных кредитов, в том числе специальных займов для технического переоборудования предприятий. Он поддержал создание акционерного банка «Креди Мобилье» для мобилизации сбережений населения в целях финансирования железнодорожного строительства. Этот банк стал прообразом системы долгосрочного промышленного кредитования, в которую вошли также «Французский банк» и «Лионский кредит».

В промышленном же развитии Франция развивалась медленнее Англии, США и Германии. За период с 1860 г. по 1890 г. удельный вес Франции в мировом промышленном производстве снизился с 12 до 8%.

3. Реформистский путь перехода к рыночной экономике  в Германии

Если в Англии и во Франции дорога капиталистическим отношениям была расчищена преимущественно революционными методами, то Германия шла к капитализму тяжелым и долгим реформистским путем. Прежде всего это касается становления капитализма в сельском хозяйстве. Получив после Тильзитского мира (1807 г.) личную свободу (без земли), немецкие крестьяне не освободились от многочисленных повинностей в пользу помещиков (юнкеров). Землю и свободу от повинностей крестьяне были вынуждены выкупать за 18–25-кратную ренту. Выкупные операции стали одним из важнейших источников первоначального накопления капитала в Германии. В результате произошла резкая дифференциация хозяйств по масштабам и доходам. Такой путь развития капитализма в сельском хозяйстве получил название прусского пути. 

Крупные хозяйства вели интенсивное производство с широким применением машин и минеральных удобрений. В результате в 1870-е гг. Германия вышла на первое место в мире по сбору картофеля и сахарной свеклы, развитию производства сахара, крахмала и спирта Продукция пищевой промышленности составляла значительную часть германского экспорта.

Промышленный переворот в Германии начался лишь во второй четверти XIX в. В развитии промышленности Германия опиралась главным образом на собственные силы – свое машиностроение, металлургию и добычу угля, химическую и электротехническую промышленность. Весьма значительна была роль государственной поддержки отдельных отраслей экономики (железнодорожное строительство, металлургия, военные заводы). 

Особое развитие получили акционерные общества и банки. Процесс бурного развития акционерного капитала в 1850–1860-е гг. получил название грюндерства или учредительской горячки.

Франко-прусская война 1871 г. подвела черту под успешной политикой объединения Германии «железом и кровью», проводившейся прусским канцлером Отто фон Бисмарком. Победа Пруссии над Францией закрепила образование Германской империи, а присоединение богатых железной рудой и промышленными традициями Эльзаса и Лотарингии стало одной из предпосылок для мощного индустриального рывка объединенной Германии в конце XIX в. На долю Германии в 1870-г гг. приходилось 13 % объема мировой промышленной продукции. Страна вышла на первое место в мире по экспорту машин и оборудования. 

Заметим, что развитие капитализма в Германии сопровождалось ухудшением положения пролетариата. Рабочий день достигал 12…14 часов. Эти обстоятельства обусловили рост рабочего движения и распространение идей марксизма.

4. Особенности промышленного переворота  и формирование модели

 «переселенческого» капитализма в США

Самая молодая страна первого эшелона капитализма – США – осуществляла промышленный переворот несколько иначе, чем европейские государства. США были английской переселенческой колонией. Главным занятием колонистов было сельское хозяйство.

Английское правительство рассматривало свои американские колонии прежде всего как сырьевой придаток Великобритании, источник корабельного леса и древесного топлива, шерсти и хлопка. Поэтому в 1750 г. был принят закон, запрещавший устройство металлургических предприятий в колониях. Были запрещены также выделка тонких сукон, ввоз в колонии прядильных и ткацких машин. Эти и другие дискриминационные меры привели в итоге к войне колоний за независимость от Англии (1775–1783 гг.), называемой также Американской революцией. В 1776 г. была принята Декларация независимости, провозгласившая самостоятельность Соединенных Штатов Америки. 

В это время были заложены основы американского капитализма, который в отличие от европейского не наследовал феодализму. 

Начало фабричной индустрии в 1790 г. положил «отец американской промышленности» – английский эмигрант С. Слейтер, который по памяти воспроизвел прядильную машину Аркрайта и построил первую текстильную фабрику. В 1802 г. иммигранты из Франции братья Дюпон де Немур, ученики казненного якобинцами великого химика А. Лавуазье, открыли пороховую фабрику. В 1793 г. инженер И. Уитни сконструировал хлопкоочистительную машину, а в начале XIX в. он же изобрел систему взаимозаменяемых комплектующих деталей. В 1830–1840-е гг. начинается железнодорожное строительство, принимается законы о патентах, внедряются жатвенная и молотильные машины, телеграфный аппарат Морзе, швейная машинка Зингера. 

Период 1820–1850-х гг. был отмечен образованием трех экономических регионов США – промышленного Северо-востока, плантаторского Юга и Дальнего Запада, колонизуемого переселенцами-земледельцами. Интересы жителей как северных, так и западных штатов приходили в противоречие с интересами плантаторов Юга. Эти противоречия составили экономическую подоплеку Гражданской войны 1861-1865 гг. между Севером и Югом, окончившейся полной победой Севера и отменой рабства.

За время войны Севера и Юга был принят судьбоносный для экономики страны закон о гомстедах (1862 г.), согласно которому каждый желающий мог всего за 10 долларов получить земельный участок площадью 160 акров (около 65 га) на Дальнем Западе и, через пять лет, при условии личной обработки земли, стать его собственником. Так Гомстед-акт способствовал победе фермерского пути в сельском хозяйстве США.

Говоря о развитии США, нельзя не затронуть экономические последствия американо-мексиканской войны, завершившейся в феврале 1848 г. На бывших землях Мексики возникло пять новых штатов США, включая Калифорнию. Через несколько месяцев после окончания войны в Калифорнии были обнаружены богатые золотые россыпи, что стимулировало новую волну иммиграции в США. Золотодобыча вызвала быстрый экономический подъем Дальнего Запада: она позволила финансировать железнодорожное строительство между тихоокеанским побережьем и промышленным северо-востоком, ускорила освоение новых плодородных земель для выращивания пшеницы в таких масштабах, которые обеспечили не только покрытие потребностей населения США, но и экспорт хлеба в Европу..
К 1870 гг. промышленный переворот завершился, США вышли но второе (после Англии) место в мире по уровню промышленного производства, а по уровню развития парового железнодорожного и водного транспорта оставили позади всех. 

В 1870-е гг. в американской промышленности начался бурный подъем, во многом связанный с железнодорожным строительством «от океана до океана». Протяженность железных дорог в США составляла половину всей мировой сети. Железные дороги стимулировали развитие тяжелой промышленности, они связали территорию США в единый народнохозяйственный комплекс и подключили к индустриализации Канаду. В 1880 г. США сравнялись с Англией по удельному весу в мировом промышленном производстве (по 28 %), а уже в 1890 г. превзошли бывшую метрополию (31 % против 22 %), выйдя по этому показателю на первое место в мире.
5. Становление промышленного капитализма в Японии

 (патерналистская модель)

В Японии промышленный переворот начался довольно поздно, в 1850-е гг. На его ход глубокий отпечаток наложила насильственная, проведенная под военным давлением США, ликвидация самоизоляции страны, продолжавшейся более 200 лет. В этих условиях была восстановлена монархия. С 1868 гг. начинается 44-летнее правление императора Мацухито, получившее название Мейдзи (просвещенное правление). Это правление ознаменовано крупными реформами всей жизни страны, поэтому его часто называют «революция Мейдзи».

 В экономике были проведены следующие преобразования: а) провозглашена свобода торговли, в том числе и для иностранцев;  б) введена единая денежная система (иена); в) отменены ограничения на выбор профессии; г) упразднены цеха и гильдии; д) проведена реформа земельного налога и землепользования; е) сняты ограничений на частную собственность; ж) официально объявлена политика заимствования зарубежных научных достижений; з) принята программа развития страны под девизом – «богатая страна – сильная армия».

Кроме того, были введены григорианский календарь и метрическая система мер, провозглашена свобода вероисповедания.

К началу реформ 40 % мужского населения были грамотными, тем не менее в 1872 г. император провозгласил как национальную задачу достижение сплошной грамотности. Токийский университет стал центром подготовки высших чиновников из отобранных на основе жестких экзаменов кандидатов независимо от их социального происхождения. Молодые потомки самураев за счет правительства были посланы на учебу в Европу. Для реформирования японской армии были приглашены французские специалисты, флота – англичане, медицины – немцы, общеобразовательных школ – американцы. Благодаря привлечению иностранного капитала было развернуто железнодорожное строительство.

Государство взяло на себя роль организатора промышленного переворота, создателя фабричной системы. За счет казны создавались «образцовые» судоверфи, оружейные арсеналы, предприятия текстильной, металлургической и строительной промышленности. Особенностью стала ярко выраженная милитаризация экономики: 40% казенных предприятий были военными заводами. 

В конце XIX в. ряд «образцовых» предприятий, оказавшихся убыточными, были розданы частным предпринимателям, большей частью крупнейшим семейным торговым домам – Мицуи, Мицубиси, Сумитомо, Ясуда и др. Эти фирмы, вкладывая накопленные капиталы в различные отрасли промышленности, тесно взаимодействовали с государством. В стране сложилась система правительственной («отеческой») поддержки частного бизнеса – патернализм. Патернализм стал характерным в отношениях не только между бизнесом и государством, но и между капиталом и трудом. При этом предприятие рассматривается как модель семьи. Владелец компании выступает в роли строгого и мудрого «отца» своих работников, они же должны во всем беспрекословно подчиняться своему «отцу», честно трудиться и всячески способствовать процветанию предприятия. Так на рынке труда формировались методы группового стимулирования и лояльности фирме, закладывались основы системы пожизненного найма.

Реформы способствовали росту сельскохозяйственного производства и увеличению протяженности железных дорог в несколько раз. К концу XIX в. Япония была приобщена к западной цивилизации. Однако промышленный переворот все же не был завершен..

6. Реформистский путь перехода к капитализму в России

В России промышленный переворот начался позднее, чем в других европейских странах, и осуществлялся крайне неравномерно по отраслям и территориям. Более того, технические преобразования начались еще в условиях существования крепостничества, что накладывало на их применение негативный отпечаток. Принято считать, что промышленный переворот начался в хлопчатобумажной отрасли в 1830-е гг., и завершился в ней к 1850-м гг. Позже всех на капиталистические рельсы перешла металлургия – в 1880-е  гг. И это не случайно. В текстильной промышленности 92 % рабочих в начале ХIХ в. были вольнонаемными, а горно-металлургическая отрасль базировалась на крепостном труде. В целом же Россия, самое большое государство Европы, с населением около 70 млн человек в первой половине ХIХ в. была аграрной страной с феодальной экономикой, в которой только зарождались элементы капитализма. Статистика говорит о глубоком технологическом и социально-экономическом отставании нашей страны. Лишь 5 % населения были горожанами. В промышленности работало 10 тыс. фабрик, где трудилось всего 500 тыс. рабочих, менее 2 % трудоспособного населения.

Поражение в Крымской войне (1853–1856 гг.) стало тем потрясением для России, которое ускорило перестройку ее хозяйства на капиталистический лад.

Первым шагом в этом направлении стала Великая реформа Александра II по отмене крепостного права (1861 г.), дополненная чуть позднее земской, судебной, образовательной и военной реформами. Крестьяне получили личную свободу и некоторые гражданские права. Земля же, в том числе и крестьянские наделы, оставалась в помещичьей собственности и подлежала выкупу ее общиной. Община («мир») сохранялась как базовый институт реформы, что затормозило развитие капитализма в сельском хозяйстве еще на несколько десятилетий.

Поскольку у крестьян денег на выкуп земли не было, а помещики ждать не хотели, то было принято следующее решение: крестьяне платят помещикам деньгами или повинностями 20 % выкупной суммы, а остальные 80 % выкупных платежей помещикам компенсирует государство ценными бумагами. Община же должна была в течение 49 лет расплатиться за это с казной. Так крестьяне становились долговременными должниками государства и временнообязанными по отношению к помещикам. Выкупные платежи стали составной частью первоначального накопления капитала. Это было своеобразным повторением прусского пути развития капитализма. Освобождение же крестьян от личной зависимости дало толчок быстрому развитию рынка труда. К 1890 г. численность лиц наемного труда достигла 10 млн человек или 20 % трудоспособного населения .
Благодаря проведенным реформам в 1880-е гг. промышленный переворот в России завершился. Страна встала на рельсы капиталистического развития, обрела свою индустриальную базу. И все же несмотря на успехи в деле индустриализации, Россия оставалась преимущественно аграрной страной и продолжала значительно уступать странам Западной Европы и США  по уровню экономического развития.

Вопросы для внутрисеместрового контроля по разделу 7:

1.Что такое промышленный переворот? Где и когда он начался?

2. С каких отраслей начался промышленный переворот в большинстве европейских стран?

3. Каковы основные социально-экономические последствия промышленного переворота?

4. Каковы хронологические рамки промышленного переворота в Англии, Франции, России, Германии, США и Японии?

5. Почему Англия стала страной первого в мире промышленного переворота?

6. В чем состоят особенности промышленного переворота в Англии, Франции, России, Германии, США и Японии?

7. Переход каких стран к капиталистической экономике может считаться революционным, а каких – реформистским?

8. Чем фабричное капиталистическое производство отличается от мануфактурного?

9. Какие технические изобретения  были главными в рамках промышленного переворота?

10. Что такое аграрная революция?  Какую роль она сыграла в становлении индустриальной экономики?

11. Какую роль в экономической истории США сыграли Война за независимость и Гражданская война?

12. Как называется период буржуазных  реформ, осуществленных в Японии в 60-70-е  годы ХIХ века?

13. Что представляет собой патернализм?

14. В чем причины позднего и затяжного промышленного переворота в России?

15. Каково было значение Великой реформы Александра для развития капитализма в России?

16. Какова была роль государства в становлении индустриальной экономики Англии, Франции, России, Германии, США и Японии?

Раздел 8. ПРЕВРАЩЕНИЕ ПОЛИТИЧЕСКОЙ ЭКОНОМИИ В НАУКУ

Основные вопросы 

1. Утверждение классической школы в политэкономии (А. Смит, Д. Рикардо). 

2. Завершение классической школы (экономические взгляды Ж.-Б. Сэя, Т. Мальтуса,  Дж.С. Милля).

3.  Ранние представители социализма. 

4. Экономическое учение К. Маркса. 

1. Утверждение классической школы в политэкономии (А. Смит, Д. Рикардо)

Эпоха промышленного переворота нашла самое разностороннее отражение в экономической мысли той поры. В конце XVIII в. зарождается классическая английская политэкономия, а в XIX в. появляются многочисленные школы ее последователей.

Классическая политическая экономия – это направление экономической мысли, отражающее сущность капитализма свободной конкуренции. Коротко основные положения классической школы можно сформулировать в следующих положениях 

1. Богатство общества составляют не деньги, а простые продукты, необходимые для жизни людей.

2. Эти продукты дает только материальное производство, поэтому труд в материальном производстве и будет источником богатства, основой стоимости товаров (трудовая теория стоимости);

3. Главным фактором увеличения производительности труда является разделение труда, или специализация;

4. Для того, чтобы производство и труд были эффективными, требуется экономическая свобода с ее принципом.«laissez faire»

5. В центре исследования стоит «экономический человек», который «наделен эгоизмом» и стремится в личной выгоде, хочет постоянно улучшать свое материальное положение. Этот своекорыстный интерес каждого человека заставляет людей невольно служить друг другу, является мощным стимулом хозяйственной деятельности и, как следствие, ведет к росту общественного богатства. 
Основоположником классического направления и его самым выдающимся представителем является великий шотландский ученый Адам Смит (1723–1790). Главное сочинение А. Смита – «Исследование о природе и причинах богатства народов», вышедшее в свет в 1776 г. 

Исходным пунктом экономической доктрины А. Смита является идея о том, что богатство нации создается трудом в материальном производстве, а важнейшими факторами экономического прогресса являются разделение труда (специализация) и рост производительности труда. Прогрессивность специализации он иллюстрирует на примере булавочной мануфактуры. 

Вслед за разделением труда А. Смит рассматривает вопрос о деньгах. Деньги для него – это мимолетный посредник, облегчающий товарообмен, всеобщее средство обмена. Для минимизации издержек обмена он призвал отдавать предпочтение бумажным деньгам.

А. Смит придерживался трудовой теории стоимости, но не был до конца последовательным в этом вопросе, поскольку определял стоимость товара не только затратами труда, но и покупаемым трудом и доходами. Основными доходами в капиталистическом обществе он считал заработную плату, прибыль и ренту, которые получают соответственно основные классы буржуазного общества – рабочие, капиталисты и землевладельцы. Источником всех доходов, по А. Смиту, является труд. При этом прибыль и рента создаются неоплаченным трудом рабочих, это вычет из продукта их труда.

Капитал – это часть запасов, на которые капиталист ожидает получить прибыль, а главный фактор накопления капитала – бережливость. А. Смит распространил деление капитала на основной и оборотный на капитал, занятый в любой отрасли материального производства.

А. Смит впервые ввел в экономическую науку понятия валового и чистого дохода. 

И все же основное в учении А. Смита – это идеи экономического либерализма. Принцип «laissez faire» он считал важнейшим при проведении экономической политики. Государству он отводил роль «ночного сторожа капитализма», выступал за рыночное саморегулирование на основе свободных цен, складывающихся в зависимости от спроса и предложения в ходе конкурентной борьбы. Эти экономические регуляторы А Смит называл «невидимой рукой» рынка. Сформулировав в русле этих постулатов основные принципы налогообложения, ученый высказался за «легкие налоги» как основу благосостояния нации.

Идеи А. Смита получили дальнейшее развитие в творчестве выдающегося английского экономиста, финансиста и члена парламента Давида Рикардо (1772–1823). В 1817 г. он опубликовал свой главный труд «Начала политической экономии и налогового обложения». В предисловии к книге Д. Рикардо сформулировал главную задачу политэкономии: определить законы, которые управляют распределением продукта между классами землевладельцев, капиталистов и рабочих. Главным методом исследования для него был абстрактный, модельный метод.

Д. Рикардо сознательно и последовательно исповедовал трудовую теорию стоимости. 

Деньги ученый считал техническим средством обмена. При этом он исповедовал количественную теорию денег, то есть определял стоимость денег их количеством в обращении. Лучшей базой денежного обращения, по его мнению, является золото. Он выступал за свободный размен банкнот на золото.

Источником всех доходов в обществе Д. Рикардо считал труд. Заработная плата – это плата за труд. По его мнению, заработная плата сводится к стоимости средств существования рабочего (прожиточному минимуму) в силу естественного закона народонаселения («железный закон» заработной платы). 

Прибыль – это разница между ценой товара и ценой труда (заработной платой). Это продукт неоплаченного труда рабочего. Прибыль подчинена закону падения нормы прибыли.

Рента по Д. Рикардо – это избыток стоимости над средней прибылью, который образуется за счет различия в плодородии и местоположении земельных участков. Единственным основанием для получения ренты он считал право собственности на землю и рассматривал только дифференциальную ренту. Ученый признавал закон убывающего плодородия почвы.

Д. Рикардо считается родоначальником теории сравнительного преимущества в международном разделении труда (в отличие от А. Смита, создавшего теорию абсолютного преимущества). Он ратовал за свободу внешней торговли и снятие всяческих ограничений на вывоз любых товаров и денег.

2. Завершение классической школы 

(экономические взгляды Ж.-Б. Сэя, Т. Мальтуса,  Дж.С. Милля).

Известнейшим экономистом, который развивал и популяризировал идеи А. Смита, был французский ученый Жан-Батист Сэй (1767–1832). Основные его труды: «Трактат политической экономии» (1803 г.) и «Полный курс политической экономии» (1828-1830 гг.). В этих работах Ж.-Б. Сэй дал изложение проблем политэкономии в ставшем сегодня традиционном порядке: производство, распределение, обмен, потребление. Ж.-Б. Сэю принадлежит теория трех факторов производства: труд, земля и капитал на равных участвуют в производстве (создании стоимости) и порождают соответствующие доходы при распределении: заработную плату, ренту и прибыль. 

Но более всего Ж.-Б. Сэй известен как автор закона рынков, получивших впоследствии его имя. Существует несколько формулировок этого закона, наиболее популярны следующие: «производство само обеспечивает сбыт» и «предложение само порождает спрос» Из закона Сэя следует, что причин кризисов перепроизводства при капитализме не существует. Возможны лишь временные нарушения хода общественного производства.

Если А. Смит и Д. Рикардо были во многом выразителями интересов промышленной буржуазии в своем подходе к анализу экономических проблем, то их соотечественник и современник Томас Роберт Мальтус (1766–1834) представлял интересы обуржуазившейся земельной аристократии – лендлордов. Известность ему принесла работа «Опыт о законе народонаселения» (1798 г.). В этой книге Т. Мальтус, не вполне корректно пользуясь статистическими данными о росте населения и увеличении объемов производства продуктов питания, пришел к следующим выводам.

1. Средства пропитания в силу закона убывающего плодородия почвы не могут расти быстрее, чем в арифметической прогрессии.

2. Население растет в геометрической прогрессии и может удваиваться каждые 25 лет, если тому не будет препятствий.

В этом стремлении населения к размножению, превышающему рост средств существования, и состоит «закон народонаселения», обрекающий часть населения на нищету и вымирание. Из этого закона Т. Мальтус делал далеко идущие выводы о необходимости «нравственного обуздания» инстинкта размножения низших слоев общества, пользе для человечества голода, болезней и войн, которые уменьшают численность населения Земли. Выступал он и против поддержки государством безработных и нищих. 

Т. Мальтусу принадлежит «открытие» так называемого железного закона заработной платы, согласно которому размер оплаты труда рабочих определяется величиной прожиточного минимума. Этот закон признавали все серьезные экономисты ХIХ в., за исключением К. Маркса.

В другой своей работе «Принципы политической экономии» (1820 г.) Т. Мальтус высказал любопытные мысли о реализации совокупного общественного продукта и кризисах перепроизводства. По его мнению, кризисы носят временный характер, так как вызываются недопотреблением рабочих и капиталистов, их неспособностью поглотить весь объем произведенной продукции. Это порождает проблему реализации, которая решается через вовлечение в потребление «третьих лиц». К ним Т. Мальтус относил земельную аристократию, военных, государственных чиновников, священников, судей, врачей и преподавателей. Данная идея очень нравилась Д.М. Кейнсу, он использовал ее в своей теории эффективного спроса.

Завершает классическую школу политэкономии английский экономист Джон Стюарт Милль (1806-1873). Его труд «Основы политической экономии с некоторыми приложениями их к социальной философии» (1848 г.) не менее полувека после выхода считался лучшим учебником политэкономии. Д.С. Милль в своей работе попытался объединить теорию А. Смита, закон рынков Сэя, закон народонаселения Т. Мальтуса, учение о ренте и теорию внешней торговли Д. Рикардо. Это неизбежно придало его взглядам некоторую эклектичность, но искусное построение материала и блестящий слог сделали книгу весьма популярной. Интересными являются идеи Д.С. Милля об историчности законов распределения, об обратном влиянии цен на спрос и предложение, о «провалах рынка», например, в сфере образования, о важной роли государства в развитии науки и техники, о необходимости социального мира и выравнивания доходов членов общества 

3. Ранние представители социализма

Особым направлением экономической мысли ХIХ в. стал утопический социализм, выдающимися представителями которого были французские мыслители Анри де Сен-Симон (1760–1825) и Шарль Фурье (1772–1837), а также англичанин Роберт Оуэн (1771–1858). Они выступили с критикой существующего капиталистического строя как несправедливого и эксплуататорского и выдвинули проекты общества будущего. В их социальном идеале частная собственность будет заменена общественной или коллективной, а вознаграждение каждого будет осуществляться по его труду. В таком обществе будет применяться планирование хозяйственной деятельности и исчезнет противоположность между умственным и физическим трудом. А. де Сен-Симон такой строй назвал «социализмом», Р. Оуэн – «коммунизмом». Именно Р. Оуэн пытался воплотить свои идеи на практике, создав несколько коммун в Англии и США.

4. Экономическое учение К. Маркса

Идеи классиков политэкономии и социалистов-утопистов стали источниками марксизма, учения, отражающего интересы пролетариата. Основателями этого направления стали уроженцы Германии, большую часть жизни прожившие в Англии, Карл Маркс (1818–1883) и Фридрих Энгельс (1820–1895). Основное сочинение К. Маркса – «Капитал», состоящий из четырех томов. Первый том посвящен процессу производства капитала, второй – процессу его обращения, в третьем – процесс производства и обращения капитала рассматриваются как единое целое, четвертый том содержит критику различных экономических теорий. При жизни К. Маркса был издан только первый том (1867 г.). Второй (1885 г.) и третий (1894 г.) тома на момент смерти автора существовали лишь в рукописях и набросках. Они были подготовлены к печати и изданы Ф. Энгельсом. Четвертый том вышел в свет только в 1905 г. усилиями одного из лидеров германской социал-демократии Карла Каутского (1854–1938).

Главное в марксизме – это его открыто классовый, революционный характер. К. Маркс сознательно встал на сторону пролетариата как угнетенного и эксплуатируемого класса и своей экономической теорией хотел дать рабочим идеологическое оружие в борьбе с капиталистами. Теорию он подкреплял и организационно-практическими действиями, выступив инициатором создания таких объединений передовых рабочих, как Союз коммунистов и I Интернационал.

К. Маркс развил трудовую теорию стоимости, создав учение о двойственном характере труда, создающего товар. Конкретный труд создает потребительную стоимость, а абстрактный –стоимость товара. Он доказал, что капиталист у рабочего покупает не труд, а рабочую силу. Процесс потребления рабочей силы капиталистом есть в то же время процесс одновременного производства товара и прибавочной стоимости, поскольку рабочий создает стоимость большую, чем стоимость его рабочей силы. Прибавочная стоимость – это стоимость продукта неоплаченного труда рабочих, результат их эксплуатации. 

В III томе «Капитала» К. Маркс доказал, что все доходы непролетарских классов (прибыль, рента, процент) суть лишь превращенные формы прибавочной стоимости, то есть имеют эксплуататорскую природу. Наряду с дифференциальной он выявил абсолютную ренту как следствие монополии частной собственности на землю.

К. Маркс подробно исследовал сущность и функции денег (в I томе). Деньги – это всеобщий эквивалент, выразитель стоимости всех других товаров. В то же время деньги – это первая форма существования капитала. Капитал – это деньги, приносящие прибавочную стоимость. 

Раскрытие процесса накопления капитала (в седьмом отделе I тома) – это кульминационный пункт учения К. Маркса. Здесь он формулирует всеобщий закон капиталистического накопления: накопление богатства на одном полюсе, в руках капиталистов, есть накопление нищеты и усиление мук труда на другом полюсе, на стороне пролетариата. Таким образом, само накопление капитала подводит к обострению антагонистических противоречий капитализма, они взрываются, и на смену буржуазному обществу приходит общество победившего пролетариата. 

Исследуя во II томе ход кругооборота и оборота капитала, а также процессы простого и расширенного о воспроизводства (на схемах), К. Маркс приходит к выводу о циклическом характере развития капиталистического производства и неустранимости при капитализмекризисов перепроизводства.

Таким образом, учение о внутренних законах капитализма превратилось в учение о неизбежности его гибели, в идеологическое оружие классовой борьбы пролетариата. В этом была притягательность марксизма, который в конце ХIХ – начале ХХ вв. широко распространился в Европе и нашел особый отклик в России, совершившей пролетарскую революцию в 1917 г.

В то же время марксизм подвергся суровой критике со стороны многих ученых-современников и тех, кто пришел им на смену. Справедливости ради отметим, что эта критика в основном направлена на саму идею классового подхода в политэкономии и революционную составляющую марксизма. Высокая же компетентность К. Маркса как экономиста-исследователя капиталистического общества эпохи свободной конкуренции, признается даже ярыми антимарксистами. 

Вопросы для внутрисеместрового контроля по разделу 8:
1. Что представляет собой классическая школа политэкономии?

2. Как называется главный труд А.Смита? Когда он  вышел в свет?

3. Что называл А. Смит «невидимой рукой рынка»? 

4. Какие факторы, по мнению А. Смита, способствуют росту национального богатства?

5. Был ли А. Смит последовательным сторонником трудовой теории стоимости?

6. Какую роль в экономике А. Смит отводил  государству?

7. В чем Д. Рикардо видел основную задачу политэкономии:

8.  Был ли Д. Рикардо последовательным сторонником трудовой теории стоимости?

9. Что представляют собой деньги в учении Д. Рикардо?

10. Каков вклад Д. Рикардо в теорию международной торговли?

11. Как обосновал и сформулировал Т. Р Мальтус закон народонаселения?

12. Каковы были взгляды Т. Р .Мальтуса на проблему реализации?

13. В чем состоит «закон рынков» Ж.-Б. Сэя?

14. Кто из ученых завершает классическую школу?

15. Каков основной метод исследования, применяемый учеными-классиками?

16. В чем состоит главная отличительная черта марксистской политэкономии?

17. Как называется главное экономическое произведение К. Маркса?

18. Каков предмет каждого из трех томов «Капитала» К. Маркса?

19. Что такое прибавочная стоимость в экономическом учении К. Маркса?

20. В чем заключается по К. Марксу основное противоречие капитализма?

21. Как связаны между собой труд, товар, деньги и капитал в экономическом учении К. Маркса?

22. Какие выводы делает К. Маркс из своего учения о движении капиталистического способа производства?

Раздел 9. МИРОВАЯ ЭКОНОМИКА В ЭПОХУ ПЕРЕХОДА К ИМПЕРИАЛИЗМУ (МОНОПОЛИСТИЧЕСКОЙ СТАДИИ РАЗВИТИЯ КАПИТАЛИЗМА)

Основные вопросы 

1. Основные тенденции в развитии мирового капиталистического хозяйства на рубеже ХIX–XX вв. 

2. Особенности монополизации экономики в отдельных странах (США, Германия, Англия, Франция, Россия, Япония) 

3. Экономические предпосылки и последствия Первой мировой войны. 

1. Основные тенденции в развитии мирового капиталистического хозяйства 

на рубеже ХIX–XX вв.

Промышленный переворот, начавшийся в Англии в 1760-е гг. и через 100 – 130 лет завершившийся в странах первого и второго эшелонов капитализма, в истории экономики считается первой технологической революцией. Вторая технологическая революция охватила примерно полувековой период – последнюю треть XIX в. и начало ХХ в. вплоть до Первой мировой войны (1914–1918 гг.). Эту эпоху называют по-разному: монополистический капитализм, финансовый капитализм, империализм. Более распространенным сейчас является первое определение. 

Зарождение монополистического капитализма обычно связывают с затяжным мировым экономическим кризисом 1873–1875 гг. Выход из кризиса осуществлялся за счет такой концентрации и централизации производства и капитала, которая напрямую вела к появлению монополий.

К числу важнейших технологических инноваций, изменивших отраслевую структуру мировой экономики и обусловивших развитие монополистического капитализма, можно отнести:

– инновации в области промышленной, коммунальной и бытовой электроэнергетики и электротехники;

– инновации, стимулировавшие добычу и переработку нефти, которая стала заменять уголь в качестве главного топливного ресурса;

– инновации в черной и цветной металлургии;

– инновации в химической промышленности;

– инновации в средствах связи: телеграф, телефон, радио;

– транспортные инновации, связанные прежде всего с изобретением автомобиля; 

– инновации в военной технике;

– появление кинематографа, ставшего в ХХ веке одной из весомых отраслей экономики США и ряда европейских стран.

Вторая технологическая революция привела к изменению отраслевой структуры промышленности: отрасли тяжелой промышленности заняли ведущее место, значительно опередив по темпам роста легкую промышленность. Резко возросло значение химической промышленности, сложились новые отрасли-лидеры – нефтедобыча и нефтепереработка, электроэнергетика и электротехника, новые виды транспорта.

Технические и технологические инновации, структурные сдвиги в промышленности обусловили качественные изменения в характере капиталистического рынка, создали материальную основу для появления монополий. 

Процессы монополизации наиболее интенсивно протекали в США и Германии, вышедших к началу ХХ в. на первое и второе места в мире по уровню промышленного развития. В США наибольшее распространение получили такие формы монополистических объединений, как тресты, в Германии–- картели и синдикаты.

Картель – это соглашение о регулировании объемов производства и сбыта (квотах), найме рабочей силы, ценовом диапазоне, рынках сбыта. Участники картелей сохраняли юридическую, финансовую, производственную и коммерческую самостоятельность. 

Синдикат – это объединение однородных предприятий, в котором через центральную контору осуществлялись сбыт и распределение заказов среди участников, утрачивающих коммерческую самостоятельность. 

Классической страной синдикатов была Россия. Первый синдикат «Союз рельсовых фабрикантов» возник здесь в 1882 г. Это было вообще первое российское монополистическое объединение.  Много синдикатов в эти годы появилось и в Германии.

Трест – объединение предприятий одной отрасли с целью совместного производства и сбыта. Участники треста утрачивают производственную и коммерческую самостоятельность и превращаются в акционеров треста, подчиненных единому управлению. Первый трест в США – нефтяной – возник в 1882 г. вследствие поглощения фирмой Дж. Рокфеллера «Стандарт Ойл» около 40 более мелких компаний.

Общественность США сочла образование трестов, монополизировавших целые отрасли, недопустимым нарушением принципа индивидуальной хозяйственной свободы и добилась принятия в 1890 г. первого в истории антитрестовского закона Шермана, заложившего основы антимонопольного законодательства. 

Картели, синдикаты, тресты были одноотраслевыми предприятиями. Между тем концентрация производства и капитала и проникновение банков в крупную промышленность привели к образованию многоотраслевых монополистических объединений – концернов, ядром которых стали крупные промышленные корпорации или банки. Возникновение концернов обозначило переход монополистического комбинирования в стадию диверсификации производства и капитала.

Процессы диверсификации производства и капитала сопровождаются переплетением разноотраслевых промышленных капиталов с банковским, сращиванием этих капиталов в финансовый капитал, что способствовало превращению крупнейших банкиров и промышленников в финансовую олигархию. 

Формирование финансовой олигархии исторически шло двумя путями. С одной стороны, банкиры подчиняли себе промышленные предприятия, с другой, – промышленники учреждали собственные банки или подчиняли себе уже существующие. Эти пути в экономической истории известны как путь Моргана и путь Рокфеллера.

Следует заметить, что образование монополий и финансовой олигархии сопровождалось наступлением на права трудящихся, потребителей, мелкого бизнеса, что вызывало серьезное противодействие со стороны общественности в разных странах.

Развитие монополий и образование финансового капитала породили и такое явление как вывоз капитала. Вывоз капитала осуществлялся в государственной и частной формах, в виде прямых и портфельных инвестиций, кредитов и займов.

Ведущей страной по вывозу прямых частных инвестиций была Великобритания. Английские капиталисты в широких масштабах экспортировали капитал в колонии, инвестируя в строительство портов, дорог, промышленных предприятий, разработку рудников, закладку плантаций. Лидером по экспорту государственных займов являлась Франция. Не случайно ее называли «мировым ростовщиком». Россия являлась страной, в которую капиталы ввозились. Иностранный капитал инвестировался здесь в нефтедобычу и нефтепереработку, транспорт, черную металлургию, машиностроение, химическую промышленность, банки. 

2. Особенности монополизации экономики в отдельных странах 

(США, Германия, Англия, Франция, Россия, Япония)

Вторая технологическая революция и переход промышленного капитализма в монополистическую стадию изменили соотношение сил в мировой экономике. Англия утратила свою промышленную гегемонию и уступила индустриальное первенство США и Германии. Между тем, банковский капитал в Англии опережал по степени концентрации и централизации промышленный. Вывоз капитала в колонии, площадь которых к началу ХХ в. в 100 раз превысила площадь метрополии, компенсировал утрату промышленной гегемонии. Лондон оставался мировым финансовым центром.

Франция еще более отстала от США и Германии. Несмотря на отдельные достижения в новых отраслях (автомобильная, алюминиевая), во французской промышленности ведущее место занимало производство ценимых на мировом рынке предметов роскоши: шелковых тканей и ювелирных изделий, парфюмерии и т.п. Концентрация производства была невысокой, но по темпам концентрации и централизации банковского капитала Франция обгоняла всех, что стимулировало ростовщическую направленность французского империализма.

Несмотря бурное развитие монополий и промышленный подъем в 1890-е гг., Россия все же оставалась аграрной страной: 87 % ее населения были крестьянами Сельское хозяйство во многом оставалось патриархальным и низкопродуктивным. Попыткой перевести его на рельсы капитализма стала аграрная реформа П.А. Столыпина. Она началась в 1906 г., была рассчитана на 20 лет и осуществлялась по трем направлениям: 1) разрушение крестьянской общины, получение права выходящим из нее на выделение участка земли в частную собственность; 2) создание Крестьянского банка для финансового обеспечения реформы; 3) переселение крестьян из центральных районов в Сибирь. 

Итоги реформы оказались противоречивыми. В 1915 г. кулачество обеспечивало производство 50 % товарного хлеба, однако 75 % крестьян остались в общине, которую реформа так и не смогла разрушить. Треть переселенцев вернулась обратно. Наблюдался небольшой рост сельскохозяйственного производства и улучшение агрикультуры, рынок труда несколько пополнился за счет обезземеливания части крестьян-бедняков. Вместе с тем существенного толчка развитию капитализма реформа не смогла обеспечить в силу ряда объективных (мировая и внутренняя экономическая конъюнктура) и субъективных (убийство П.А. Столыпина) причин. 

В целом за первое десятилетие ХХ века экономическое отставание России от Запада не было ликвидировано, хотя по среднегодовым темпам роста промышленности Россия опережала другие страны – 5,7 % против 5,2% в США, 4,5 % .в Германии, 2, 1% в Англии. В 1913 г. страна занимала пятое место в мире по общему объему промышленного производства, что составляло только 12,5 % от уровня США. В экономической и политической жизни страны были сильны феодальные пережитки.

В отличие от стран Запада в России был весьма велик государственный сектор экономики. В его состав входили 2/3 железных дорог, 60 % земель и лесов, значительное число промышленных предприятий. Важной особенностью России было и то, что во главе ее банковской системы стоял Российский государственный банк, крупнейший в мире. Его капитал составлял государственный золотой запас и средства государственных учреждений. Главные банки других стран Запада в то время были акционерными и не являлись собственностью государства. Самодержавный строй, господствующее положение дворянства в государственном аппарате и армии, слияние государства с крупным бизнесом стало отличительной чертой российского империализма, который можно охарактеризовать как государственно-феодальный.

Империализм в Японии также нес на себе феодальный отпечаток. В начале ХХ в. страна оставалась аграрной, 2/3 ее населения было занято в сельском хозяйстве. В промышленности и торговле господствовали четыре крупных монополистических объединения (дзайбацу) – Мицуи, Мицубиси, Сумитомо, Ясуда. С 1890-х гг. при непосредственной поддержке государства стали бурно развиваться отрасли военно-промышленного комплекса. Уровень военных расходов японского государства был самым высоким в мире (36 % бюджета страны). Японская буржуазия проявляла повышенный интерес к овладению внешними рынками, а государство – к территориальным приобретениям за счет соседей (победоносные войны с Китаем в 1895 г., с Россией в 1904-1905 гг.). Так японский империализм приобрел черты военно-феодального.

На рубеже ХIХ–ХХ вв. экономический раздел мира монополиями, произошедший на основе вывоза капитала, дополнился и территориальным разделом. Этот процесс нашел свое воплощение в образовании колониальной системы. Страны-колонии были включены в систему международного разделения труда в качестве поставщиков сырья, дешевой рабочей силы, сфер приложения  капитала, неэквивалентного обмена товарами и финансового грабежа. Кроме того, колониальная политика частично способствовала снятию социально-экономической напряженности внутри каждой из ведущих империалистических держав.

В начале ХХ в. крупнейшими колониальными державами мира была Великобритания и Франция. На их долю приходилось около 85 % территорий и 84 % населения колониальных стран. Противоречия между Англией и Францией в борьбе за территории в Африке и Азии позволили менее сильным европейским странам (Бельгии, Голландии, Португалии) обзавестись собственными колониями. Что касается России, то она не была классической колониальной империей. Ее внутренними «колониями» с известной натяжкой можно считать так называемые национальные окраины. 

В этой ситуации Германия, США, Италия и Япония остро чувствовали свою «обделённость» заморскими территориями. Назревала борьба за территориальный передел мира. 

3. Экономические предпосылки и последствия Первой мировой войны

Начало борьбе за территориальный передел мира положили американо-испанская война 1898 г., англо-бурская война 1899–1902 гг. и русско-японская война 1904–1905 гг. А 1 августа 1914 г. разразилась Первая мировая война, противодействующие интересы в которой представляли страны Антанты (Англия, Франция, Россия и др.) и Тройственного союза (Германия, Австро-Венгрия, Турция и др.).

Основными причинами Первой мировой войны были: 

1) стремление к экономическому и военному ослаблению государств–конкурентов; 

2) стремление к сохранению имеющихся и захвату новых колоний; 

3) стремление каждой страны-участницы с помощью войны сплотить нацию и отвлечь низшие слои общества от борьбы за свои интересы. 

Война впервые носила мировой характер: в ней приняли участие 38 из 56 существовавших тогда суверенных государств. Военные расходы воюющих стран составили 200 млрд долл. в ценах тех лет, что в 12 раз превышало их золотой запас. Фронт поглощал свыше 50 % промышленной продукции, что было ранее невиданно. За четыре года на фронтах войны погибло 10 млн чел, еще 10 млн умерли от голода и эпидемий, 5 млн стали инвалидами.

Противоборствующие коалиции имели примерно равные силы и экономические потенциалы, поэтому три года война шла с переменным успехом. Однако весной 1917 г на стороне Антанты выступили США, до этого хранившие нейтралитет. Это изменило баланс экономических сил воющих стран и предопределило поражение Германии и ее союзников.

Первая мировая война завершилась распадом четырех империй – Германской, Австро-Венгерской, Османской и Российской. Россия в октябре 1917 г., приняв Декрет о мире без аннексий и контрибуций, вышла из войны революционно, но не найдя поддержки у союзников по коалиции, вынуждена была в марте 1918 г. заключить с Германией тяжелый для себя Брестский мир. На развалинах Российской империи возникла Республика Советов, правительство которой – Совет Народных Комиссаров – провозгласило начало новой, социалистической эры и взяло курс на мировую пролетарскую революцию.

Под влиянием Великой Октябрьской социалистической революции революционные процессы пошли и в других странах: Германии, Венгрии, Словакии, Афганистане, Индии. В 1919 г. подъем мирового рабочего движения вынудил правительства западных держав принять законы о восьмичасовом рабочем дне.

Война нанесла серьезный урон экономике стран Европы, которые потеряли около трети своего национального богатства, и вызвала изменения в расстановке сил на мировой арене.

Сильнейшей державой в мире по окончании войны стали США. Их национальное богатство возросло за годы войны на 40 %. Американские корпорации обогатились на военных поставках обеим воевавшим сторонам. США сосредоточили у себя более половины мирового золотого запаса и стали мировым кредитором. Роль финансового центра мира перешла от Лондона к Нью-Йорку.

Выиграла от войны и Япония, чье национальное богатство увеличилось на 25 %.

Итоги войны были подведены подписанием Версальского мирного договора. В содержании договора можно выделить две части: геополитическую и экономическую

Германия и ее союзники лишались всех своих колоний и почти 12 % территории, военно-морского флота, большинства укреплений и крепостей, права выпуска броневиков, танков, боевых самолетов, отравляющих веществ. Численность ее армии сокращалась до 100 тыс. человек.

Германии предписывалось выплатить странам-победительницам репарации (возмещение убытков) натурой и деньгами в сумме 132 млрд золотых марок.

Россия в подписании Версальского мира и дележе репараций участия не принимала 

Против Версальского договора резко выступил английский финансовый эксперт Дж. М. Кейнс, заявивший о чрезмерности намеченной суммы германских репараций. Он прозорливо полагал, что унизительные условия мира станут питательной средой для германского реваншизма.

Вопросы для внутрисеместрового контроля по теме 9:

1. Что такое вторая технологическая революция? 

2. Каковы были инновации в экономике, осуществлявшиеся в рамках второй технологической революции?

3. Какую роль сыграл кризис 1873-1875 гг. в истории экономики?

4. Что такое монополия? Каковы основные формы монополий?

5. Каковы были особенности монополизации в США, Германии, России, Франции, Англии и Японии?

6. Где и когда было впервые принято первое в истории антимонопольное законодательство?

7. Что такое финансовый капитал и финансовая олигархия?

8. Что представляют собой «путь Моргана» и «путь Рокфеллера» в истории  становления и развития финансового капитала?

9. Каковы были объемы и направления вывоза капитала  на рубеже XIX-XX столетий?

10. Что такое колониальная система империализма? 

11. Какие страны были ведущими колониальными державами на рубеже XIX-XX столетий?

12. Каковы были основные экономические причины и последствия Первой мировой войны?

13. Какие проблемы была призвана решить аграрная реформа П.А. Столыпина? 

14. Каковы были итоги Столыпинской аграрной реформы?

Раздел 10. ФОРМИРОВАНИЕ ОСНОВНЫХ НАПРАВЛЕНИЙ СОВРЕМЕННОЙ ЭКОНОМИЧЕСКОЙ  МЫСЛИ

Основные вопросы 

1. «Маржинальная революция» в экономической науке.

2. Формирование неоклассического направления: австрийская, кембриджская, лозаннская и американская школы.

3. Институционализм. 

4. Развитие социал-демократических экономических идей. 

1. «Маржинальная революция» в экономической науке

Эпоха монополистического капитализма породила ряд новых направлений в экономической науке. Принято считать, что водоразделом между старой, классической теорией, и современными экономическими школами является «маржинальная революция» 1870-х гг. 

Маржинализм (от франц. marginal – предельный, добавочный) – направление в экономической теории, которое опирается на анализ предельных (минимальных или максимальных) величин или состояний. Ученые-маржиналисты оперируют такими понятиями как предельная полезность, предельные издержки, предельный доход, предельная производительность факторов. Маржинализм опирается на количественный анализ и использует экономико-математические методы и модели.

Основы маржинализма были заложены в работах французского математика Антуана Курно (1801-1877) и немецкого экономиста Германа Генриха Госсена (1810–1858). Их принято считать предшественниками школы предельной полезности, хотя при жизни авторов их идеи не получили ни поддержки, ни известности.

А. Курно в работе «Исследование математических принципов теории богатства» (1838 г.) впервые рассмотрел спрос как падающую функцию цены, ввел понятие эластичности и предложил первую в истории экономической науки модель максимизации прибыли монополистом.

Г. Госсен в работе «Развитие законов общественного обмена и вытекающих отсюда правил общественной торговли» (1854 г.) сформулировал два тезиса («закона»), позже положенных в основание теории предельной полезности

Суть этих законов в современной трактовке можно сформулировать следующим образом. Первый закон (закон убывания предельной полезности): полезность каждой последующей единицы потребляемого блага прогрессивно падает, достигая нуля в точке насыщения. Второй закон (закон выравнивания предельных полезностей или закон максимизации общей полезности): максимальная общая полезность потребляемого набора благ достигается тогда, когда каждое благо потребляется в количествах, при которых предельные полезности всех потребляемых благ в расчете на единицу затрат на них будут равны между собой.

Эти законы и сегодня широко используются в микроэкономике при объяснении спроса, предложения и ценообразования.

Идеи маржиналистов означали другой подход к экономическому анализу, принципиально отличный от классического. На первый план у них вышли не отношения между людьми в процессе производства, распределения и обмена материальных благ, а отношения между человеком и товаром, не объективные, а субъективные (психологические) законы, описывающие поведение индивида (потребителя, производителя). Предметом исследования провозглашались проблемы рационального распределения ограниченных ресурсов и рациональное экономическое поведение индивида, который стремится минимизировать свои издержки и максимизировать прибыль или полезность. 

На основе методологии маржинализма возникло неоклассическое направление в экономической теории, которое развивалось в рамках нескольких школ: австрийской, лозаннской, кембриджской  и американской.

2. Формирование неоклассического направления: австрийская, 

лозаннская, кембриджская и американская школы

Самой старой и ортодоксальной из этих школ является австрийская. Ее основателем был Карл Менгер (1840–1921), а наиболее видными представителями Эйген Бём-Баверк (1851–1914) и Фридрих Визер (1851–1926).

В 1871 г. К. Менгер опубликовал книгу «Основания политической экономии», где назвал целью исследования человеческие потребности и выдвинул на первый план задачу рационального распределения ограниченных ресурсов. Он ввел в научный оборот понятие «взаимодополняемости» благ и разделил все потребительские блага на разные «порядки». К. Менгером был предложен ординалистский (порядковый) подход к измерению полезности.

Э. Бём-Баверк в своей основной работе «Основы теории ценности хозяйственных благ» (1886 г.) опирался на законы Госсена. Книга посвящена анализу факторов, влияющих на субъективную и объективную ценность блага. В отличие от К. Менгера Э. Бём-Баверк полагал, что существует теоретическая и практическая возможность количественного измерения полезности каждого потребляемого товара. Этот подход в экономической науке получил название кардиналистского (количественного). 

Ф. Визер в книге «Теория общественного хозяйства» (1914 г.) соединил теорию предельной полезности с теорией трех факторов производства. В результате появилась «теория вменения», согласно которой часть ценности предметов потребления должна быть отнесена (вменена) на счет того или иного фактора (труда, капитала, земли), которые участвовали в процессе создания товара. В отличие от остальных «австрийцев» он выступал за ограниченное государственное вмешательство в экономику.

Лозаннская школа была основана швейцарским экономистом Леоном Вальрасом (1834-1910) и его последователем Вильфредо Парето (1848-1923). 

Главная работа Л. Вальраса «Элементы чистой политической экономии» (1874 г.), в которой впервые с использованием математической модели изложена теория общего экономического равновесия. В этой теории автор сформулировал основные условия соответствия спроса и предложения товаров, через систему уравнений описал количественные взаимосвязи между производством и обменом, образованием факторных доходов и денежным обращением. Эта модель исходит из условий совершенной конкуренции и полной занятости.

В. Парето широкую известность получил как автор «Лекций по политэкономии» (1896 г.) и «Курса политической экономии» (1906 г.), где сформулировал, в частности, «принцип оптимума» и «принцип 20/80». 

Оптимум, по В. Парето, – это положение хозяйственной системы, при котором никакое перераспределение продуктов или ресурсов не может улучшить положение хотя бы одного субъекта без ухудшения положения другого. Такое положение в экономической науке нередко называется Парето–эффективность.

В процессе анализа распределения доходов В. Парето была выявлена количественная зависимость, названная принципом 20/80. Этот принцип в современной редакции звучит так: «20 % всех усилий приносят 80 % всех результатов». Сегодня он широко используется в маркетинге и менеджменте. В. Парето ввел в науку понятие предпочтение. Для характеристики предпочтений он воспользовался идеей кривых безразличия, предложенной английским экономистом Фрэнсисом Эджуортом (1845–1926). 

Кембриджская школа считается ведущей неоклассической школой. Ее основателем является английский экономист Альфред Маршалл (1842–1924).. Его главная книга «Принципы экономикс» (1890 г.) надолго стала основным учебником экономической теории в ведущих университетах мира, вытеснив учебник Дж.С. Милля. Экономическая теория А. Маршалла является не только синтезом достижений классической английской политэкономии и теории маржинализма, но и дает новое название экономической науке – economics. Economics имеет микро- и макроэкономическую составляющую. Принято считать, что А. Маршалл является основателем микроэкономики.

Соединив теорию предельной полезности и теорию издержек производства, он разработал модель частичного рыночного равновесия. Графическая интерпретация этой идеи получила название «крест Маршалла». Равновесная цена заменила в этом анализе стоимость. В дополнение к трем факторам производства, А. Маршалл ввел понятие четвертого (и, возможно, главного) фактора – управления (организации).

Создателем американской школы школы является Джон Бейтс Кларк (1847–1938). Главный его труд «Распределение богатства» (1899 г.). Политическую экономию Д.Б. Кларк рассматривал как совокупность трех взаимосвязанных частей: 1) универсальной экономики, куда включал законы предельной полезности, убывающей производительности труда и капитала, закон народонаселения; 2) социально-экономической статики, которая исследует состояние равновесия в экономике; 3) социально-экономической динамики, которая исследует изменение экономики во времени. Д.Б. Кларком введено в науку понятие предельной производительности капитала и труда. 

3. Институционализм

В начале ХХ в. в США возникает и другое, совершенно отличное от неоклассического, направление экономической мысли – институционализм (от лат. institutio – обычай, наставление). Важнейшими институтами являются: семья, государство, общество, правовые нормы, доход, собственность, обычаи, традиции и т.п. В этой связи институционализм рассматривает экономические отношения в их взаимосвязи с отношениями социальными, политическими и психологическими. Основателем этого направления был ученик Д.Б. Кларка Торстейн Веблен (1857-1929). Он прославился своей книгой «Теория праздного класса» (1899 г.), в которой отверг модель «экономического человека», используемую классиками. По мнению ученого, человек в своем поведении отнюдь не рационален. Он зависим от обычаев, традиций, своего положения в коллективе и других институтов. Поэтому богатые нередко вынуждены приобретать те или иные вещи только потому, что обладание ими будет являться подтверждением их жизненного и делового успеха (демонстративное, престижное потребление). Представители же среднего класса в своем потреблении нередко руководствуются завистливым сравнением с богатыми. Отсюда Т. Веблен делает вывод о том, что рыночную экономику характеризует расточительство, праздность, слепая ориентация на моду. Вообще, критическая направленность – это отличительная черта институционализма.

Основным противоречием капитализма, по Т. Веблену, является противоречие между индустрией и бизнесом. К представителям индустрии он относил инженеров и других участников производства, к бизнесу причислял финансистов и предпринимателей. Целью индустрии является повышение богатства нации и развитие производства, целью бизнеса является прибыль, личное обогащение. В этом Т. Веблен видел причину всех пороков капитализма и предлагал передать власть в обществе представителям индустрии, то есть стоял на позициях технократии.

Среди последователей Т. Веблена наиболее известны Джон Коммонс (1862–1945) и Уэсли Клер Митчелл (1874–1948). Если теорию Т. Веблена называют биологическим институционализмом, то взгляды Д. Коммонса представляют собой правовой институционализм. В своих работах «Распределение богатства» (1893 г.) и «Институциональная экономическая теория» (1934 г.) Д. Коммонс настаивал на том, что основная задача экономической науки состоит в рекомендациях по перестройке жизни на разумных основаниях. Под его влиянием в 1935 г. был принят Закон о социальном страховании, заложивший основу пенсионного обеспечения в США.

У. К. Митчелл вошел в историю науки прежде всего как исследователь экономических циклов (работа 1913 г. «Деловые циклы»). На основании этого анализа он составил первые прогнозы экономического роста и сделал вывод о необходимости государственного регулирования экономики, а в 1923 г. предложил систему государственного страхования от безработицы.

4. Развитие социал-демократических экономических идей

На рубеже ХIХ–ХХ вв. оформилось и во весь голос заявило о себе социал-демократическое направление экономической мысли. Наиболее интересные идеи высказывали представители немецкой и австрийской социал-демократии: Эдуард Бернштейн (1850–1932), Отто Бауэр (1881–1938), Рудольф Гильфердинг (1877–1941), Карл Каутский (1854–1938). О. Бауэр и Э. Бернштейн пытались найти реформистский путь продвижения к социализму и видели его в государственном вмешательстве в экономику, в развитии процессов акционирования, которые Э. Бернштейн называл демократизацией капитала, и кооперации рабочих. Заметим, что социал-демократия Западной Европы, выросшая из марксизма, тем не менее довольно критически относилась к его революционной составляющей, выступала за парламентские методы борьбы за власть, то есть стояла на позициях реформизма и ревизионизма.
Особое место в трудах этих ученых занимали вопросы монополии и конкуренции. Р. Гильфердинг в своем труде «Финансовый капитал» (1910 г.) особое внимание уделил монополиям в банковском деле. Он считал, что финансовый капитал – это банковский капитал, применяемый промышленниками. Банковский капитал – высшая, наиболее организованная форма капитала. Господство финансового капитала, по мнению Р. Гильфердинга, ведет к замене свободной конкуренции планомерной организацией экономики, то есть в конечном счете – к социализму.

К. Каутский, в отличие от Р. Гильфердинга, акцентировал внимание на промышленных монополиях. В 1914 г. в работе «Империализм» он выдвинул идею ультраимпериализма. Согласно этой теории, монополии из разных отраслей и стран на определенном, высшем, этапе своего развития сольются в единый всемирный картель. Это будет означать устранение конкуренции и анархии производства и приведет к установлению планомерной организации хозяйства во всемирном масштабе.

Если представители западноевропейской социал-демократии высказывались за реформистский путь перехода к социализму, считая империализм шагом на этом пути, то иного мнения придерживались социал-демократы России. Наиболее отчетливо и доказательно их точка зрения представлена в трудах Владимира Ильича Ленина (1870–1924). В книге «Империализм, как высшая стадия капитализма» (1915 г.) В.И. Ленин анализирует, как установление господства монополий приводит к смене капитализма свободной конкуренции монополистическим капитализмом, империализмом. Эта высшая стадия развития капитализма характеризуется пятью признаками: господством монополий, появлением финансового капитала как результата сращивания банковского и промышленного капитала, вывозом капитала, экономическим и территориальным разделом мира. Империализм В.И. Ленин характеризовал как паразитический и загнивающий капитализм, преддверие социализма, переход к которому произойдет революционным путем. В.И. Ленин не только обосновал теорию возможности победы социализма в одной, отдельно взятой стране, но и возглавил победоносную социалистическую российскую революцию в октябре 1917 г.

Вопросы для внутрисеместрового контроля по разделу 10:

1. Что такое маржинализм в истории развития экономической мысли?

2. Какие ученые стоят у истоков маржинальной революции?

3. Что представляют собой законы Госсена? Какое значение они имели для развития неоклассического направления экономической теории?

4. Какими основными школами было представлено неоклассическое направление на рубеже XIX-XX столетий?

5. Чем, по мнению представителей австрийской школы, определяется стоимость (ценность) товаров?

6. В чем состоит вклад австрийской школы в экономическую науку?

7. На каких условиях построена модель общего экономического равновесия Л.Вальраса?

8. Что представляет собой Парето-эффективность?

9. Каково понимание стоимости у А. Маршалла?

10. Какое название получила политическая экономия в трудах А Маршалла? 

11. Кто из ученых разработал концепцию «предельной производительности»?

12. Кто является родоначальником институционализма?

13. Как трактует Т.Веблен основное противоречие капитализма? В чем он видит направления его разрешения?

14. В чем специфика экономических взглядом Дж. Коммонса?

15. Каков вклад У.Митчелла в обоснование социально-экономической политики государства?

16. Каковы основные экономические идеи представителей социал-демократического  направления в экономической теории?

17. Каковы взгляды К. Каутского на природу современного ему капитализма?

18. Каков вклад Р. Гильфердинга в исследование империализма?

19. Как называется основная политэкономическая работа В.И. Ленина, где исследованы особенности современного ему капитализма?

20. Какие основные  теоретические и практические выводы делает В.И. Ленин, исследуя экономические признаки империализма? 

Раздел 11. ВОЗНИКНОВЕНИЕ И СТАНОВЛЕНИЕ ХОЗЯЙСТВЕННОЙ 

СИСТЕМЫ ГОСУДАРСТВЕННОГО СОЦИАЛИЗМА В СССР

Основные вопросы 

1. Возникновение и поиск модели хозяйственной системы социализма в первые годы советской власти (1917-1921 гг.).

2. Новая экономическая политика

3. Система планового хозяйства. Первые советские пятилетки.

1. Возникновение и поиск модели хозяйственной системы социализма

 в первые годы советской власти (1917-1921 гг.)

Первая мировая война явилась для России тем рубежом, перейдя который страна вошла в другую жизнь, в другую социально экономическую систему.

С самого начала боевых действий русская армия ощущала нехватку вооружений. Острый ресурсный голод испытывало и хозяйств.Транспортная система России оказалась не в состоянии выдерживать военные перегрузки. В 1916 г. города центра России замерзали из-за нехватки топлива, их жители страдали от голода (были введены продуктовые карточки), а в это время на Дону, Урале, в Сибири скопились значительные запасы невывезенного продовольствия и топлива. Нужды фронта отвлекали от сельскохозяйственных работ не менее трети трудоспособных крестьян-мужчин и около четверти поголовья лошадей. Развалилась финансовая система. Количество денег в обращении к началу 1917 г. увеличилось в шесть раз, бюджетный дефицит возрос втрое, рубль обесценился почти вчетверо, цены на хлеб возросли в пять раз.

Для предотвращения полной хозяйственной разрухи царское правительство вынуждено было пойти на внеэкономические меры. В целях обеспечения продовольственного снабжения городов с января 1917 г. была введена принудительная хлебная разверстка и создана Хлебармия снабжения. Но и это не спасло царизм., в оппозиции к которому после неудач на фронте оказались почти все партии и слои общества. В феврале 1917 г. в России произошла буржуазная революция и к власти пришло Временное правительство. Одним из первых шагов этого правительства стало введение хлебной монополии, установление твердых цен на топливо, мясо, масло, махорку, лён и кожи. Но решение финансовых, аграрных, социальных и военных проблем новым властям оказалось не под силу. В октябре 1917 г. страна пережила еще одну революцию, на сей раз социалистическую, и к власти пришла партия большевиков во главе с В.И. Лениным. 

В основе программы большевиков лежали коммунистические идеи марксизма о бесклассовом обществе и нетоварном, планомерном способе организации хозяйства, основанном на общественной собственности на средства производства. Но поскольку правительство большевиков унаследовало кризисную, разрушенную войной экономику, ему пришлось предпринимать чрезвычайные меры по стабилизации ситуации и сохранению своей власти.

Экономическую политику октября 1917 г. – лета 1918 г. В.И. Ленин охарактеризовал как «кавалерийскую атаку на капитал». Ее задачей было создание основ социализма как бесклассового общества и нетоварного хозяйства, основанного на общенародной собственности. Так тогда понимали социализм большевики. 

Земля и ее недра были национализированы в первые же часы существования Советской власти (Декрет о земле). Тогда же был национализирован Госбанк, а чуть позднее и вся банковская система страны. Затем наступила очередь промышленности, где национализация проводилась в основном методами массовой и стихийной конфискации. К середине 1918 г. была национализирована крупная промышленность, транспорт и внешняя торговля. Для централизованного руководства экономикой был образован Высший Совет народного хозяйства (ВСНХ). 

Летом 1918 г. в страну вторглись иностранные интервенты, а классовое противостояние переросло в жесточайшую гражданскую войну. Большевики объявили страну военным лагерем и приняли меры по сосредоточению в руках государства всех имеющихся ресурсов. В январе 1919 г. вводится продразверстка. Для ее реализации формируются продотряды, столкновения зажиточных крестьян с которыми ужесточает гражданскую войну. Торговля хлебом, а позднее и другими продуктами повседневного спроса, заменяется прямым централизованным распределением по классовой норме. Пользование жильем и транспортом становится бесплатным. В начале 1919 г. национализируется все промышленные предприятия. Вводится всеобщая трудовая повинность. Взят курс на свертывание товарно-денежных отношений.

Рассматриваемые меры позднее получили название политики «военного коммунизма», которая продолжалась до марта 1921 г. Она позволила власти выстоять, но отличалась крайней социально-экономической неэффективностью. 

Уже к концу 1920 г. стало ясно, что дальнейшее продолжение политики «военного коммунизма» является ошибочным и вредным. В этих условиях в декабре 1920 г. принимается план ГОЭЛРО – первый в мире перспективный план социально-экономического развития страны. Он был рассчитан на десять лет и предусматривал строительство 30 крупных электростанций, восстановление экономики на новой технической основе, удвоение промышленного производства, рост городов и увеличение численности работающих.

А в марте 1921 г. на Х съезде партии под давлением В.И. Ленина было принято решение о переходе к новой экономической политике (НЭП). Это политика стала политикой развития многоукладного хозяйства. Основными направлениями НЭПа были: а) замена продразверстки продналогом; б) денационализация мелкой и части средней промышленности; в) привлечение иностранного капитала в виде концессий и аренды; г) развитие торговли и мелкого частного предпринимательства; д) развитие сельскохозяйственной кооперации; е) отмена всеобщей трудовой повинности; ж) проведение денежной реформы.

Денежная реформа была проведена в 1922–1924 гг. под руководством наркома финансов Г.Я. Сокольникова (1888–1939). Был восстановлен единый Госбанк, выпущены новая валюта – червонец, приравненный к дореволюционной золотой десятирублевой монете, разменные казначейские билеты достоинством один, три и пять рублей и мелкие монеты. В несколько этапов был проведен обмен прежних совзнаков на новые деньги. В результате реформы была остановлена инфляция, ликвидирован дефицит госбюджета, а российская валюта приобрела конвертируемость (вплоть до 1929 г.).

Вершина НЭПа – вторая половина 1920-х годов. В этот период экономика вышла на дореволюционные уровни развития, а по некоторым позициям (выработка электроэнергии, протяженность железных дорог) превзошла их. Темпы роста экономики были одними из самых высоких в мире – в среднем около 10 % в год.
Между тем НЭП не решал и не мог решить проблему модернизации советской экономики. Страна оставалась преимущественно аграрной, все более выявлялось технико-экономическое отставание СССР от ведущих стран Запада, не признававших советского режима. В этих условиях в декабре 1925 г. на ХIV съезде партии провозглашается курс на индустриализацию. Индустриализация предполагала реконструкцию и переоснащение старых предприятий, создание новых отраслей, форсированные темпы развития отраслей тяжелой промышленности и особенно производства средств производства, создание мощного ВПК. 

При проведении индустриализации всегда и во всех странах встает вопрос об источнике ее финансирования, или, как говорят экономисты, встает проблема накопления. В нашей стране проблема накопления была решена на путях во многом насильственной коллективизации сельского хозяйства. Курс на нее был принят на ХV съезде партии в 1927 г. Другими источниками индустриализации стали налоговое и ценовое перераспределение прибавочного продукта из отраслей легкой промышленности в пользу отраслей группы «А», низкий уровень оплаты труда в целом по экономике, а также труд заключенных. Внешние источники накопления отсутствовали. Развитие опиралась на собственные силы.

Организационным обрамлением процессов индустриализации и коллективизации явились пятилетние планы развития народного хозяйства. Заметим, что это были директивные, то есть жесткие государственные планы. Их неисполнение считалось нарушением закона со всеми вытекающими последствиями. С 1928 г. до начала Великой Отечественной войны страна приняла и осуществила три пятилетних плана: первый (1928 – 1932 гг.), второй (1933 – 1938 гг.); выполнение третьей пятилетки, начавшейся в 1939 г. было прервано в июне 1941 г. войной.

Темпы роста экономики за годы первых пятилеток были очень высокими (по разным оценкам, от 8 до 15 % в год). Главные задачи индустриализации – превращение аграрной страны в индустриальную и обеспечение экономической независимости от остального мира – были решены. За годы первых пятилеток национальный доход СССР увеличился в 5,1 раза, объем промышленного и сельскохозяйственного производства – в 6,5 и 1,3 раза. Страна вышла на второе место в мире (после США) по общему объему производства, хотя по выпуску важнейших видов продукции в расчете на душу населения СССР в 3–6 раз уступал ведущим капиталистическим странам. 

К началу 1940-х гг. в Советском Союзе была построена модель государственного социализма, основанного на общественной собственности на средства производства, централизованном директивном планировании, государственном распределении факторов и результатов производства, полной занятости трудовых ресурсов. Эта экономика принципиально строилась на нерыночных началах, с ограниченным и подконтрольным государству использованием товарно-денежных отношений.

Вопросы для внутрисеместрового контроля по разделу 11:

1. С какими экономическими проблемами столкнулась Россия в ходе Первой мировой войны?

2. В чем заключалась  экономическая политика большевиков в первые годы Советской власти?

3. Как  и зачем проводилась национализация экономики в Советской России?

4. Что такое новая экономическая политика (НЭП)? Каковы были основные направления НЭПа?

5. Что представлял собой план ГОЭЛРО? 

6. Как и зачем проводилась индустриализация страны?

7. Что представляли собой  первые пятилетние планы развития народного хозяйства?

8. Каковы итоги первых пятилеток в СССР?

9. Что такое коллективизация  сельского хозяйства? 

10. Что представляет собой модель государственного социализма, построенная в СССР к началу Второй мировой войны?

Раздел 12. СТАНОВЛЕНИЕ РАЗЛИЧНЫХ СИСТЕМ

РЕГУЛИРУЕМОГО КАПИТАЛИЗМА

Основные вопросы 

1. Мировой экономический кризис 1929—1933 гг. и его последствия.

2. «Новый курс» Ф. Рузвельта. 

3. Возникновение  и становление кейнсианства.

4. Экономика фашистской Германии.

5. Экономические предпосылки и последствия Второй мировой войны.

1. Мировой экономический кризис 1929—1933 гг. и его последствия

Совсем по другому пути шло становление систем регулируемого хозяйства в странах Запада. 

После Первой мировой войны Франция сумела извлечь максимум выгоды из возвращения Эльзаса и Лотарингии, права эксплуатации Саара и германских репараций. В промышленности страны произошли прогрессивные структурные сдвиги, возникли новые промышленные районы. Значительно менее успешным было экономическое развитие Англии, так и не достигшей за десять лет довоенного уровня. В обеих странах усилились позиции крупных монополистических объединений – концернов. 

США в 1921 г. вступили в эру процветания (просперити). В течение последующих восьми лет ежегодный рост экономики составлял не менее 4 %, укрепился средний класс, составивший почти 50 % населения. Эру процветания 24 октября 1929 г. оборвал крах Нью-Йоркской фондовой биржи. Обвал курсов ценных бумаг вызвал панику и аналогичные явления в других странах Запада. Так начался самый тяжелый и длительный в истории кризис мировой экономики. Этот кризис продолжался до 1933 г. и был назван Великой депрессией. 

К 1933 г. промышленное производство в целом сократилось наполовину, производство сельскохозяйственных орудий и транспортных средств – на 80 %, стали – более чем на 80 %, зерновых – на 35-45 %. Потерпели крах 135 тыс. фирм, 5760 банков, разорились около миллиона фермеров. Безработица достигла 17 млн человек. Развернулись массовые акции протеста, стачечное движение. 

Выход из кризиса был найден на путях крупномасштабного государственного вмешательства в экономику, осуществленного администрацией нового, 32-го  президента  США – Франклина Делано Рузвельта (1882-1945), избранного на этот пост в конце 1932 г. 

2. «Новый курс» Ф. Рузвельта.

Государственная система мер по выходу из экономического кризиса, предложенная президентом, получила название «Нового курса». К его разработке была привлечена группа советников – экономистов, бизнесменов, государственных деятелей. 

Начало «Новому курсу» положили банковская и финансовая реформы. Была проведена санация банковской системы и принят закон о разделении банков на депозитные и инвестиционные, действующий до сих пор. Введено страхование мелких и средних вкладов. Золотой запас страны был передан казначейству, усилен госконтроль над операциями с золотом. В январе 1934 г. доллар был девальвирован на 41 %, что позволило взять под контроль падение цен.
Законом о восстановлении национальной промышленности (действовал в 1933–1935 гг.) было введено разделение всех предприятий промышленности на 17 групп с разработкой для каждой из них «кодексов честной конкуренции» (согласование уровней объемов производства, зарплаты, продолжительности рабочей недели, политики цен). 

Были выделены 3,3 млрд долл. на организацию фонда общественных работ. Безработные привлекались к мелиорации, строительству дорог, аэродромов, мостов и т.п..

Закон о регулировании сельского хозяйства (1933 г.) ставил задачей повышение цен на сельскохозяйственную продукцию посредством ее сокращения. Запахивались посевные площади под хлопком и зерновыми, забивался скот. 

В 1935 г. были приняты Национальный акт о трудовых отношениях, признававший за рабочими право на коллективную защиту своих интересов через профсоюзы, стачки и заключение с предпринимателями коллективных договоров, и Закон о социальном обеспечении, вводивший пенсии по старости и систему помощи безработным и инвалидам. Государство впервые в истории США взяло на себя роль гаранта социальной защиты.

В 1930 г. кризис охватил и страны Западной Европы. Ранее других на путь выхода из него посредством перехода к смешанной экономике вступила Швеция. Это было связано с деятельностью экономистов-теоретиков Стокгольмской школы (Э. Линдаль, Г. Мюрдаль, Б. Улин, Э. Лундберг) и приходом к власти в 1932 г. правительства социал-демократов.

Экономисты Стокгольмской школы предложили меры антициклической политики. Они доказали, что государственные инвестиции и общественные работы могут повысить покупательную способность и уменьшить масштабы экономического кризиса. Центральное объединение профсоюзов и Объединение предпринимателей Швеции заключили в 1938 г. соглашение о мирном способе достижения коллективных договоров. Таким образом был заложен фундамент народного дома – шведской социал-демократической модели государства всеобщего благосостояния.

3. Возникновение и распространение кейнсианства

Избранный в 1936 г. президентом на второй срок Ф. Рузвельт стал использовать практику «подкачки спроса» посредством государственных расходов, придающих импульс экономическому росту. Этот метод соответствовал идеям фундаментальной работы английского ученого Джона Мейнарда Кейнса (1883–1946) «Общая теория занятости, процента и денег» (1936 г.) 

В центре внимания Дж. М Кейнса находились две проблемы, выступающие на передний план именно в периоды кризисов: проблема занятости, понимаемая прежде всего как проблема безработицы и недогрузки производственных мощностей, и проблема спроса. 

Главной формой безработицы Д.М. Кейнс считал безработицу вынужденную, обусловленную недостатком эффективного спроса в обществе. Эффективный спрос зависит от ожидаемого уровня потребления и инвестиций. Важнейший источник инвестиций – сбережения. Превращение сбережений в инвестиции – одна из главных проблем экономики. Связь потребления, сбережений и дохода Дж. М Кейнс назвал основным психологическим законом: по мере роста благосостояния склонность к потреблению снижается, а склонность к сбережению растет. 

Далее следует цепочка рассуждений: рост доходов ведет к повышению уровня сбережений, рост сбережений дает толчок росту инвестиций. Рост инвестиций в любой отрасли вызывает рост производства и занятости. В результате возникает дополнительное расширение спроса на предметы потребления, что влечет за собой расширение их производства. Отрасли, производящие предметы потребления, по мере своего роста начинают предъявлять спрос на средства производства и т.д. Таким образом, благодаря росту доходов появляются инвестиции, которые увеличивают совокупный спрос, занятость и доход. Иными словами в экономике действует эффект мультипликатора. 

Дж. М. Кейнс выступал за активную регулирующую роль государства. Государство должно воздействовать на экономику, когда объем совокупного спроса недостаточен. В качестве инструментов государственного регулирования Дж. М. Кейнс называл денежно-кредитную и бюджетную политику. Именно бюджетному финансированию Дж. М. Кейнс придавал решающее значение. При этом ученый выступал за активное использование фискальной (налоговой) политики. И, наконец, Дж. М. Кейнс ратовал за протекционистскую внешнюю политику, видя в ней условие для развития отечественного производства и, следовательно, повышения занятости.

Доктрина Дж.М. Кейнса была признана макроэкономической революцией и теоретической основой смешанной экономики. На несколько десятилетий, вплоть до середины 1970-х гг., кейнсианство стало ведущим направлением экономической науки. При этом оно разделилось на левое кейнсианство и неокейнсианство.

Наиболее видным представителем левого кейнсианства была английская исследовательница Джоан Вайолет Робинсон (1903–1983). Мировую известность ей принесла книга «Экономическая теория несовершенной конкуренции» (1933 г.), где она не только подробно рассмотрела различные формы несовершенной конкуренции, но и показала механизмы их господства, введя понятие «дискриминация в ценах». Власть монополий над рынком представлялась Д. Робинсон весьма опасной, а роль профсоюзов, напротив, весьма позитивной. По ее мнению, государство должно поддерживать профсоюзы и проводить активную политику по перераспределению доходов от капиталистов к трудящимся, что может повысить совокупный спрос и сделать экономику более устойчивой. Впоследствии Д. Робинсон неоднократно выступала за повышение социальной ориентации государственных расходов.

В том же 1933 г. американский экономист Эдуард Чемберлин (1899–1967) опубликовал труд, ставший впоследствии классическим – «Теория монополистической конкуренции», где связь монополии и конкуренции рассматривается под несколько иным углом зрения. Ученый доказал возможность сосуществования, соединения монополии с конкуренцией на рынках дифференцированных продуктов. Факторы конкуренции Э.Чемберлин разделил на ценовые и неценовые. Среди неценовых факторов первенство, по его мнению, принадлежит рекламе, техническому совершенствованию товара и вопросам обслуживания потребителей.

Неокейнсианство связано прежде всего с работами таких английских ученых, как Рой Харрод (1900–1978), Николас Калдор (1908–1986), Джон Ричард Хикс (1904–1989). Они пошли дальше своего учителя и выдвинули идею постоянного вмешательства государства в экономику, а не только в периоды кризисов. Неокейнсианцы подробно рассмотрели вопросы влияния научно-технического прогресса на рост экономики, ввели понятие акселератора, показателя, который выражает отношение прироста инвестиций к вызвавшему его приросту дохода, связали его с мультипликатором и предложили ряд математических моделей и расчетов, позволяющих прогнозировать рост национального дохода и выявлять условия общего экономического равновесия.
4. Экономика фашистской Германии

Особенным образом после Первой мировой войны пошло развитие Германии. Послевоенная разруха и репарационные платежи привели в 1922–1923 гг. к гиперинфляции. 
Положение было столь серьезным, что в 1924 г. в Лондоне была созвана конференция держав-победительниц, на которой был принят новый, более мягкий, репарационный план, названный по имени одного из разработчиков, американского финансиста Ч. Дауэса. Этим планом снимались ограничения с развития германской промышленности. Важнейшим результатом действия плана Дауэса стало увеличение иностранных капиталовложений в германскую экономику, 70 % которых обеспечили США. Гиперинфляцию удалось преодолеть посредством денежной реформы. В 1929 г. на очередной репарационной конференции под давлением США был принят план Юнга, который еще более сокращал репарационные платежи и отменял контроль над экономикой Германии.
Американские и английские займы, иностранные инвестиции, внедрение в производство методов научной организации труда (тейлоризм, психотехника), высокий уровень научно-технической мысли и квалификации рабочей силы позволили Германии во второй половине двадцатых годов возродить промышленность и снова выйти по уровню ее развития на первое место в Европе и второе в мире. Восстановились и позиции германских фирм на мировом рынке. 

Между тем обстановка в стране оставалась неустойчивой. Кризис 1929–1933 гг. в Германии проявился наиболее остро по сравнению с другими странами Европы. К 1932 г. промышленное производство в стране сократилось на 40 %, число полностью и частично безработных достигло 8 млн человек. На фоне всеобщей деморализации к власти в Германии в начале 1933 г. пришли нацисты.

Их экономическая программа была целиком сориентирована на подготовку к войне за «жизненное пространство для нации». Это означало милитаризацию хозяйства и курс на самообеспечение необходимыми ресурсами (автаркию). Для перевода всей экономики на военные рельсы был создан сложный аппарат государственного регулирования. Его основу составил фюрер-принцип – подчинение всех секторов хозяйства и групп предприятий приказам уполномоченных чиновников. 

В 1933 г. был принят закон о принудительном картелировании мелких и средних предприятий, а в 1934 г. – закон о подготовке к «органическому построению германского хозяйства». Министр экономики Я. Шахт получил полномочия на создание, роспуск или слияние хозяйственных объединений и назначение их руководителей.

Закон «Об организации национального труда» (1934 г.) запретил профсоюзы, стачки, свободный переход рабочих с одного предприятия на другое, декларировал прекращение в Германии классовой борьбы и объединение рабочих и фабрикантов в единый «Немецкий трудовой фронт», регулировавший по согласованию с министерством экономики заработную плату. Для борьбы с безработицей в 1935 г. была введена трудовая повинность для молодежи в возрасте от 18 до 25 лет; к 1938 г. она стала всеобщей. 

Для регулирования сельского хозяйства было создано «имперское сословие по продовольствию»; земледельцы были объявлены «солдатами фронта питания». Вводилась система принудительных поставок сельскохозяйственной продукции. 

Разорвав Версальский договор, Гитлер уже в 1933 г. создал министерство авиации и начал в широких масштабах строительство предприятий ВПК. Эти предприятия  в первую очередь обеспечивались кредитами, сырьем, рабочей силой. В то же время были запрещены инвестиции в ряд гражданских отраслей. Правительство ограничило ввоз продовольствия и жестко регламентировало внешнеторговые отношения и расходование иностранной валюты. Милитаризация экономики вела к увеличению масштабов государственного предпринимательства. Государственный сектор возрос и за счет национализации промышленных предприятий, принадлежавших еврейскому капиталу.

Удельный вес военных отраслей в совокупной промышленной продукции Германии достиг к 1939 г. 80 %. Обновленная армия, крупномасштабное производство военной техники, мощная тяжелая промышленность подготовили германскую агрессию в Европе. 

5.  Экономические  последствия Второй мировой войны

При потворстве западных держав нацисты развязали Вторую мировую войну, предпосылками которой были острейшие межимпериалистические противоречия и претензии на мировое господство германского фашизма. В войну было вовлечено 60 государств, население которых превышало 90 % всех жителей Земли. Погибли более 55 млн человек, из которых 27 млн – советские люди. Общие военные расходы в 4,5 раза превысили расходы на Первую мировую войну. Потери национального богатства стран-участниц оценивались в 316 млрд долл.

Основные социально-экономические последствия Второй мировой войны: 

1. Создание мировой системы социализма.

2. Крушение колониальной системы империализма (к 1960 г.) и создание на ее территории десятков самостоятельных государств.

3. Создание разнообразных международных экономических организаций.

4. Дальнейшее укрепление военной и экономической гегемонии США, которые сосредоточили у себя 2/3 золотого запаса и промышленного производства.

Вопросы для внутрисеместрового контроля по разделу 12:

1. Каковы были причины и масштабы мирового экономического кризиса 1929-1933 гг.?

2. В чем заключались основные направления «Нового курса» Ф.Д. Рузвельта?

3. Каковы были последствия Первой мировой войны для экономики Германии?

4. Что представляли собой Планы Дауэса и Юнга ?

5. Какие последствия для экономики Германии имел мировой экономический кризис 1929-1933 гг.?

6. Какими путями осуществляла выход из кризиса Германия?

7. Какую роль в становлении шведской модели смешанной экономики сыграли экономисты Стокгольмской школы?

8.  Взглядам какого экономиста наиболее близки идеи «Нового курса» Ф.Д. Рузвельта?

9. Как называется главный труд Дж.М. Кейнса?

10. Что представляет собой «кейнсианская революция» в экономической науке?

11. Что Дж.М  Кейнс называл «основным психологическим законом»?

12. Как объясняет Дж.М  Кейнс связи между совокупным спросом, инвестициями, потреблением и занятостью?

13. Что такое мультипликатор? Кто из ученых является автором идеи мультипликатора?

14. В чем сходство и различие взглядов Дж. Робинсон и Э. Чемберлина  на проблемы конкуренции и государственного регулирования экономики?

15. Каковы экономические причины и последствия Второй мировой войны?

Раздел 13. ЭВОЛЮЦИЯ МИРОВОГО КАПИТАЛИСТИЧЕСКОГО ХОЗЯЙСТВА ВО ВТОРОЙ ПОЛОВИНЕ ХХ – НАЧАЛЕ ХХI ВВ.

Основные вопросы 

1. План Маршалла по возрождению Западной Европы. 

2. Создание международных экономических институтов
3. Различные модели смешанной экономики. 

4. Сдвиги в структуре экономики ведущих капиталистических  государств.

5. Основные направления перестройки мирового хозяйства на рубеже ХХ-ХХI вв.

6. Процессы экономической интеграции в Европе

1. План Маршалла по возрождению Западной Европы

Послевоенное развитие экономики западного мира определялось в первую очередь бесспорным экономическим и военно-политическим лидерством США, а также противостоянием ведущих капиталистических стран с бывшим союзником по антигитлеровской коалиции – Советским Союзом. СССР стоял во главе социалистического лагеря, включавшего к 1950 г. страны Восточной Европы, Китай, Северную Корею, а позднее – Вьетнам, Лаос и Кубу.

Западные страны объединились по «атлантической оси» вокруг США, первенство которых признали Англия, Франция и созданная в 1949 г. на подконтрольных западным союзникам германских землях Федеративная Республика Германии.

В свою очередь США решительно взяли курс на использование своего экономического превосходства для реализации либерального переустройства мира по своему образцу.

Важным шагом в этом направлении была реализация программы помощи Европе, получившей название Плана Маршалла (по имени Госсекретаря США Дж. Маршалла). В апреле 1948 г. Конгресс США принял Закон «О помощи иностранным государствам» и запланировал выделение на эти цели 29 млрд. долл. План Маршалла был рассчитан на пять лет (1948–1952 гг.) и предусматривал: 1) оказание финансовой помощи; 2) поставки питания, одежды, топлива; 3) предоставление международных займов на покупку промышленного оборудования; 4) поставки сырья под гарантии правительства США; 5) размещение американских военных баз на территории стран, получающих помощь.

Официальной целью плана было восстановление экономики европейских стран, разрушенной войной. Фактически же, по признанию тогдашнего Президента США Гарри Трумэна, помощь «направлялась на поддержку перевооружения».
В реализацию Плана было вовлечено шестнадцать государств: Великобритания, Франция, Италия, Бельгия, Нидерланды, Люксембург, Швеция, Норвегия, Дания, Ирландия, Исландия, Португалия, Австрия, Греция, Турция и ФРГ (с 1949 г.). СССР и страны Восточной Европы отказались принять в нем участие.

Фактический объем помощи по плану Маршалла оказался значительно меньше запланированного – около 17 млрд. долл., две трети этой суммы пришлись на долю ФРГ, Великобритании, Франции и Италии. К 1951 г. тайные и явные цели Плана были достигнуты: суммарный ВВП стран-участниц на 15 % превысил довоенный уровень и они были надежно изолированы от влияния мирового социализма.

2. Создание международных экономических институтов
Гегемония США реализовывалась и в ходе деятельности различных международных институтов: Международного валютного фонда (МВФ) и Всемирного банка, созданных в 1944 г. на конференции в г. Бреттон-Вудсе (США), Генерального соглашения о тарифах и торговле (ГАТТ), заключенного в 1947 г. Было создано несколько военно-политических блоков, крупнейший из которых – НАТО –  был образован в 1949 г и включал США, Канаду и десять западноевропейскими государств. Несколько позже к нему присоединились Греция, Турция и ФРГ. В ответ на другом, социалистическом, полюсе в 1955 г. была создана организация стран Варшавского договора.

На Бреттон-Вудской конференции было достигнуто соглашении об установлении в западном мире системы золотодолларового стандарта и фиксированных валютных курсов. Национальные валюты могли свободно обмениваться на доллары, служившие эквивалентом золота. 

Всем государствам-членам МВФ гарантировалось получение займов от этой организации. Решено было капитал МВФ формировать из взносов его членов. Величина взноса определяет количество голосов, принадлежащих стране-участнице. В 1947 г. суммарный объем капитала МВФ равнялся 7,7 млрд долл., а число участников составило 49 стран. К началу ХХI века капитал увеличился до 120 млрд долл., а число участников возросло до 176. При организации МВФ Советскому Союзу было предложено войти в него с третьей после США и Великобританией долей участия, однако это предложение было отклонено партийным руководством страны. Таким образом, СССР не стал членом МВФ. Постсоветская Россия вступила в него в 1992 г. с шестой по величине долей участия.

3. Различные модели смешанной экономики

После Второй мировой войны в США, а затем и в Западной Европе начался широкий процесс качественного преобразования технологий на основе достижений современной научно-технической революции, первый этап которой охватил 1950–1960-е гг. Основные результаты этого этапа: опережающее развитие автомобильного транспорта и его инфраструктуры, гражданской авиации, атомной энергетики, нефтехимии, производства синтетических материалов, электронно-вычислительной техники; автоматизация производства, поточное машиностроение. 

Внедрение достижений НТР в повседневную жизнь людей (автомобили, холодильники, телевидение, магнитофоны, пылесосы, стиральные и посудомоечные машины) способствовало созданию в мощного сектора домашнего хозяйства, сопоставимого по масштабам с другими секторами экономики и обеспечивающего расширенное воспроизводство качественных человеческих ресурсов. 

Значительную роль в различных моделях послевоенной смешанной экономики играла проблема планирования. Успехи Советского Союза в области централизованного планирования были критически осмыслены. В ряде западноевропейских стран (Нидерланды, Норвегия, Франция и др.) планирование приняло форму экономического программирования – составления комплексных народнохозяйственных программ, отражающих предпочтительный вариант развития общественного производства и стратегическую концепцию экономической политики. В Западной Германии приоритет был отдан «планированию форм», определяющих рамки модели, названной социальным рыночным хозяйством.

Автором концепции социального рыночного хозяйства был Людвиг Эрхард (1897–1977), министр экономики в первом правительстве ФРГ. Концепция Л. Эрхарда базировалась на теоретических построениях экономистов Фрайбургской школы, предложивших доктрину ордолиберализма (в переводе с немецкого – порядок свободы). Ордолиберализм особое значение придавал активности государства как создателя общественных институтов, гарантирующих свободное проявление частной инициативы и политическую демократию. 

Л. Эрхард начал с денежной реформы, заменив рейхсмарки новыми дойчмарками по курсу 100:6,5. Для удовлетворения потребительского спроса государство применяло не только кредитно-денежную политику, но и политику расходов – государственных дотаций. В соответствии с принятым планом дотировалось производство важнейших продуктов питания (хлеб, молоко, яйца). Серьезная поддержка была оказана жилищному строительству. Во второй половине 1950-х гг. были приняты меры по расширению за счет бюджетных средств системы социального обеспечения и охраны окружающей среды.

Правительство ФРГ придавало большое значение «демократизации капитала» – разукрупнению концернов, обеспечению участия работников в управлении предприятиями, защите интересов мелких акционеров. 

В своей книге «Благосостояние для всех» Л. Эрхард, уже будучи канцлером, провозгласил, что это благосостояние достигается тогда, когда выполняется правило: конкуренция – везде, где только возможно, регулирование – только там, где необходимо. Реформы Л. Эрхарда обеспечили экономике ФРГ наивысший в Западной Европе экономический рост и изобилие на потребительском рынке. Справедливости ради, отметим, что реформы в Западной Германии проводились при финансовой подпитке из США, особенно на первом этапе (в рамках плана Маршалла). Тем не менее успехи послевоенного развития ФРГ впервые в публицистике, а затем и в науке получили название «экономического чуда». 

Утверждение смешанной экономики во Франции происходило по иной, нежели западногерманский ордолиберализм, модели. Во Франции с приходом к власти генерала Ш. де Голля и при сильном влиянии в правительстве социалистов и коммунистов, под прямой контроль государства перешли энергоресурсы, страховые компании, крупнейшие банки и еще ряд крупных фирм. Для стимулирования экономического роста стало использоваться индикативное (рекомендательное) государственное планирование, во многом вдохновленное примером успешных советских пятилеток. Во Франции централизм и индикативное планирование получило название экономического дирижизма.

За годы Четвертой республики (1946-1958 гг.) во Франции были реализованы два Плана модернизации и оснащения. Государство сконцентрировало усилия на развитии восьми базовых отраслей, игравших ключевую роль в структурной перестройке промышленности – угольной, сталелитейной, цементной, энергетике, транспорте, производстве горючего, сельскохозяйственных машин и азотных удобрений. Экономический дирижизм был основной формой государственного воздействия на французскую экономику и в дальнейшем.

Шестидесятые годы стали периодом «больших проектов» по созданию или радикальному обновлению передовых отраслей производства. Результатами «больших проектов» стали: ракета «Ариан», сверхзвуковой пассажирский самолет «Конкорд», аэробусы, сверхскоростные поезда. Производство электронно-вычислительной техники и средств связи не отставало от уровня США и Японии.

Большое место в модернизации Франции заняли преобразования в сельском хозяйстве, превращение его из архаичного парцеллярного в современное фермерское и кооперативное, интегрированное в агроиндустриальный комплекс с химической промышленностью и машиностроением. К концу 1960-х гг. Франция вышла на второе место в мире (после США) по экспорту сельскохозяйственной продукции, стала единственным в Западной Европе экспортером зерновых и крупнейшим в мире – молочных продуктов и вин.

К началу 1970-х  гг. по уровню эффективности производства Франция заняла ведущее место среди европейских стран.

Между тем еще одним центром экономической мощи к этому времени стала Япония.

После капитуляции во Второй мировой войне в этой стране под давлением американских оккупационных властей под командованием генерала Д. Макартура был проведен ряд реформ, названный обратным курсом. С целью демилитаризации и демократизации новая конституция запретила существование армии. Были приняты антимонопольные законы; введено трудовое законодательство, предусматривавшее восьмичасовой рабочий день, страхование по безработице и при несчастных случаях; поощрялось создание профсоюзов и система пожизненного найма. Последняя накладывалась на японскую традицию патернализма и включила также практику кружков контроля качества, идею которых предложил американский специалист по управлению персоналом Э. Деминг.

В стране была также проведена аграрная реформа: государство выкупало у крупных землевладельцев их имения с последующей продажей в собственность арендаторам. В результате к 1955 г. 70 % обрабатываемой земли перешло в собственность тех, кто ее обрабатывает, – фермеров. 

Финансовая стабилизация, осуществленная американским банкиром Д. Доджем в 1949–1950 гг., выровняла цены Японии с мировыми и позволила отменить нормирование продуктов.В 1955 г. Япония вступила в МВФ и ГАТТ.

Вместе с тем, решающее значение для создания основ новой японской экономики имело образование в 1949 г. Министерства внутренней торговли и промышленности (МВТП). МВТП стало проводить целенаправленную политику структурной перестройки и экономического роста. Приоритет был отдан таким отраслям, как сталелитейная и нефтехимическая промышленность, машино- и судостроение, электротехника и электроника.

К 1955 г. судостроение стало той отраслью, в которой Япония достигла мирового первенства, а в 1960-е гг. в мировые лидеры вышла и сталелитейная промышленность, работающая на привозном сырье (главным образом из Австралии), но освоившая передовые методы производства (кислородно-конвертерный процесс и непрерывная разливка стали).

Создав «с нуля» автомобильную промышленность, Япония превратилась во вторую автомобильную державу мира; она стала мировым лидером в производстве компьютеров, телевизоров и радиоприемников.

К 1970 г., последовательно обойдя Италию, Англию, Францию и ФРГ, Япония вышла на второе после США место в капиталистическом мире по объему ВНП.

4. Основные направления перестройки мирового хозяйства

Экономические успехи стран Западной Европы и Японии изменили соотношение сил на мировом рынке. Расширение масштабов международных торговых и финансовых операций вызвало растущий спрос на доллары как мировые валютные резервы; сформировался особый рынок евродолларов. Эта ситуация была неустойчивой из-за роста дефицита платежного баланса США, вызванного гонкой вооружений и программами «помощи развитию» странам третьего мира. Золотой запас США был истощен. В результате США были вынуждены дважды девальвировать доллар (в 1971 и 1973 гг.). Это означало крах Бреттон-Вудской системы фиксированных валютных курсов и переход к «плавающим курсам» национальных валют, что и было зафиксировано Ямайскими соглашениями 1978 г. Прекращение связи национальных валют с золотом и манипулирование валютными курсами вызвало затяжной кризис мировой финансовой системы, который, периодически обостряясь, продолжается в разных формах по сей день. 

В середине 1970-х гг. валютно-финансовый кризис осложнился серьезными структурными кризисами, ставшими сильнейшим потрясением капиталистической экономики со времен Великой депрессии и Второй мировой войны.

Если валютный кризис был спровоцирован изменением соотношения сил между сформировавшимися тремя центрами капиталистического мира (США – Западная Европа – Япония), то структурные кризисы имели своей причиной борьбу стран «третьего мира» за новый международный экономический порядок. 

Этот  «третий мир» наряду со странами Латинской Америки и Ближнего Востока составили получившие государственную независимость в результате краха колониальной системы империализма бывшие колонии западных держав.

Если страны социализма в совокупности самостоятельно удовлетворяли свои потребности в минеральном сырье, то страны Запада и особенно Япония зависели (и зависят) от ресурсов «третьего мира». Добившиеся политической независимости молодые государства не смогли избавиться от зависимости экономической от европейских, американских и японских транснациональных корпораций (ТНК). ТНК обеспечили себе контроль над производством сырья в «третьем мире» и его перекачку в «первый мир» с помощью испытанного механизма «ножниц цен». 

Важнейшее место среди сырьевых ресурсов заняла нефть, ставшая основным энергоносителем, вытеснив уголь. За 1950-1972 гг. импорт сырой нефти в США возрос более чем в 9 раз, в страны Западной Европы – в 17 раз, в Японию – в 173 раза. 

Дешевизна нефти на мировых рынках была обеспечена деятельностью Между-народного нефтяного картеля, объединявшего семь крупнейших ТНК, возникших еще в начале XX в. (пять американских, англо-голландская «Ройял Датч Шелл» и «Бритиш Петролеум»), и крупномасштабной продажей своей нефти Советским Союзом.

Однако в 1973 г. Иран, Ирак, Кувейт, Катар, Саудовская Аравия, Объединенные Арабские Эмираты, Ливия, Алжир, Габон, Нигерия, Венесуэла, Эквадор, Индонезия – страны, объединившиеся еще в 1960 г. в Организацию стран–экспортеров нефти (ОПЕК), –  вчетверо повысили цены на нефть. За этим «нефтяным шоком» последовало повышение цен на другие виды минерального сырья и продовольствие, а вспышка ирано-иракской войны в 1979–1980 гг. вызвала второй «нефтяной шок» – новый скачок цен на нефть.

«Нефтяные шоки» и общее вздорожание сырья ввергли развитые страны в полосу структурных кризисов (1974–1975 и 1980–1982 гг.) – энергетического, сырьевого, продовольственного. Резкий скачок цен вызвал инфляцию издержек, причем эта инфляция протекала в условиях роста безработицы и спада производства. Подобное явление, названное стагфляцией, оказалось чувствительным ударом по кейнсианской политике обеспечения полной занятости при помощи регулируемой инфляции. Выход из этих проблем западные правительства искали на путях осуществления неоконсервативной экономической политики.

5. Сдвиги в структуре экономики ведущих капиталистических государств

Структурная перестройка экономики охватила как макро-, так и микроуровни, обеспечила простор для развития отраслей, вызванных к жизни новым этапом современной НТР.

Этот этап, начавшийся в 1970-е гг., выдвинул на первые роли микроэлектронику, информатику и телекоммуникации, биотехнологии, производство новых материалов, робототехнику, лазерную технологию, оптоволоконную и космическую связь. Удалось создать энергосберегающие технологии и материалы-заменители с широким диапазоном заданных свойств, меньшим весом и меньшей затратой дефицитных ресурсов.

Изменилась и структура издержек – в ней резко увеличилась доля затрат на разработки и конструирование, программное обеспечение, маркетинг и послепродажное обслуживание. Произошел дальнейший сдвиг занятости в сферу услуг, который тесно связан с развитием мелкого инновационного бизнеса. 

Все это позволило говорить о новой стадии развития человеческого общества. Американский социолог Олвин Тоффлер (р. 1928 г.) охарактеризовал структурные сдвиги 1970–1980-х гг. в экономике ведущих стран как «третью волну» глобальных перемен. «Первой волной» была неолитическая революция, «второй волной» – промышленный переворот. «Третья волна» была связана с кризисом традиционных отраслей, вызванных в жизни «второй волной», – черной металлургии, угольной и текстильной промышленности. 

Благодаря «третьей волне» сформировались инновационные принципы, качественно отличные от принципов «второй волны»: миниатюризация, ресурсосбережение, тонкая настройка технологических процессов, замена иерархических организационных структур сетевыми.

С середины 1980-х гг. в странах Запада развернулось массовое производство новой бытовой аппаратуры – персональных компьютеров, видеомагнитофонов и видеокассет, домашних кинотеатров, дисков и мобильных телефонов.
И все же лидерство в новом витке НТР захватили не США и Европа, а страны Азии.

К началу 1990-х гг. на долю Японии приходилось около 2/3 мирового производства промышленных роботов, около 3/4 – сверхбольших интегральных схем, 50 % выпуска станков с ЧПУ и продуктов тонкой керамики, около 90 % выпуска видеомагнитофонов.

Между тем быстрее всего в 1970-1980-е гг. развивались страны Юго-Восточной Азии – Южная Корея, Тайвань, Гонконг и Сингапур, прозванные «четырьмя тиграми» или «азиатскими драконами». Следуя по пути, проторенному Японией, – импорт новейших технологий и проникновение на мировой рынок за счет преимуществ в дешевизне рабочей силы, – они стали крупными экспортерами продукции обрабатывающей промышленности: в 1970-е гг. – текстиля, судов, стали, игрушек, в 1980-е и 1990-е – высокотехнологичных (компьютеры и телекоммуникация) товаров. 

Второй эшелон «новых индустриальных стран» Юго-Восточной Азии составили Таиланд, Малайзия и Индонезия, развивавшиеся за счет партнерства с Японией и «четырьмя тиграми». Так ось мировой экономической активности из Северной Атлантики переместилась в бассейн Тихого океана.

Наряду с «азиатскими драконами» в число новых индустриальных стран-экспортеров продукции обрабатывающей промышленности вошли Мексика и Бразилия.

В особую группу выделилась «элита» нефтедобывающих стран, извлекших наибольшую выгоду из повышения мировых на нефть – Саудовская Аравия, Объединенные Арабские Эмираты, Кувейт, Катар, Бахрейн, Бруней. Вот уже более тридцати лет эти страны стабильно демонстрируют высочайший уровень ВВП в расчете на душу населения.

Среди нефтедобывающих стран, в свою очередь, особые, провоцирующие Запад позиции, заняли страны с авторитарными политическими режимами: Иран, Ливия, Ирак. Война США с Ираком в 2003 г. привела к резкому скачку мировых цен на нефть (очередной нефтяной шок), продовольствие и вооружения и спровоцировала новый виток политической и экономической нестабильности в мире. 

Дальнейшее усложнение глобальной структуры мировой экономики было вызвано быстрым экономическим ростом Китая, обусловленным поворотом страны в 1979 г. к рыночным реформам, проводимым под руководством компартии. 

Особую нестабильность в мировые экономические процессы внесли крах в 1989–1991 гг. социалистической системы в Восточной Европе и Советском Союзе. Распад советского блока, а затем и самого СССР, сделал США мировым военно-политическим гегемоном. Между тем, за период, прошедший после Второй мировой войны, США утратили явное экономическое превосходство. В связи с этим в XXI веке ожидается острая борьба за экономическое лидерство между североамериканским, западноевропейским и азиатско-тихоокеанским центрами экономической силы.

5. Процессы экономической интеграции

Пятидесятые годы подарили Европе новое явление – экономическую интеграцию. В 1948 г. Бельгия, Нидерланды, Люксембург объединились в таможенный союз Бенилюкс, а в 1951 г. шесть государств – ФРГ, Франция, Италия и страны Бенилюкса – подписали соглашение о создании Европейского общества угля и стали (ЕОУС). ЕОУС объединило горную и металлургическую промышленность этих стран и стало преддверием объединения тех же шести стран в 1957–1958 гг. в Европейское экономическое сообщество (ЕЭС или Общий рынок). 

В противовес ему в 1960 г. было создано другое региональное объединение – Европейская ассоциация свободной торговли (ЕАСТ), куда вошли Англия, Швеция, Норвегия, Дания, Швейцария, Австрия и Португалия. Однако в 1972 г. Англия и Дания вышли из ЕАСТ и вместе с Ирландией были в 1973 г. приняты в ЕЭС. Объединение девяти динамично развивающихся стран превратило Европейское экономическое сообщество в мощный центр экономической силы, способный бросить вызов США. 

В 1981 г. в ЕЭС вступила Греция, в 1986 г. – Испания и Португалия, а в 1995 г.– Австрия, Швеция и Финляндия. С 1993 г. отношения внутри сообщества регулируются Договором о Европейском союзе (Маастрихтским договором). Договор предусматривает создание экономического, валютного и политического союза стран-подписантов. В январе 1999 г. была введена коллективная валюта Европейского союза – евро. 
1 мая 2004 г. Евросоюз принял в свой состав сразу десять новых стран – Польшу, Венгрию, Чехию, Словакию, Словению, Литву, Латвию, Эстонию (бывших членов социалистического блока), а также Кипр и Мальту.  В 2007 г. членами ЕС стали Болгария и Румыния. Тем самым число стран Евросоюза достигло 27, а население превысило 460 млн человек. Следующие страны в очереди на вступление – это Хорватия и Турция. 

Хотя столь стремительное расширение ЕС было широко разрекламировано как воссоединение Восточной и Западной Европы, оно дается очень нелегко, ведь практически все новые члены ЕС существенно отстают в своем экономическом и демократическом развитии от стран-основателей. 

Между тем в 60-90-е годы ХХ в. процессы межгосударственной интеграции наблюдались не только в Западной Европе.

В 1967 г. была создана Ассоциация государств Юго-Восточной Азии (АСЕАН), почти все участники которой вошли к 1990 г. в число новых индустриальных стран. В 1989 г. было положено начало Организации тихоокеанского экономического сотрудничества (АПЕК), куда наряду с Японией, Южной Кореей, «тремя Китаями» (КНР, Гонконг, Тайвань) и странами АСЕАН (Малайзия, Индонезия, Таиланд, Филиппины, Сингапур, Бруней) вошли США, Австралия, Новая Зеландия, а позже – Чили. 

В 1990-е гг. США, Канада и Мексика образовали Североамериканскую зону свободной торговли (НАФТА), а Бразилия, Аргентина, Парагвай и Уругвай – Южноамериканскую (МЕРКОСУР). 

По-видимому, уже в ближайшие годы следует ожидать дальнейшего развертывания процесса вхождения в разнообразные экономические объединения стран Восточной Европы и  бывших республик СССР.

Вопросы для внутрисеместрового контроля по разделу 13:

1. Каковы были явные и неявные цели «Плана Маршалла» для Европы?

2. Когда и для каких целей был создан Международный валютный фонд (МВФ)?

3. Что такое экономическая интеграция?

4. Как исторически происходило создание  Европейского Союза (ЕС)?

5. Каковы отличительные особенности современного этапа НТР?

6. Что такое «обратный курс Доджа-Макартура»?

7. Каковы причины бурного  экономического развития Японии в 1960-1980 гг.?

8. В чем состояла специфика развития государств Юго-Восточной Азии в 1960-1990 гг.?

9. Почему послевоенное развитие экономики Западной Германии получило название «экономического чуда»?

10. Что такое «нефтяные шоки» 1970-х годов? Какое воздействие они оказали на развитие мирового хозяйства?

Раздел 14. СОВРЕМЕННЫЕ ЭКОНОМИЧЕСКИЕ ШКОЛЫ

Основные вопросы 

1. Господство кейнсианства и его последующий кризис.

2. Неоконсервативный поворот в экономике и неоклассический в экономической теории. Монетаризм  М.Фридмена. 

3. «Рейганомика» и «тэтчеризм». 

1. Господство кейнсианства в послевоенной экономической теории

Сразу после войны макроэкономические идеи Дж М. Кейнса и его последователей – государственное вмешательство в экономику для обеспечения бесперебойного экономического роста, поддержания полной занятости, перераспределения доходов методами эмиссионной и налоговой политики в пользу социальной справедливости и антициклического регулирования – были положены в той или иной степени в основу программ экономического развития западных государств.

Кейнсианство акцентировало внимание на количественных закономерностях взаимодействия макроэкономических величин (валовой национальный продукт, национальный доход, уровень занятости, потребления, сбережений и т.д.) и социальных аспектах экономической системы. Кейнсианские программы экономического развития основывались на использовании новых экономико-статистических методов, связанных с прогрессом счетной техники и новой научной дисциплины – эконометрики. Большой вклад в ее развитие внесли американские ученые Элвин Хансен (1887–1975), Саймон Кузнец (1901–1985), Василий Леонтьев (1906–1999) (двое последних – русские эмигранты), голландец Ян Тинберген (1903–1999), норвежец Рагнар Фриш (1895–1973), англичане Джон Хикс (1904–1989)  и Ричард Стоун (р. 1913 г.). Особую роль в выработке новых подходов к экономической политике сыграла уже упомянутая Стокгольмская школа. 

2. Неоконсервативный поворот в экономике и неоклассический

 в экономической теории. Монетаризм  М. Фридмена

С другой стороны, на рубеже семидесятых–восьмидесятых годов в руководстве западных стран произошел поворот от идей либерального реформизма к неоконсерватизму. 
В идеологии неоконсервативный курс проявился в воинствующем антикоммунизме, критике «государства благосостояния» за присвоение им слишком большого числа функций, упоре на традиционные ценности западного индивидуализма – свободу выбора, частную инициативу, закон и порядок, в экономике – в повороте от кейнсианских методов регулирования к методам, рекомендованным критиками кейнсианства – монетаристами и теоретиками экономики предложения. 

Основателем и лидером наиболее влиятельного крыла современного монетаризма (чикагской школы) является американский ученый Милтон Фридмен (1912-2006.), лауреат Нобелевской премии по экономике 1976 г. Наиболее известны его работы  «Количественная теория денег» (1956 г.), «Капитализм и свобода» (1962 г.), «Монетарная история США» (1963 г.), «Инфляция и денежные системы» (1969 г.). 

В своих трудах М. Фридмен неуклонно проводит мысль о том, что критерий индивидуальной свободы более важен в жизни вообще и экономической политике в частности, нежели критерии равенства, морали и справедливости. В связи с этим, монетаристы являются ярыми приверженцами свободного рынка и противниками государственного вмешательства в экономику. Они настаивают на возврате к представлениям о способности рыночной конкуренции самостоятельно восстанавливать макроэкономическую стабильность. Государственная фискальная и кредитно-денежная политика, по их мнению, нарушает эту стабильность, создает негибкость и циклические колебания. Решающий фактор, определяющий уровень производства, занятости и цен, по мнению монетаристов, – это денежное предложение. Именно деньги являются основным фактором управления экономикой. 

М. Фридмен выдвинул так называемое денежное (монетарное) правило: 
m = p + y,

где m – темп дополнительного ежегодного предложения (эмиссии) денег:

p – среднегодовой темп ожидаемой инфляции;

y – среднегодовой темп прироста ВНП или национального дохода.

После долгих размышлений и расчетов М. Фридмен пришел к выводу, что в нормально работающей экономике p должно равняться 1 %, y – 3 %. Если в каком-то году произошло отклонение от данных параметров, то в следующем периоде надо вывести экономику на «идеальные» цифры. Иными словами, для поддержания макроэкономической стабильности годовые темпы эмиссии денег не должны превышать 3–5 %; независимо от фазы цикла.

Что же касается кейнсианского метода «подкачки» совокупного спроса, который был основным инструментом государственного регулирования экономики в течение нескольких десятилетий, то монетаристы безоговорочно отвергли его, назвав «финансовым алкоголизмом».

Сторонники экономики предложения утверждали, что кейнсианские методы не помогли справиться со стагфляцией, поскольку базировались на расширении спроса посредством фискальной политики. 

Лидер этой школы американский экономист Артур Лаффер (род. 1932 г.) описал парадоксальную зависимость между ростом налоговых ставок и величиной налоговых поступлений: с ростом номинальных ставок налогового обложения реальные поступления от соответствующих налогов после достижения точки максимума начинают быстро сокращаться. И наоборот: снижение налоговых ставок, (особенно на прибыль и доходы), может привести к росту налоговых поступлений в бюджет. Графическая интерпретация этой зависимости вошла в науку под названием кривой Лаффера.

3. «Рейганомика» и «тэтчеризм»

Программы, основанные на идеях монетаризма и экономики предложения и практически воплощенные в деятельности администрации сорок первого президента США Рональда Рейгана (1981–1989) и правительства премьер-министра Великобритании Маргарет Тэтчер (1979–1990), вошли  в историю под названиями «рейганомика» и «тэтчеризм».

«Рейганомика» и «тэтчеризм», характеризуют следующими главными чертами:

1. Сокращение государственных расходов на социальные программы.

2. Значительное сокращение масштабов государственного регулирования частного предпринимательства. 

В Англии сразу после второй мировой войны и в 1960-1970-е гг. лейбористские правительства, разделяя идеи кейнсианства, осуществили широкомасштабную национализацию (Банка Англии, угольной, газовой и нефтяной промышленности, электроэнергетики, черной металлургии, транспорта и т.д.). Правительство М. Тэтчер развернуло обратный процесс приватизации, осуществляемой в форме акционирования предприятий. Распыление акций приватизированных предприятий среди широких слоев населения подавалось как решающий этап перехода к «народному капитализму». Одновременно шло наступление на права профсоюзов. Увеличение в результате приватизации численности акционеров с 2 до 9 млн. чел. (за 1980–1987 гг.), привело к тому, что их число превысило число членов профсоюзов.

3. Финансовое оздоровление за счет удержания темпа роста денежной массы на неифляционном уровне (по М. Фридмену).

4. Резкое сокращение ставок подоходного налога и налога на прибыль корпораций. В США в 1986 г. налоговая система была реформирована таким образом, что предельная ставка налога на состоятельных налогоплательщиков упала с 50 % до 28 %.

Правительства Р. Рейгана и М. Тэтчер добились заметных успехов в борьбе с инфляцией и в деле оживления экономического роста. К концу 1980-х гг. среднегодовые темпы инфляции составляли в США и Англии 4–6 % (против 16–18 % в 1970-е гг.), а темпы роста ВВП не опускались ниже 3–4%. Это обеспечило неоконсервативным идеям широкую общественную поддержку. Проводимая политика стабилизации покупательной способности денег отвечала прежде всего интересам средних классов. Антикоммунизм Р. Рейгана и М. Тэтчер также был поддержан средними классами, по благополучию которых больно ударил «нефтяной шок» (взлет цен на бензин), вызванный действиями ОПЕК (при одобрении СССР).

Вопросы для внутрисеместрового контроля по разделу 14:
1. С чем связано господство идей кейнсианства в 1950-1970 гг. ?

2. Каковы причины неконсервативного поворота в экономической политике ведущих западных стран в 1980-е годы?

3. В чем наиболее существенные различия кейнсианства и монетаризма?

4. Что представляет собой денежное правило М. Фридмена?

5. Что такое  «естественная безработица» по М. Фридмену?  Каков ее уровень? 

6. Что означает утверждение М. Фридмена о том, что  «деньги имеют значение»?

7. Какую зависимость отражает кривая  А. Лаффера?

8. Каковы основные направления «рейганомики»?

9. Что представляет собой политика «тэтчеризма»?

10. Какие проблемы находятся в центре внимания эконометрики?

Раздел 15. ХОЗЯЙСТВЕННАЯ СИСТЕМА СОЦИАЛИЗМА ПОСЛЕ ВТОРОЙ МИРОВОЙ ВОЙНЫ И ЕЕ КРИЗИС

Основные вопросы 

1. Образование мировой системы социализма. 

2. Экономическое развитие СССР в пятидесятые-восьмидесятые годы ХХ века. Попытки реформирования экономической системы социализма. 

3. «Перестройка», кризис и распад системы  государственного социализма в СССР и в странах Восточной Европы. 

4. Переходный период в экономике современной России.

1. Образование мировой системы социализма

Во время Великой Отечественной войны наша страна потеряла около 27 млн человек убитыми. Прямой ущерб, нанесенный войной экономике СССР составил почти треть национального богатства страны. 

Несмотря на лишения, Советский Союз стал одной из двух сверхдержав послевоенного мира. Довольно быстро (к 1948 г.) СССР достиг довоенного уровня развития производства. Этому во многом способствовали преимущества плановой системы концентрации и распределения ресурсов: с 1946 г. началось осуществление пятой пятилетки. В 1947 г. (раньше, чем в странах Западной Европы) была отменена карточная система. Одновременно с отменой карточек была проведена денежная реформа конфискационного типа, которая упорядочила денежное обращение и стабилизировала курс рубля по отношению к иностранным валютам. Страна продолжила строительство социализма с опорой на собственные силы. Правда, СССР был уже не одинок в своем коммунистическом выборе. На путь социалистического строительства встали страны Восточной Европы, попавшие в советскую зону ответственности после Второй мировой войны и управляемые коммунистическими и народно-демократическими правительствами: Германская Демократическая Республика, Польша, Чехословакия, Венгрия, Болгария, Албания, Румыния. В Азии на путь социализма стали Китай, Вьетнам, Северная Корея, Лаос, а в Америке – Куба. Так образовалась мировая система социализма.

За годы ее существования были достигнуты серьезные успехи в социально-экономическом развитии. К середине восьмидесятых годов страны социализма занимали 26 % территории Земного шара, в них проживало более 30 % его населения, они производили около 40 % мировой промышленной продукции, их национальный доход составлял одну треть от мирового.

В январе 1949 г. в целях развития между социалистических странами Европы более тесного экономического и политического сотрудничества был создан Совет Экономической Взаимопомощи (СЭВ), который по своему Уставу был открытой организацией. В 1950-1970-е гг. страны СЭВ были наиболее динамичным индустриальным регионом мира. В семидесятые годы стран СЭВ вступили в период экономической интеграции, основанной на комплексном, планомерном взаимодействии их экономик.

2. Экономическое развитие СССР в пятидесятые-восьмидесятые годы ХХ века. Попытки реформирования экономической системы социализма

В пятидесятые–семидесятые годы СССР демонстрировал довольно высокие темпы экономического развития (от 5 до 9 %). Советский Союз был второй промышленной державой мира после США, обладал мощным научно-техническим, производственным и военным потенциалом.

Между тем именно в этот период были предприняты попытки реформирования административно-командной системы хозяйствования. 

Первая их них приходится на период (1955–1964) пребывания у власти Никиты Сергеевича Хрущева (1894–1971), который нередко называют «оттепелью». Стремясь ослабить жесткий централизм советской системы хозяйствования, Н.С. Хрущев в 1957 г. провел реформу управления. Страна была разделена на административные районы во главе с совнархозами, которые должны были выполнять на местах функции ликвидируемых министерств. Вместо отраслевой структуры управления возникла территориальная.. Реформа оказалась неудачной, после отставки Н.С. Хрущева совнархозы были ликвидированы и вновь восстановлены министерства.

Также неудачными были попытки увеличить производство зерна за счет распашки целины, форсировать темпы развития мясного хозяйства за счет расширения посевов кормовой кукурузы.

Вместе с тем положительно сказались на жизни людей такие меры, как конверсия ГУЛАГа, прекращение массовых репрессий и паспортная реформа на селе.

Страна динамично развивала военно-космическую отрасль, первой в мире начала запуск искусственных спутников Земли, а 12 апреля 1961 г. (раньше всех) вывела на орбиту пилотируемый космический корабль с Ю.А. Гагариным на борту.

Несомненной заслугой Н.С. Хрущева следует считать осуществление программы жилищного строительства пятиэтажных многоквартирных домов. 
Долгий период (1965–1982)  правления Генерального секретаря ЦК КПСС Леонида Ильича Брежнева (1906–1982) начался с хозяйственной реформы 1965 г., получившей название «косыгинской», поскольку ее инициатором был Председатель Совета Министров СССР в 1964–1980 гг. Алексей Николаевич Косыгин (1904–1980). Ее главная идея – развитие хозяйственного расчета на государственных предприятиях. Объем плановых показателей был резко сокращен. Возрастала роль материального поощрения работников. Реформа дала положительный, но кратковременный эффект. К началу 1970-х гг. темпы экономического роста затормозились.

Тем не менее поток «нефтедолларов» (около 20 млрд. в год), полившийся в СССР в ходе мировых экономического и энергетического кризисов середины семидесятых годов, позволил руководству страны еще пять-семь лет жить иллюзиями экономического благополучия и превосходства над западной системой хозяйствования. Эти деньги позволили повышать зарплаты и пенсии, закупать за границей ширпотреб, строить дешевое панельное жилье, развивать санаторно-курортное обслуживание населения. СССР уверенно занимал второе после США место в мире по общему объему произведенного национального дохода, и первое место в мире по добыче нефти, угля, выплавке чугуна и стали. Страна была мощной ракетно-ядерной и космической державой, практически в одиночку поддерживая военный паритет со странами НАТО.

К сожалению, львиная доля нефтедолларов уходила на помощь странам мировой системы социализма, финансирование деятельности компартий по всему миру и «социалистически ориентированных» режимов в развивающихся странах. 

Приход к власти в конце семидесятых – начале восьмидесятых годов в странах Запада неоконсервативных правительств – прежде всего, Р. Рейгана в США, – с их ярко выраженным антикоммунизмом вызвал новый виток «холодной войны». Беспрецедентная гонка вооружений и военное вмешательство в Афганистане измотали советскую экономику. Она резко теряла эффективность. Среднегодовые темпы прироста национального дохода снизились с 7,2 % в 1966–1970 гг. до  2,9 % в 1981–1985 гг.  

3. «Перестройка», кризис и распад системы государственного социализма в СССР и в странах Восточной Европы

Пришедший к власти в 1985 г. новый Генеральный секретарь ЦК КПСС Михаил Сергеевич Горбачев (с 1990 г. – Президент СССР) вынужден был считаться с создавшейся ситуацией и предпринять ряд мер, направленных на повышение эффективности экономики. Так появились идеи перестройки хозяйственного механизма и ускорения социально-экономического развития страны, проработанные коллективом ученых под руководством академиков А.Г. Аганбегяна и Л.И. Абалкина. Для реализации этих идей были задействованы испытанные административно-командные меры: укрепление производственной и исполнительской дисциплины, кадровая работа, госприёмка и жесткий контроль над производством, борьба с пьянством и алкоголизмом.

Предпринимались меры по преобразованию советского социализма и на хозрасчетных (рыночных) основаниях с помощью таких рычагов как самофинансирование, самоокупаемость, самоуправление, допускалось развитие частной инициативы и предпринимательства. Однако движение по пути реформ не давало быстрых результатов, не приносило желанного роста благосостояния. На потребительском рынке не было не только изобилия, но и элементарного ассортиментного выбора, все большее число товаров повседневного спроса исчезало из свободной продажи и продавалось только по талонам. Дефицит как родовой признак центрально управляемой экономики проявил себя в полной мере.

Заметим, что реформирование экономики сопровождалось процессами демократизации и гласности, ослаблением, а затем и конституционной отменой (в 1990 г.) руководящей роли КПСС в жизни страны. В этой обстановке сформировался политический и национальный радикализм разного толка, начался «парад суверенитетов» союзных республик, что стремительно вело к дезинтеграции экономики СССР. 

После серии встреч М.С. Горбачева на высшем уровне с Президентом США Р. Рейганом и Премьер-министром Великобритании М. Тэтчер в 1985–1986 гг. был положен конец «холодной войне». Однако внешнеполитические успехи не привели к улучшению экономического положения СССР, тем более, что в этот период началось падение цен на нефть, к чему СССР оказался не готов..

Более того, августовские события 1991 г. и радикализм политических лидеров России, Украины и Белоруссии способствовали распаду СССР. В декабре 1991 г. Советский Союз прекратил свое существование. Часть бывших республик СССР образовали весьма аморфное политическое и экономическое сообщество: Содружество независимых государств (СНГ). И если на страны СНГ приходится 10 % мирового промышленного потенциала и 25 % мировых природных ресурсов, то совместный ВНП содружества в расчете на душу населения весьма низок и сократился за 1990-е годы вдвое.

Распалась и мировая система социализма. СЭВ и Организация Варшавского договора были распущены 28 июня – 1 июля 1991 г. Ныне почти все страны Центральной и Восточной Европы, а также страны Балтии вошли в Европейский Союз и НАТО.

4. Переходный период в экономике современной России

С января 1992 г. Россия под руководством Президента страны Бориса Николаевича Ельцина (1931-2007) приступила к радикальным рыночным реформам, проводимым по методу «шоковой терапии». Первым шагом такой политики была либерализация цен. Вторым шагом стало разгосударствление собственности, осуществляемое через приватизацию. На первом этапе эта была малая или обвальная приватизация, проводимая в отношении малых предприятий сферы обслуживания. Большая приватизация в 1993–1994 гг. проводилась в ваучерной форме, в 1995–1996 гг. – в форме залоговых аукционов, с 1997 г. началась прямая продажа государственной собственности на инвестиционных торгах и аукционах.

Далее последовали шаги по созданию рыночной инфраструктуры – банков, бирж, страховых, инвестиционных, рекламных и маркетинговых фирм. К настоящему моменту проведено обустройство правового поля – в 1993 г. принята Конституция, чуть позже налоговый, гражданский, бюджетный, трудовой, уголовный и прочие кодексы, соответствующие условиям рыночной экономики.

К сожалению, реформы оказались очень болезненными, во многом это был «шок без терапии». ВНП сократился больше, чем за годы гражданской или Великой Отечественной войн. Резко возросла дифференциация доходов населения. Структурная перестройка экономики привела к потере многих направлений науки и отраслей производства, закрепив ярко выраженную сырьевую направленность российского экспорта. Резко возросла криминализация экономики и общества.

В то же время сформировался потребительский рынок, исчез дефицит. Экономика перешла на рыночные механизмы хозяйствования. В 2003 г. Россия была признана страной с рыночной экономикой официально, международными финансово-экономическими организациями и правительствами ведущих капиталистических стран. Этому в немалой степени способствовала международная деятельность нового Президента России Владимира Владимировича Путина, избранного на этот пост дважды: в 2000 г. и в 2004 г.

В 2008 г. Президентом страны избран Дмитрий Анатольевич Медведев, на первые годы президентства которого выпадает не только сложнейшая задача  продолжения рыночных реформ в социальном ориентированном направлении, но и преодоление последствий международного финансово-экономического кризиса.

Вопросы для внутрисеместрового контроля по разделу 15:
1. Каковы были последствия  Великой Отечественной войны для экономики СССР?

2. Как происходило послевоенное восстановление советской экономики?

3. Каковы особенности социально-экономического развития СССР в период хрущевской «оттепели»? 

4. Каковы были основные идеи, цели и последствия  экономической (косыгинской) реформы 1965 г.?

5. Какая пятилетка в послевоенной истории СССР может быть признана самой успешной и почему?

6. Почему со второй половины 1970-х гг. СССР вступил в период «застоя»? В чем он выражался?

7. Что такое «перестройка»? Какие идеи были положены в ее основу?

8. Какие причины лежат в основе краха советской модели хозяйствования?

9. Как проводились либеральные рыночные реформы в постсоветской России?

10. Каковы причины распада мировой социалистической системы хозяйства?
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